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“花呗”延期还款VS分期付款 哪个更值

手机POS试点铺开 银联引领POS行业新变革
智能手机早已不是单纯的通讯工

具，在移动支付浪潮下，智能手机变身

POS机正成为现实，支付行业“终极梦

想”得以实现。12月4日，中国银联联合各

大商业银行及华为、小米、三星、OPPO、

魅族等主流手机厂商正式启动了银联手

机POS产品首批应用试点合作。今后，

POS机将从一个硬件终端产品，转变成

一款智能手机上的应用产品，小微商户

收单更加便利。而这也是银联继小微企

业卡发布后，将企业端服务向小微企业、

“三农”市场下沉的又一利器。

消费终端与行业终端产业融合
事实上，早在今年6月，银联手机

POS产品就已面世。而在此次试点合作

后，各大主流手机厂商将陆续上线支持

银联手机POS功能的应用，届时收单用

户只需通过自持手机下载指定手机POS

收单App或使用手机自带钱包App，完

成商户在线注册并经审核开通后，即可

受理包括银联IC卡闪付、银联手机闪付

和二维码支付在内的多种支付方式。

这也被视为消费终端与行业终端产

业融合的时代的来临。据悉，银联手机

POS产品是中国银联在中国人民银行的

指导下、联合各商业银行和各主流手机

厂商，根据当前国内POS市场发展现状

及消费终端与行业终端日趋融合的需

求，率先研发的一款具备多功能收单能

力的新型POS产品。作为金融业助力小

微金融、服务实体经济的最新成果，该产

品以降低传统行业终端部署维护成本、

提升移动POS终端普惠便民能力为目

标，充分结合银联在数据与科技创新方

面的优势，将POS机从一个硬件终端产

品转变成一款智能手机上的应用产品，

有助于提升小微商户收单服务能力，进

而为收单机构、手机厂商、小微商户及相

关企事业机构等走向更广阔市场和更广

泛应用提供有力支撑。

据了解，经过前期与产业各方的沟

通联动，银联将在本次发布会之后正式

开展手机POS的落地试点工作。在银行

方面，银联目前已与农行、中行、浦发和

西安银行等多家银行达成了合作意向，

后续各家全国性商业银行、区域性银行

和第三方支付机构将上线发布各自支

持手机POS功能的收单App，并进一步

联合在包括公安警务、小微零售、医疗

社保等丰富场景开展合作，以尽可能将

银联手机POS产品覆盖扩展到全行业。

银联引领POS行业新变革
自上世纪80年代我国正式步入

POS机支付时代以来，人们已经习惯用

POS机进行刷卡支付。来自央行的数据

显示，截至今年9月末，全国联网POS机

具达到3231.25万台；全国每万人对应

的POS机具数量为232.45台。

而随着智能手机、移动支付技术的

日渐成熟，POS机行业也不断迭代更

新，手机刷卡器、智能POS收单终端等

新产品应运而生。而此次银联手机POS

则是从硬件到软件的新变革。

业内人士介绍，银联手机POS的出

现标志着POS行业已经开始从传统重

资产向轻资产时代迈进，这是中国银联

在对移动支付市场和POS产业深度探

索之后的创新应用，也是移动支付时代

下POS转型升级的诠释与实践。从硬件

产品到软件产品，基于TEE安全保障的

手机POS，可以推动整个收单产业链降

低维护成本，从而提升服务品质，同时

也为中小企业节约资金流通成本。

从目前集成的支付方式以及未来

拓展的方向来看，银联手机POS的全面

接入将为整个支付产业带来普惠。

从手机厂商合作伙伴角度来看，银

联手机POS集成银联手机闪付、银联二

维码支付、银联IC卡闪付等功能，后续

还将根据客户定制需求，拓展对银行

卡、社保卡等的非接收单和对身份证的

认证服务等功能，并进一步提供包括智

能终端风险感知系统服务等在内的金

融安全增强服务，帮助手机厂商为用户

提供更具竞争力的创新产品。

而针对商户端，银联手机POS可与

交通、社保、社区、农村等各类普惠便民

场景结合，与现有商户信息系统等平台

集成，并提供账务管理、数据分析等多样

化综合增值服务，更好地服务小微商户。

银联小微领域拓展前景可期
近年来，银联凭借着云闪付App、

银联二维码、银联手机闪付等产品已经

在移动支付寡头竞争格局下顺利扳回

一城。而从近期银联的一系列“大动作”

来看，在博得零售客户青睐后，银联正

在向着小微支付服务领域大举进攻。

11月20日，银联联合13家商业银行

推出小微企业卡，农行、中行、建行、招行、

广发、民生等多家银行已试点发卡或完

成发卡准备工作，还有更多银行正在或

即将加入发卡阵营。以支付清算功能入

手，再基于支付数据服务小微企业信贷，

同时更集成了日常法律咨询、财务咨询

等企业服务权益体系的小微企业卡，在

当天被各家银行及媒体刷爆了朋友圈。

不到半个月，银联手机POS的正式

落地更是意味着银联将在小微支付领

域全面开花。

事实上，过去几年，各第三方支付

对C端市场的“抢人大战”愈加激烈，而

随着C端市场的逐渐成熟，B端也成为

了被瞄准、待深耕的下一片蓝海。无论

是此前推出的小微企业卡还是此次展

开试点的手机POS，银联均以支付为切

口，凭借金融科技创新赋予产业新动

能，叠加融资理财、数据分析、财务管理

等服务，更好地普助小微，并以此实现B

端市场的更大发展空间。

据了解，下一步，银联将联合各大

商业银行、各大主流手机厂商等首批应

用试点合作伙伴，共同建立互利共赢的

产业合作新生态，在做好国内小微服务

的同时，推动银联手机POS产品进入全

球发展快速通道。

“双11”电商狂欢节之后的剁手“后

遗症”来了，面对即将到来的还款期，许

多消费者面临着钱包余额不足的尴尬。

北京商报记者发现，蚂蚁“花呗”日前上

线了延期还款功能，该功能可以将12月

10日账期的部分金额推后至2019年1

月10日再偿还。那么，跟“花呗”分期付

款相比，延期还款功能的成本如何？是

否值得消费者尝试呢？

“花呗”上线延期还款
据了解，“花呗”延期还款是指用户

在每个月账单日之后还款日之前，可以

通过支付少量费用将原定于当月还的

账单延期到下个月再还。

假设用户12月花呗账单1000元，这

1000元全部延期还款，那么在1月出账

时1000元需全额还款，如果在1月新入

账500元，那么这500元可以继续使用

延期或最低还款。需要注意的是，“花

呗”延期虽然也可进行提前还款，但延

期还款手续费不会退回。

“花呗”工作人员介绍称，不同的

用户对于还款的需求存在着差异。一

些账单金额较大、希望长周期还款来

减轻压力的用户，倾向于选择账单分

期，但对于小额账单且短期就能周转

的用户，延期还款就能比账单分期更

好地满足他们的需求。延期还款和最

低还款、账单分期一样，也是“花呗”的

基础产品功能，未来面向所有的“花

呗”用户开放。

延期VS分期哪个更值
北京商报记者操作后发现，“花呗”

使用延期还款所需支付的费用与需要

延期还款的金额相关。

根据目前的数据来看，延期还款是

按照区间收费，一共有5个区间，最低手

续费为2元，最高手续费为40元。例如，

2000≤欠款≤5000元，收取40元手续

费；100≤欠款＜300元，收2元费用。

按照“花呗”提供的收费标准进行

测算，将欠款延期一个月再进行偿还的

费率相当于0.6%-2%之间。

而“花呗”分期还款是指在每月1日

出账后，在还款日对“花呗”已出账单申

请分期还款，分期后当月已分期金额无

需还款，下月开始还第一期。据了解，“花

呗”分期还款分别为3期、6期、9期、12期，

还款的手续费费率为2.5%、4.5%、6.5%、

8.8%，每期手续费率相当于0.7%-0.8%。

仅从单月费率来看，分期的费率明

显要更有优势。不过，如果消费者仅需

腾挪一个月的资金账期，那么申请延期

还款会更加划算。

在苏宁金融研究院高级研究员陈

嘉宁看来，用户应根据个人情况来选择

“花呗”分期还款和延期还款两种方式，

如果资金充裕，则选择期数少的，支付

的利息当然也较少；如果手头紧，选择

期数多的，这样每次还的金额也少，还

款时间长，当然利息也会相应增多。

消费量力而为最重要
年底的各种促销活动接连袭来，

但年终奖却还未到手，对于不少消费者

来说，如果只需要缴纳一小笔费用就可

以延期还款，缓解了资金周转压力，还

是非常划算的。但也有网友疑虑，“花

呗”延期还款会不会对芝麻信用分造成

影响？

对此，蚂蚁金服相关负责人对北京

商报记者表示，只要用户从延期还款的

入口进行操作就不会影响个人信用。

在融360大数据研究院分析师杨慧

敏看来，“花呗”已经实现虚拟信用卡的

部分功能，而这次的延期功能也是对虚

拟信用卡功能的进一步拓展。其实也是

相当于变相的消费贷款。主要作用是可

以缓解客户的资金周转问题，延缓现金

流压力。陈嘉宁也表示，延期还款类似

信用卡分期还款，只不过分期数为1，目

前的银行信用卡分期还款通常都是3、

6、12期，分期数为1的情况并不常见，因

此，也算一种消费金融创新。

不过，陈嘉宁也提醒到，消费金融不

是万能药，只是通过金融的手段将未来

的收入透支到今天，所以，长期来看，消

费者还是应当根据自己的经济实力，合

理规划，理性消费。
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