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1月7日，“相互保”公布了第二批通

过核查的互助申请，三名因意外导致重

伤的成员，将分别得到由其他成员共同

承担的30万元大病互助金。这个互助计

划里，北京人也起到了重要作用，数据显

示，截至2018年底，“相互保”及升级后的

“相互宝”总参与用户数已超过2700万，

其中北京参与用户数全国排名第四。

“相互保”是支付宝上一项互助共济

服务，芝麻分

650分 及 以

上的支付宝

会员，加入时

无需付费。加

入后，如遇重

大疾病，可享

最高30万元

或10万元不等的互助金，费用由所有成

员分摊。

据了解，2018年11月，“相互保”升级

为网络互助计划“相互宝”，原用户可一键

迁移至新计划中，保障不变。“相互宝”披

露的数据显示，北京年轻一代有着较强的

保障意识，参与“相互宝”的北京用户中，

30岁以下用户占到了39.1%。不过，保障

意识最强的仍是“上有老下有小”的“80

后”，占比超过四成。此前首例获得互助

金的为上海一名5岁女童。“相互保”此次

公示的信息显示，三位申请人均因意外

导致脑部受伤，符合等待期内意外致病

申请互助金的条件，并经第三方调查公

司对成员本人及家属面访、事故发生地及

医院走访，进一步核实情况属实。
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利率下行 保险资产配置承压加大
2019年伊始，央行全面降准已启

动，众多机构与保险专家纷纷表示，利

率下行成为大概率事件。而在利率下行

期，保险资产配置将承受更大的压力，

从资产端传导至负债端，对产品的定

价、创新和销售也提出了更高的要求。

也有保险公司高管分析，2019年寿险首

年保费或继续负增长。

在近日，太平洋人寿董事长徐敬惠

在一次论坛上指出，保险资管面临更

大挑战，寿险公司面临资产收益下行、

资本市场波动加剧、信用风险暴露和

违约事件频发等风险，资产负债匹配

难度加大。

在徐敬惠看来，伴随美联储收紧

货币政策、中美贸易摩擦和全球债务

负担上升等因素，全球经济发展面临

下行压力。经济合作与发展组织

（OECD）预测2019年全球经济增长率

仅为3.5%。复杂多变的国际环境加大

了保险资产管理面临的市场风险、流

动性风险和地域风险等。同时，国内

经济持续增长的挑战加大，近期召开

的中央经济工作会议指出短期经济

面临下行压力，并且根据世界银行等

权威机构预测，2019年中国经济增速

或放缓至6.2%或6.3%。

“在此背景下，寿险公司面临资产

收益下行、资本市场波动加剧、信用风

险暴露和违约事件频发等风险，资产

负债匹配难度加大。”徐敬惠如是认

为。同时，新华保险董事长兼CEO万峰

在同一论坛上也做出预判：明年保险

资金投资回报率整体会继续下行。他

介绍道，从中央政策来看，当前要扶植

中小企业，降低中小企业的成本，其中

一个重要的因素就是降低融资成本，

所以，明年利率下行可能是大概率的

事情。据了解，新年刚过央行已全面启

动降准，释放流动性，利率下行趋势进

一步明朗。

不过，民生证券发布投研报告指

出，按照2019年10年期利率中枢在

3.4%、3.2%、3%三种情形测算，750日移

动平均较2018年上行分别约13个、10

个、7个基点，无需过度担忧国债利率下

行对评估利率的影响，并认为权益方面

市场整体估值下行空间已比较有限，固

收类投资表现相对稳健。

在资产端，利率下行对险资投资形

成挑战，而传导至负债端，对产品的创

新、开发、销售也是一大考验。万峰介绍

2018年寿险的发展呈现多个特点，如趸

缴保费增长断崖式下滑、首年期缴保费

出现负增长、总保费收入同比大体持

平、险种保费增长出现明显分化。基于

此，万峰认为，2019年理财型产品还会

继续下降，各家公司从理财型保险转向

健康险销售，健康险会大幅度增长，续

期保费增幅会放缓，而首年保费将继续

负增长。

此前瑞士再保险也发布报告指

出，我国健康险保障缺口仍然较大，

横向对比海外，我国健康险保费深度

密度仍处于较低水平。为此，民生证

券测算估计，截至2022年，健康险保

费有望增长至万亿规模，复合年均增

长率在20%左右。

对于2019年保险业的发展，长江证

券相关负责人从需求、客户和产品三个

维度分析新阶段承保方面的特色。例

如，在需求方面，保单渗透从“0-1”阶段

向“1+N”阶段过渡；在客户方面，从重

视开发“新客户”到开始挖潜“老客户”；

在供给方面，产品从粗放经营向精细化

经营过渡，产品细分成为重要方向。

另有研究报告指出，多因素促成

2018年代理人增速放缓，2019年“承保

2.0”阶段正式开启，挖潜老客户“1+N”

需求的过程中，产品创新设计能力的边

际影响提升。在研究机构看来，相较于

新单规模而言，更关注价值率变动、存

量客户储备、新单贡献客户结构、产品

创新设计能力。
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北京祖丁商务咨询有限公
司（统一社 会信用 代 码 ：
91110101737688196U）， 姚 新
刚为清算负责人，拟向公司
登记机关申请注销。请债权
债务人于见报之日起 45 日
内向本公司清算组申报债
权，特此公告。

2019年 1月 ９日

注销公告

近日，众安保险CEO陈劲在分析保

险业未来发展时指出，保险呈现出“线

上线下融合发展”的新趋势，背后是新

生代的需求变化和新技术的不断迭代。

陈劲认为，这几年金融的大趋势是严

监管，而深挖新技术，推进新融合，服务新

生代，抓住这些“小趋势”或将影响趋势，

带来改变，孕育出新保险生态，乃至引发

新一轮的增长。据了解，多年前当“互联

网+保险”首次被提及，互联网更多被理

解为保险销售的线上渠道。而今，包括互

联网技术在内，科技对保险的赋能已从初

期侧重于渠道转向精细化管理创新。陈劲

解释，这种转变表现出一种“小趋势”：科

技与保险的关系正从赋能走向融合———

价值链与技术链的融合、金融属性与服

务属性的融合、数字经济与实体经济的

融合以及线上线下融合。至于线上线下

融合，这包括线上赋能线下与线下赋能

线上两个部分。通过在线运营，降低获客

成本，提升运营效率、优化用户体验；而后

者则意味着为用户提供定制化的产品与

有温度的服务体验，维护用户的信任。
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保险业呈现“线上线下融合”新趋势

相互宝参与者超2700万 北京排第四


