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弥补流动性短板

银行理财转让成香饽饽

理财产品以优于存款的收益率一直受到投资者的青睐，不
过在流动性上却不尽如人意。为此，兼顾高收益和灵活性的理财
转让业务应运而生， 并且结束推广期的部分银行开始收取一定
的手续费。中信银行近日宣布将于2019年1月10日起对转让方收
取转让价格的0.1%作为个人理财转让手续费。 北京商报记者调
查发现，目前上线该项业务的银行以股份制银行和城商行为主，
而随着首家布局该业务的国有银行建设银行的加入， 也意味着
更多银行将加入这一行列。

所谓理财转让是指持有某银行理

财产品的投资者若有变现需求，通过

银行的平台以一定的价格将理财产品

转让给其他投资者，一般当天就可收

回资金和相应利息。例如，中信银行规

定，自然日16：00前成交的当晚进行资
金清算（即转出方资金到账，转入方资

金扣款），自然日16：00后成交的下一
个自然日清算。

除中信银行外，北京商报记者调

查发现，目前推出该项业务的多为股

份制银行和城商行，如兴业银行、浦发

银行、招商银行、渤海银行、浙商银行

等股份制银行，以及江苏银行、杭州银

行、宁波银行等城商行。

此外，也有国有银行开始试水理

财转让业务。建设银行于2018年12月

推出“建行龙财富”个人财富管理与服

务平台，其中设置了“转让专区”，主要

用于客户进行理财产品转让，转让产

品除了包括预期收益型产品外，还包

含净值型产品。

融360大数据研究院主编殷燕敏

表示，传统封闭型银行理财产品的预期

收益率水平通常高于货币基金等低风

险固收类理财品种，不过存在封闭期，

流动性相对较差，而银行推出理财产品

转让功能可增加这类产品的吸引力。

已有10家银行推出转让服务

不同银行在转让产品的方式、手

续费、交易时间等方面不尽相同。综合

来看，在产品转让渠道方面，目前各家

银行主要通过线上或线下两个渠道进

行。线上转让由出让人通过网上银行、

手机银行挂单，投资者根据自身需求

挑选购买；线下转让则由转让者自行

联系“下家”或请理财经理协助发出信

息，双方约定好转让价格后前往银行

网点办理转让。

值得注意的是，并不是所有的理

财产品都能进行转让。例如，招商银行

可进行转让的理财产品包括聚益生

金、鼎鼎成金、增利的部分产品以及大

额存单；浦发银行目前可进行转让的

产品为固定期限盈系列理财产品；兴

业银行规定智盈宝、结构性存款不允

许做理财转让；江苏银行规定外币结

构性存款暂不可转让。

在转让手续费方面，多家银行收取

一定比例的费用，而有些银行因为处于

优惠期而免收。例如，浦发银行按照出

让人、受让人分别承担转让价格的

0.05%收取转让手续费；兴业银行只对

理财产品出让方收取撮合交易服务

费，收费标准为转让金额的0.08%；招

商银行目前该项服务处于优惠期，免收

手续费；浙商银行、杭州银行也暂时不

收取该业务手续费。

1月3日，中信银行发布公告称，将

于2019年1月10日零时起对个人理财

转让服务进行收费，其中转让手续费为

转让价款的0.1%，最高为1000元，从转

出方转让价款中扣收。而在此次调整

前，中信银行此项业务不收取费用。

此外，理财转让业务对于交易时

间也有所限制。比如，中信银行理财转

让交易时间为7×24小时交易；浦发银

行办理时间为工作日9：30-15：00；招
商银行在每日9：00-20：00可发起转
让申请。

对于产品的转让标准，麻袋研究

院行业研究员苏筱芮表示，通常能够

转让的理财产品拥有相对可以量化的

预期收益率或者相对稳定的历史业绩

回报率，且债权清晰易于向投资人进

行披露。同时部分理财产品风险较高，

需要进行合格投资人认定，并不是简

简单单挂到转让市场就能让公众投资

人参与。

转让限制差异大

市场人士普遍认为，理财转让业

务很好地解决了投资者在购买理财产

品时高收益和流动性无法兼得的痛

点。普益标准研究员于康指出，目前银

行理财产品形态日益丰富，除流动性

较强的开放式产品外，还有大量期限

较长、收益率相对较高的封闭式理财

产品。银行推出理财转让服务，在一定

程度上弥补了长期限理财产品的流动

性短板，同时也解决了投资者由于突

发资金需求想要转让变现等难题。

在苏筱芮看来，对于在理财期间

有资金急用的投资人，可以通过转让

快速取回本金，还能够获取在此期间

的利息；对于其他投资人，又多了在

二级市场的投资选择，甚至可以获取

高于原始项目的收益率，因为存在不

少转让方为获取流动性而折价转让的

情形。

业内人士表示，理财产品转让往往

涉及风险等级、产品设计等诸多信息，

因此更要关注高收益率“秒杀”背后存

在的风险。于康分析称，目前银行理财

产品转让均为银行自建的二级交易平

台，一方面活跃用户数量偏少，很有可

能因供需不匹配而无法转让。另一方

面，目前理财转让市场缺乏公开市场报

价，不能保证产品交易准确反映产品公

允价值。特别是有紧急资金需求，需要

短时间完成交易时，往往会折损部分收

益。此外，也需警惕转让时存在欺骗等

不道德行为带来的风险等。

弥补流动性短板

事实上，自2015年推出“理财产品

柜面直接转让”服务以来，理财转让业

务一直进展缓慢，目前只有为数不多

的银行上线该项业务。苏筱芮表示，因

为早前银行占据主导优势，在用户体

验方面缺乏考虑。随着近期银行理财

收益率的持续下降以及理财客户的流

失，银行开始有意识弥补短板。

理财转让进展缓慢，与监管政策不

明朗不无关系。于康认为，从产品角度

而言，理财产品标准化与信息披露不

足，致使理财产品目前仍不具备大规模

交易的条件；从监管而言，并未有关于

理财转让业务的相关规范出台，此业务

仍属于监管的模糊地带，易产生各类风

险事件，因此理财转让进展缓慢。

业内人士表示，随着建设银行这

一国有银行的加入，也意味着理财转

让或成未来大趋势。苏筱芮表示，预计

银行理财产品转让市场会持续发展，

会有更多的银行参与到转让市场中，

同时伴随着移动互联网的发展，线上

转让市场的比例预计会占据重要地位

乃至超过线下柜台部分。

于康进一步指出，未来随着理财

产品标准化、信息披露、多家银行面签

互认等环节的完善，符合规范的跨行

转让交易平台将有可能建立。若能通

过转让前资格审查等制度设计，以监

管规范的形式控制上述风险，这一市

场将有较好的发展空间。

北京商报记者 崔启斌 吴限

未来将有更多银行入局

部分银行理财转让业务收取手续费情况一览

银行 手续费率（%） 收取对象 备注
中信银行 0.1 出让方 最高1000元
兴业银行 0.08 出让方
浦发银行 0.05 出让受让双方
渤海银行 0-0.1 出让方
招商银行 0.05 出让受让双方 现处于免费优惠期
浙商银行 暂免手续费
杭州银行 暂免手续费
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