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柔宇可折叠手机起大早赶晚集

再传融资
有消息称，柔性显示屏制造商柔

宇科技目前正在寻求一笔10亿美元的

融资，融资后估值至少为80亿美元。不

过截至目前，柔宇科技并没有对外回

应此事。

从去年10月31日柔宇发布折叠屏

手机“柔派”到现在，已经过去4个多月，

但目前柔宇官网还没有消费者的产品

评价出现，只有淘宝网上第三方店铺有

几条评论。网上的产品评测也多是来自

科技网站。对此，柔宇科技在声明中称：

“已按计划开始陆续发出产品，由于柔

宇官网和线下预订量较大，排队较长，

正在加紧安排生产。”柔宇科技相关负

责人则表示，关于预订时间，产品供不

应求是原因之一。“当年第一代苹果手

机，从发布到上市销售，也隔了五六个

月。”关于具体销量，该负责人表示不方

便透露，柔宇官网也未予显示。

北京商报记者登录柔宇官网发现，

柔派手机共有三个款式，售价8999元

起，支持“定金+尾款支付”和全款支付

两种预订模式，全款支付的订单将优先

发货。消费者如果采用“定金+尾款支

付”预订模式，尾款支付的开启时间将由

客服人员另行通知，定金不接受退款。

北京商报记者询问柔宇官网的客

服多长时间可以拿到手机，客服表示要

等到4－8周后才能拿到货，会和之前的

订单一起排序，按顺序发出。

不过，值得注意的是，消费者需要

先支付的是定金，而非订金，柔宇这款

手机的定金是1000元，如果中间或者拿

到货后想要退货退款，定金不会退。而

此前北京商报记者在淘宝网购物时，支

付的是订金，而非定金，支付尾款后也

可以申请全额退款。

中国消费者协会律师团专家胡钢

指出，定金在《合同法》上是承担违约责

任的形式之一，它的基本法律性质是违

约定金，并具有担保合同履行的性质。定

金的作用有两种情形：一是当合同正常

履行时，定金充作价款；二是合同不能正

常履行时，定金则作为罚款。如果是给付

方（消费者）违约，那么给付方无权收回

这笔钱。如果是收受方（商家）违约，则收

受方应该双倍返还。尽管只有一字之差，

定金和订金对于消费者来说意义完全不

一样，对于很多不懂这方面法律的消费

者来说，并不清楚其中的门道。

质疑漩涡
联想集团董事长杨元庆曾就折叠

屏手机评论称“现在发布的所有折叠屏

手机，都没有超过三年前联想发布的概

念，很多厂商依然在做PPT产品。产品

放玻璃柜里，价格也高高在上，可以买

好几个平板电脑”。

上个月，三星和华为终于推出了剧

透已久的折叠屏手机。北京商报记者了

解到，折叠屏手机的发布现场，产品确实

都放在玻璃柜里，消费者无法上手体验。

与华为和三星相比，柔宇最明显的

优势就是价格，柔派的售价是8999元

起；三星GalaxyFold在美国的起售价

为1980美元，约合13377元人民币，中

国市场的售价还未公布；华为MateX

目前定价为2299欧元，折算人民币约

17498元。

但在配置与设计上，柔派看起来要

弱一些。华为MateX采用的是“鹰翼”

式折叠设计（外翻），最大的特点是折叠

时紧密贴合，展开时又平坦自然。既保

证了折叠后单手使用的屏幕尺寸（正面

屏幕达到了6.6英寸，背面为6.38英寸，

展开后为8英寸），同时展开后也更加便

于握持。三星GalaxyFold则是“内翻”

设计，正面是一款4.6英寸的小屏，翻开

之后是一块7.3英寸的屏幕。相比华为

MateX，其折叠后的观感稍差，更加适

合展开后使用。

至于柔派，处理方式则显得有些

“直接”，直接将一块大屏“弯折”，但无

法做到折叠时紧密贴合，所以实用性上

要差一些。

还有业内人士称，柔宇的发展之路

很顺利，六年进行了7轮融资，最新一轮E

轮融资过后，柔宇的估值已经达到了50

亿美元，是资本市场独角兽般的存在，但

柔宇还是没有实实在在能够向市场放量

的产品。“柔宇的研发突破，更像是购进一

整套顶尖设备做各种研发试验，然后将

实验室成果面向市场公布。至于何时规

模化量产，并没有一个明确时间表。”

但柔宇科技否认了上述说法。

“2014年柔宇发布柔性屏技术之后，公

司陆续收到了多家国际知名电子企业

的投资合作和收购邀约，但柔宇考虑与

下游客户合作中立性以及长远发展战

略规划等原因最终主动放弃了签约，而

非某些报道臆测的技术问题。在柔性屏

和柔性传感产品量产出货的基础上，最

近一个季度签约的客户订单额就已达

40亿元，柔性电子市场增速远超预期。”

令人惊讶的是，在此之前，1月27日

柔宇官网显示所有手机均为“预售商

品”，1月28日，又显示所有产品为“热销

商品”。

突围不易
折叠屏手机被认为是2019年手机

的几大趋势之一。据群智咨询数据估

计，预计2019年全球折叠手机规模约90

万台。运营商财经网总编辑康钊认为，

这主要是因为折叠屏可以在扩大手机

屏幕的同时保证手机的便携度，尤其是

正面的屏面积增大一倍，一摊开来，像

小型平板电脑。

但行业出货量是否能突破预测，需

要看国内厂商的表现。因为折叠产品对

于整个供应链的完善程度，包含上游原

材料的提供，中游面板厂的产能、良率、

性能，下游终端厂家的结构设计、整体

厚度的解决方案、硬件实现后UI的改变

等都提出了较高的挑战。

“这种手机的缺点也很多，比如屏

幕弯曲度问题、电池不能弯曲等问题。”

康钊说。产经观察家、钉科技总编丁少

将也指出，目前的折叠屏手机还存在一

些挑战，一是屏幕本身的技术成熟度以

及量产化能力都需要完善和提高，二是

系统软件和应用软件的适配还不完善，

三是折叠屏除了外观和展开作为平板

电脑之外还需要更多应用场景支撑。

对于柔宇，丁少将认为，尽管柔宇

抢跑折叠屏，但其柔性产线的技术水平

和量产能力都存在短板，概念抢跑并不

能收获市场先发优势，真正能够依靠折

叠屏手机反转市场的可能是软硬件产

业链垂直整合能力最强的三星。但无论

是谁，今年的折叠屏只会是手机品牌进

行高端市场占位的武器，折叠屏手机并

不会规模起量，对品牌的整体产品销售

不会起到关键作用。

与这些传统手机厂商比起来，柔宇

科技不仅要面对名气较小的劣势，很可

能难以得到消费者的信任，毕竟其他几

家都是手机行业的主流品牌，累积了很

多年的市场资源，另外，柔宇并不是一

家体量大的手机厂商，意味着除了屏幕

之外，柔宇在芯片等其他手机配件上对

供应商的议价能力不够，体量小，成本

就高，而华为、三星等品牌一年的出货

量都是以亿为单位计算的。“虽然柔宇

研究柔性屏比较早，但柔宇的市场渠道

和销售能力还有待提高。”康钊说。

北京商报记者 石飞月/文
贾丛丛/制表

曾高调发布“全球首款可折叠柔
性手机”的柔宇科技，最近又传出寻
求新一轮融资的消息，但距离产品发
布已经过去4个多月， 柔宇官网还未
见消费者的产品评论，柔宇科技也饱
受“PPT公司”的质疑。业内人士指出，
可折叠手机是手机行业新风口，但各
方面配套的技术还不成熟，柔宇虽然
是第一家发布产品的企业，但本身名
声不够大， 也不是传统的手机厂商，
因此并不占优势。

可折叠手机价格对比

柔宇
FlexPai

三星
Galaxy�Fold

华为
Mate�X

2299欧元
（约合17498元人民币）1980美元

（约合13377元人民币）

8999元起


