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打扮家：首创BIM驱动家装透明化
2019年开年，家装行业发生了两件大事儿，一件

是标准化家装领先者爱空间首创直管产业工人模式，

通过信息化系统，让家装价格可视、工期可控、品质可

期；另一件是依靠互联网起家、专为年轻人提供房屋

装修翻新服务的时尚装企住范儿发布“颜值革命3.0”，

带来一站式家装服务体验。

很多人不知道，爱空间与住范儿取得重大突破，很

大程度上源于使用了打扮家历时23个月研发、在2018

年底上线的家装BIM系统。家装BIM系统通过将家居

的部件进行数字化，让家装从设计到报价再到施工都

变得高效、透明。截至2019年4月初，已经有十几家装企

使用了打扮家的家装BIM系统，陆续有装企准备与打

扮家签约。在家装BIM系统赢得市场认可的同时，打扮

家也驱动着家装行业走向透明化。

首创家装BIM系统
北京的刘女士最近在装修新家时遭遇了不小的

烦恼。

一个月前，刘女士找到北京一家有名的家装公

司，在设计方案初步完成后，家装公司给刘女士提供

了一张报价清单，上面密密麻麻、犹如天书一般的项

目名称和标价让刘女士越看越纠结。更让刘女士郁闷

的是，想要一份完整的效果图只能找家具设计师去

做，家具设计师只会根据刘女士已有的想法按部就班

地搭配，“地板、橱柜、木门，都只能由我来指定，设计

师不会直接给我一个合理的、完整的效果图，这跟想

象中的设计相去甚远”。刘女士叹道，到了水电施工阶

段，由于没有施工图，如果想临时在餐厅中加两盏灯，

只能让水电工人将已经布好的线路重新进行调整，来

来去去又增加不少费用与时间，刘女士烦不胜烦。

实际上，刘女士遭遇的情况也是很多正在装修或

准备装修的业主所苦恼的。在传统家装公司中，房屋

效果图、施工图和报价清单是脱节的，改动其中任意

部分，其他两部分都需要人工改动，导致装修时间不

断延长，增项一个接着一个。

“BIM将所有家居的部件进行数字化，铺什么砖、

用什么橱柜，业主一目了然。”打扮家总裁助理陈靖坤

表示，打扮家已经将家装中的内容研究透，把家居数

字化，再通过模块的形式生成业主能看到的实景，更

重要的是，改动BIM中的任何数据，效果图、施工图和

报价清单都会跟着改动，只需15张图纸就能覆盖从设

计、施工到报价的整个过程，让家装变得透明化。

从零开始的弯道超车
家装BIM系统不是打扮家的第一个产品。

成立于2015年的打扮家是做效果图出身的，在此

之前早就有三维家、酷家乐等在行业里深耕多年，作

为后来者，打扮家虽然开辟出一条针对家装公司的

路，但毕竟还是属于效果图领域，不能解决家装行业

面临的问题，因此在2017年，打扮家创始人崔健选择

从零开始，专攻家装BIM系统，从而弯道超车，走在了

众多家居设计平台的前面。

在国内家装行业，BIM不是新鲜事儿，某著名家

装公司就曾推出了“BIM+系统”，只不过它是在建筑

BIM的基础上二次迭代做出来的，是针对建筑领域

的，普通设计师需要学习3个月才能完全学会，生成的

效果图更不能使业主满意。打扮家推出的家装BIM系

统则完全针对家居领域，正常情况下设计师学两天就

能完全掌握，一小时自动生成效果图、施工图和报价

清单。“与别的企业最大的区别在于我们的研发团队

比较年轻、富有活力，再加上团队基因是做研发的，所

以真正做起来比较顺利。”谈到研发期间的经历，陈靖

坤微微一笑，云淡风轻地说道，“传统的研发型公司一

般只有一个或几个产品经理，对应两三个产品和100

多个研发人员。而我们用小团队的模式，一个产品经

理最多对应5个研发人员，每个小组按照木作、水电、

立面等六大模块逐一攻克，最后再将人员融合。”

2018年12月28日，家装BIM系统正式上线，3个多

月以来已经签了爱空间、全筑股份、住范儿等十几家客

户，“2017年家装BIM系统还在研发的时候，爱空间就

与我们签约了，10月首付款就已经打过来了，当时它们

连日本、加拿大的软件都放弃了”。崔健笑称，打扮家从

零开始，经过23个月的不断研发，获得了市场的高度认

可，“现在大家基本上达成一致，效果图不是未来，BIM

才是未来，而在BIM领域我们现在是第一。”

业主家装公司双向受益
打扮家让两类人受益———业主和家装公司。

对业主来说，需要立马能出效果图、施工图以及

报价清单，一般的效果图软件至少需要至少3天才能

设计出来，家装BIM系统只需一个小时就能搞定，并

且十分智能。在家装BIM系统中，家具摆放完，可以根

据不同空间、不同家具自动布点、布线：电视柜上面自

动生成网线、电源线插座，沙发两旁各生成一排电源

插座；在厨房、卫生间等湿度较高区域，电线从天花板

上过，防止触电；如果还需要在卫生间里加个插座，可

以手动布置等。更重要的是，所有线路都采用最短距

离，帮助业主尽可能节省费用，让最终报价更合理。

对装修公司来说，家装BIM系统能帮它们节省运

营成本。家装BIM系统的使用十分简便，普通的家装设

计师经过两天左右培训就能学会，在设计师制作完效

果图、施工图和报价清单后，采购员、工程人员能立即

行动，大大提升工作效率，并且图表一旦生成，个人无

法修改。“家装BIM系统有五大设计原则：智能；约束性

设计；简单易用；设计施工算量一体化；后台标准化、前

台个性化。”陈靖坤坦言，“之前有个家装公司设计师报

了200米的电线，从别的地方采购材料拿回扣，让家装

公司的利润受损，如果每一环节都要审核的话又需要

耗费很多人力，现在有了家装BIM系统，设计师只能选

择家装公司已有的材料，保证了家装公司的利益。”

对于未来，崔健希望通过自主研发的App，抢占家

装设计入口。“房子就像手机，打扮家就像手机里的大众

点评，大众点评里面可以点粤菜、川菜、北京菜，打扮家

则可以针对不同业主的需求推不同风格的家装公司。”

App的功能基于家装BIM系统，设计上兼具美学和科

学，业主可以在App中对房子进行个性化设计，将来还

能植入房屋信息、维保、物业等服务，这款全新的App将

于2019年7月8日上线。 北京商报记者 谢佳婷 孔文燮

打扮家创始人崔健


