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理财周刊观察 Observation

“潜水”、“换马甲”信托引流平台套路多

西北第一家A股上市银行首份“成

绩单”出炉。4月23日，西安银行披露

2018年全年业绩经营情况。2018年西

安银行总体经营情况持续向好，营业收

入、净利润均实现两位数增长，盈利能

力持续增强。在以“规模、效益、质量、资

本”实现动态均衡发展的战略导向下，

资产质量也不断向好。2019年是西安银

行上市元年，这一年里，西安银行在研

判金融业态发展形势的基础上，确定了

“乘风顺势，稳中求进，持续推动数字

化、特色化、综合化转型，打造西部领先

的上市银行”的总体发展战略愿景，深

化改革创新，加速转型发展。

营收净利双位数增长
据西安银行年报数据显示，截至

2018年末，西安银行总资产为2434.9亿

元，较上年末增长4%；存款总额

1559.77亿元，较上年末增长7.19%；贷

款总额1327.03亿元，较上年末增长

18.19%。盈利能力持续增强。2018年全

年，西安银行实现营业收入59.76亿元，

比上年增长21.31%，其中利息净收入大

幅上升22.8%，主要得益于净生息资产

日均余额的增加和收益率的上升。归属

于母公司股东的净利润23.62亿元，同

比增长10.82%。每股净资产4.99元，每

股收益0.59元，同比增幅分别达12.9%

和11.32%，均实现两位数增长，盈利能

力持续增强。

西安银行切实把“防风险、抓重点、

补短板”贯彻到各项经营管理工作当

中，实现全机构、全风险类型和全业务

品种风险管理全覆盖以及各类资产资

本和风险拨备的全覆盖。截至2018年

末，该行不良贷款率为1.2%，同比降低

0.04个百分点，逾期90天以上贷款和不

良贷款的比例下降至92.41%。西安银行

2018年资本充足率为14.17%，较上年上

升0.34个百分点；核心一级资本充足率

为11.87%，较上年上升0.28个百分点。

2019年对西安银行非比寻常，3月

1日，西安银行正式登陆上交所主板，成

为西北地区首家A股上市银行。西安银

行董事长郭军表示，“上市后，西安银行

将紧跟经济转型步伐，以更加成熟的姿

态、更加主动的作为，依托资本市场，瞄

准行业先进，完善公司治理，坚持创新

驱动，加快转型发展，把更高质量、更具

智慧的金融服务带给每个企业、每个家

庭和每个消费者，与区域经济互生共

赢，一路同行”。

零售业务转型进入“快车道”
在2018年里，西安银行零售业务转

型深入推进。在信用卡方面，拓展“人才

贷”、“车位分期”、“装修金”等多种场景

下的信用消费贷款，提供全天候金融服

务方案。消费金融业务全年开展笔数与

金额同比分别增长247.53%、232.46%；

截至2018年末，信用卡发卡量新增5.2

万张，同比增长229.88%；信用卡持卡客

户实现交易317.71万笔，交易额达41.4

亿元，同比分别增长78.34%和23.84%。

还有一个值得关注的数据是该行

的直销银行。西安银行持续提升“新丝

路Bank”直销银行品牌建设，不断提升

获客能力与服务水平。截至报告期末，

直销银行管理产品规模达232.49亿元。

扶持小微企业发展，西安银行也不

遗余力，制定了差异化授信政策和“标

准化”审批服务模式，时限更短、服务更

细、覆盖更广。同时，加强贷后管理力

度，严格执行风险事项报告及处置机

制。截至2018年末，西安银行小微企业

贷款余额243.1亿元，较上年末增加

43.41亿元，增幅21.74%，小微企业贷款

客户数4804户，全年累计新增发放小微

企业贷款142.84亿元。此外，西安银行

还专门制定了“支持丝绸之路经济带建

设”授信政策，重点支持“一带一路”中

能源、冶金、化工、高新技术、装备制造

等行业发展。截至2018年末，为“一带一

路”沿线国家提供贸易融资近千万美

元，提供跨境结算达4000多万美元。

“三大战略机遇”求发展
2019年是西安银行上市元年，这一

年里，西安银行在研判金融业态发展形

势的基础上，确定了“乘风顺势，稳中求

进，持续推动数字化、特色化、综合化转

型，打造西部领先的上市银行”总体发

展战略愿景。

西安银行用“十个着力”，实现“十

个提升”来总结未来的发展方向，一是

着力深化战略规划，提升战略引领能

力。二是着力优化公司治理体系，提升

公司治理效能。三是着力完善风险管理

体系，提升风险管控能力。四是着力强

化公司零售业务，提升市场竞争地位。

五是着力拓展业务资质牌照，提升综合

竞争能力。六是着力优化信贷管理体

系，提升服务实体能力。七是着力金融

与科技的融合，提升数字银行能力。八

是着力加快运营体系转型，提升运营效

率效益。九是着力深化人才绩效管理，

提升目标导向作用。十是着力强化全面

从严治党，提升战斗堡垒作用。

除了加速科技化转型外，西安银行

也充分认识到资管新规带来的市场划

分及增加盈利来源的重大机遇。对理财

子公司的建立，西安银行副行长王欣透

露，“我行已经从客户分类和培育、IT系

统建设、提升产品设计及投资管理能

力、引进培养估值核算人员等多个方面

构建新的理财业务体系。将从尝试发行

低风险、波动较小的净值型产品开始，

逐步丰富产品种类进行业务转型，并择

机申请理财子公司牌照”。

西安银行交A股首份“成绩单”
营收净利双增 资产质量稳步向好

“换装”代销隐秘上线
在信托收益近年频频领跑固收理

财产品的背景下，第三方互联网机构引

流信托产品的生意也做得风生水起。

北京商报记者在一家名为“好信

托”的网站看到，该平台目前在售的信

托产品有59个，分为工商企业类、金融

市场类、基础设施类、房地产类以及资

金池类，投资期限多为两年期，普遍预

期年化收益率在8.5%-9.3%左右。但值

得注意的是，该平台将部分信托产品中

信托公司的名称隐去，或用大写字母代

替，看不到具体信息。记者以投资者的

名义咨询时，“好信托”客服介绍称，“我

们平台是代销机构，有的信托公司名称

不能直接挂在网站”。

隐去名字的信托引流平台不在少

数，北京商报记者在“信德金服”、“万千

景财富”的首页均发现了这种情况。据

“信德金服”客服介绍，信托公司规定导

流平台不允许写名称，信托产品首字母

部分代表信托公司。在“万千景财富”首

页，被隐去的信托公司名称多用“××

信托、央企信托”代替。

在合同签约方面，大多数平台的操

作流程和说辞都大同小异：“我们是代

销，如果您有意向和我们合作，我这边可

以带着产品的合同去您当地和您面签，

合同是信托公司的原版合同，资金也是

直接打到信托公司的产品募集账户。”

信托公司称没有指定代销平台
引流平台销售信托产品的情况如

何？当北京商报记者以新手投资者的身

份进一步表明购买欲望后，“万千景财

富”理财经理向记者重点推介了“光大

信托-江苏淮安”的项目，据了解，这是

一款期限为20个月的政信信托。

无独有偶，光大信托的信托产品也

出现在了“信德金服”的重点项目推介

中。据“信德金服”客户经理介绍，目前

光大信托有两款销售比较火爆的产品，

也适合新手投资，具体为“光大信托-广

西钦州”项目，以及“光大信托-寿光金

海”项目，这两款项目的预期年化收益

率均在9%以上，并表示可以直接去光

大信托总部签署合同。该平台客户经理

还推荐了4款华鑫信托的理财产品，预

期年化收益率在8.6%-9%左右。

在今年3月，银保监会信托部向各银

保监局发布风险提示函。函件内容指出，

经排查发现，部分信托公司仍然违反《中

国银保监会信托部关于不法分子冒用信

托公司名义进行线上诈骗风险提示的

函》要求，违规通过第三方互联网机构将

客户直接引流至资金信托产品。

北京商报记者从知情人士处获取

了一份名单，监管部门列举的部分为信

托公司提供引流服务的第三方互联网

机构名单中就包括“信德金服”。就代

销信托产品是否合规等问题，记者分别

向“好信托”、“信德金服”和“万千景财

富”发送采访提纲，截至发稿并未收到

回复。

第三方平台引流、代销信托产品，

信托公司是否知情？北京商报记者分别

致电华鑫信托以及光大信托求证。华鑫

信托电话并未接通，光大信托客服人员

表示，光大信托未指定任何代销平台代

销其信托产品，目前光大信托的产品只

能在官网和手机App购买，且引流平台

也没有“导流”资质。

加快建立信托代销牌照机制
在分析人士看来，无论风险高低，互

联网平台代销产品都是监管明确禁止的。

在金乐函数分析师廖鹤凯看来，非金融机

构可以推荐客户，不可以代销产品，这一点

是法规明确的。这类业务主要是市场需求

导向出来的衍生服务，无法一禁了之，关键

还是规范合规推介、合法募集。

资深信托研究员袁吉伟在接受北

京商报记者采访时也指出，非合规机构

代销难以有效评估产品风险，可能存在

销售不规范之处，而且通过互联网导流

涉及私募产品公开募集的问题。代销平

台以此吸引客户，与此同时部分信托公

司可能发行渠道有限，需要导流合作

方。需要加强信托公司销售规范，提高

合规意识，堵不如疏，还需要加快建立

信托代销牌照机制，纳入经营规范非金

融销售机构，畅通信托公司销售渠道。

北京商报记者 孟凡霞 宋亦桐

监管机构曾明确做出警示的“互联网机构为信托公司违规引流”的情况依然
存在。北京商报记者近日调查发现，仍有部分平台在为信托产品引流、并且代销。
这次的玩法更加高深， 多数第三方互联网机构直接隐去信托公司产品项目的名
称，多用“XX信托”或者信托公司名称的首字母简拼代替。在分析人士看来，非合规
机构代销难以有效评估产品风险，可能存在销售不规范之处。


