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本版文字仅供参考 据此入市风险自担

相比2018年的惨淡收官，2019年一季度人身险

公司喜迎“开门红”。5月5日，北京商报记者独家获得

的一组数据显示，今年一季度，人身险业务原保险保

费收入及预计利润双报喜。保费和利润双双增长的背

后，与去年基数低不无关系，同时也是人身险公司个

险和银保两大渠道发力的结果。不过，几家欢喜几家

愁，从人身险公司一季度原保险保费排名来看，仍有

约1/4的险企保费收入同比下滑。

保费增速重回两位数
作为重要的营销节点，保险业的“开门”大战对于

各公司年底冲业绩、次年奠定全年业绩基础具有重要

意义。

从北京商报记者获得的一季度人身险业务数据

来看，今年的“开门”大战告捷。数据显示，一季度人身

险业务原保险保费收入实现13369.35亿元，同比增长

17.98%。其中，寿险业务保费实现10863.23亿元，同

比增长14.34%，占人身险业务的81.25%。

而在去年同期，“开门红”却遭遇时隔五年的负增

长，其中寿险业务原保险保费收入9500.81亿元，同比

下降18.22%。

好事成双。在保费增速回暖的同时，人身险公司

利润也报喜。北京商报记者了解到，一季度人身险公

司预计利润总额833.11亿元，增加171.05亿元，增长

25.84%。

对于今年一季度重返“开门红”的原因，国务院发

展研究中心金融研究所保险研究室副主任朱俊生表

示，去年同期的基数相对较低，因此今年一季度数据

会呈现快速增长的现象。同时，保费回暖的上市险企

也是拉动市场增量的重要贡献者，如部分上市险企主

推高预定利率的万能险产品。

从一季度数据来看，未计入保险合同核算的保户

投资款和独立账户本年新增交费4546.24亿元，同比

大增34.23%。

一边是保费收入的增加，另一边则是赔付支出和

退保金的下滑。数据显示，一季度人身险业务赔款与

给付支出1890.76亿元，同比减少122.27亿元，下降

6.07%。其中，寿险业务给付金额1314.64亿元，下降

16.18%；退保金方面，一季度人身险公司退保金为

3482.58亿元，同比下降20.3%，退保率为3.41%，同比

下降1.37个百分点。

1/4险企保费收入下滑
一半海水，一半火焰。从今年一季度各家公司的

战绩来看，63家人身险公司中约有1/4的公司保费收

入仍为负增长，其中安邦养老、安邦人寿、吉祥人寿、

珠江人寿等险企保费收入下滑速度超50%，分别同比

下降99.63%、97.31%、65.46%、61.38%。

对此，珠江人寿向北京商报记者解释称，保险收

入相较上年同期下降的原因有两方面，一是公司根据

市场变化进行了正常的销售节奏调整；二是公司持续

响应监管要求进行业务结构调整，由于产品形态的改

变，公司保费收入相应受到一定程度的冲击。截至发

稿前，关于公司一季度保费收入下降的问题，安邦保

险、吉祥人寿均未做出回应。

相比之下，33家人身险公司保费收入呈现正增

长。其中，华夏人寿、前海人寿保费收入排名分别由去

年同期的第6位、第11位升至第3位和第6位，分别同

比增长69.46%、92.01%。

对此，华夏人寿相关负责人表示，一季度保费

快速增长得益于三方面，一是保险业整体回暖的

大环境支持；二是华夏人寿从2018二季度开始持

续进行调整，业务平台也在持续拉升，呈现出顺势

而为、乘势而进的向好态势；三是华夏的销售队伍

发展迅速，一季度“开门红”约有50万人力做出贡

献。而对于一季度前海人寿保费收入高增长的原

因，该公司未做出回应，不过数据显示，一季度前

海人寿分红产品的保费收入为472.24亿元，约占总

保费收入的92%。

个险渠道占比微降
从渠道方面看，虽然个险渠道保费微降，银邮代

理增速明显，不过，从保费占比来看，个险渠道地位依

旧不可撼动，占据“大头”。

数据显示，2019年一季度人身险公司个人代理业

务保费收入7221.49亿元，同比增长11.2%，占比人身

险公司业务的56.13%，下降2.94个百分点；而银邮代理

业务保费收入为4502.28亿元，同比增长24.9%，占比

人身险公司业务的35%，同比上升2.21个百分点。

对于一季度银保渠道占比提升、个险渠道相对下

降的情况，朱俊生谈到，今年“开门红”期间，分红型以

及理财型保险产品通过银保渠道销售的比较多，使得

银保渠道保费增长较快。同时，由于去年全年整个银

保渠道保费收入下滑厉害，导致银保渠道在人身险保

费中的份额也明显下降，因此银保渠道占比在今年一

季度呈现较快提升的情况。从上市险企渠道收入策略

可窥一二，数据显示，期间中国人寿、新华保险等对个

险、银保两大渠道均有发力。

中国人寿一季度销售队伍总人力达189万，其

中，个险渠道代理人153.7万，而在2018年末为144万

人；银保渠道27.6万，2018年末为24.5万；个险渠道月

均有效人力同比增加38%，月均销售特定保障型人力

同比增加60%，银保渠道保险规划师月均长险举绩人

力同比增加59%。

此外，一季度新华保险个险渠道保费收入同比增

长9.8%，银保渠道保费收入同比增长5.2%，其中个险

渠道首年期交55亿元，同比增长16%，银保渠道首年

期交保费16.4亿元，同比增长25%。

北京商报记者 孟凡霞 李皓洁

人身险一季度迎开门红

·资讯·

北京商报讯（记者 刘凤茹）去年10月证监会推进
第七届并购重组审核委员会（以下简称“并购重组

委”）换届的工作，时隔半年多后，拟任人选名单出炉。

5月5日晚间，证监会对第七届并购重组委委员拟任人

选进行了公示，其中20人入选。值得一提的是，新一届

并购重组委拟任委员较此前候选人数量缩水过半。

根据名单，证监会第七届并购重组委委员拟任人

选共有20人，分别来自证监会机关、证监局、证券交易

所、国家部委、高等院校、证券公司、创投基金、私募基

金等。在去年10月25日，证监会曾公布第七届并购重

组委委员候选人名单，彼时并购重组委委员候选人共

计45名，意味着有25人遗憾落选。

证监会最新公示的拟任第七届并购重组委委员

名单显示，杨光、孙磊以及夏文贤3人来自证监会机

关，杨光为证监会并购重组委主任委员（正司局级），

孙磊任证监会法律部诉讼复议处处长之职，夏文贤任

证监会会计部会计制度处处长。来自证监局的同样有

3人，分别为尹文泽、徐萍以及訾磊。来自交易所的人

员数量最多，共有5人。上交所占据了3个名额，邓志

钦、蒋学跃则来自深交所。

在此前的候选人名单中，证券公司的候选人原有

3人，为华泰联合证券有限责任公司的张东、广发证券

股份有限公司的张威以及中信建投证券股份有限公

司的相晖，不过张东、张威均遗憾落选。

杨光等任第七届并购重组委委员

A股市场一扫2018年的阴霾，“看天吃饭”的

券商也重新迎来属于自己的“艳阳天”。截至4月

30日，35家A股上市券商2019年一季报已全部披

露完毕，Wind数据显示，35家A股上市券商一季

度共实现营业收入976.64亿元，同比增幅为

51.39%；合计实现净利润377.89亿元，同比大涨

86.6%。值得一提的是，受市场回暖影响，一季度

券商自营业务脱颖而出，贡献了近半收入，在全

业务中占比提升至约44%。

受益于年初行情回暖、交投活跃，券商一季度

营业收入、净利润均同比大增。具体来看，营业收

入方面，Wind数据显示，35家A股上市券商一季度

共实现营业收入976.64亿元，同比增幅51.39%。6

家券商一季度营业收入增幅超过100%。

从营业收入排名来看，中信证券2019年一季

度营业收入超过百亿，为105.22亿元，同比增长

8.35%。海通证券紧随其后，营业收入为99.54亿

元，同比增长74.48%。广发证券一季度营业收入

超过国泰君安跻身前三，为68.39亿元，同比增长

77.02%。华林证券为35家公司中营业收入唯一下

滑者，营业收入2.15亿元，同比下降1.41%。

净利润方面，Wind数据显示，35家A股券商

全部实现盈利，合计净利润377.89亿元，同比大增

86.6%。有12家今年一季度净利润超过10亿元，中

信证券净利润42.58亿元夺魁，同比增长58.29%；

海通证券排名第二，净利润37.7亿元，同比大涨

117.99%；国泰君安位列第三，净利润30.06亿元，

同比增长33.03%。

在净利润增幅上，有14家券商2019年一季度

净利润同比增长超过100%，中小券商表现优异，

其中，太平洋证券增幅居35家公司之首，净利润

为3.55亿元，同比大涨6654.14%；东吴证券次之，

一季度净利6.13亿元，同比增长943.73%。

首创证券研发部总经理王剑辉对北京商报

记者表示，券商2019年一季度业绩出现大幅增长

的原因在于，市场环境发生根本性的改变以及基

数因素的影响，去年一季度市场整体表现得相对

较弱，今年市场却呈现“股债双雄”的局面，推动券

商一季度数据整体向好，市场环境的变化也使得

券商业绩呈现较大的反差，不过这更多是由积极

性的因素所导致，这种涨幅能否持续有待观察。

伴随着市场行情的大幅上涨，自营业务也成

为券商业绩转好的贡献主力。据中银国际证券统

计，35家上市券商合计自营、经纪、信用、投行、资

管业务收入占比分别为43.93%、18.68%、9.22%、

10.3%、9.6%。其中，2019年一季度实现自营业务

收入429.06亿元，同比大幅增长146.42%，收入占

比提升17个百分点至43.93%，收入贡献几乎占据

半壁江山。

从单家机构的自营业务收入方面来看，上市券

商中，中信证券、海通证券、广发证券自营业务收入

分别为49.2亿元、48.4亿元、35亿元，位居前三。兴业

证券、国信证券、招商证券自营业务收入分别同比增

长686%、611%、497%，增速位居前三位。“自营增长

最主要是受到市场的影响，券商自营的一些股票和

基金表现非常出众，其股价的上升就造成了券商自

营的收入大幅上升和业绩高速反弹。”东北证券研究

总监付立春对北京商报记者表示。

事实上，自营业务在券商各条业务线中的表现

正日益突出，王剑辉指出，近年来，券商自营受到各

家公司的高度重视，在自营方面投入了较大的人力

和物力，对交易策略的多样化研究达到了较好的水

平，也使得自营业务整体的操作能力上有显著、持

续的提升。

不过，就收入结构而言，王剑辉认为，当前近

44%的收入偏高，未来理想型的券商业务收入模

式应以均匀平衡分布为主，自营的比例对净利润

的贡献度不会持续地高于30%。

北京商报记者 孟凡霞 实习记者 马嫡/文
宋媛媛/制表

自营业务为主 上市券商一季度赚378亿
联讯证券在发布的研报中认为，2019年符合继续

维持在创新层的企业数量较多。根据联讯新三板研究

院统计，截至4月29日，已有653家目前在创新层的企

业已经符合了继续留在创新层的维持标准。

在大部分原创新层企业能够维持原状的同时，部

分企业也存在将被“降级”的风险。经济学者、东北证

券研究总监付立春表示，新三板很多公司包括创新层

的企业受经济波动、政策影响比较大，自身波动性比

较强，如果基本面出现了变化，可能不符合创新层的

标准，就可能会被调出创新层。

实质上，在正式启动分层调整工作前，已经有部

分创新层企业发布了将被调至基础层的风险提示公

告。在部分创新层企业存在“降级”风险的同时，也将

有部分基础层企业晋升至创新层。联讯证券在研报中

表示，根据联讯新三板研究院统计，已有50家目前尚

在基础层的企业已经在严格的意义上符合了新进创

新层的分层标准。考虑到还有部分基础层企业存在最

后阶段引入投资者增加股东人数以满足标准要求的

行为，联讯证券预计最终将有50-90家基础层企业入

选2019年度创新层。

部分企业遭淘汰
实质上，在此之前，创新层企业数量已在减少。不

少创新层企业因触及相关红线而被降层。北京商报记

者根据全国股转系统官网资料查询获知，2018年，正

式入围创新层名单的企业共计940家，而截至今年5月

5日创新层企业数量仅为882家，较2018年大幅缩水。

创新层企业数量减少不乏部分企业因触及相关

红线直接遭“淘汰”的情况。譬如，康沃动力原为创新

层企业，但因公司原董事会秘书离职后，未及时聘请

取得全国股转系统董事会秘书资格证书的董事会秘

书，康沃动力自1月30日起被直接调整至基础层。无人

机亦是因触及相关红线由创新层直接调至基础层的

企业。根据公告，无人机同样因原董事会秘书离职后，

未及时聘请取得全国股转系统董事会秘书资格证书

的董事会秘书，自4月15日起被降至基础层。

在业内人士看来，创新层公司家数虽有所减少，

但整体质量明显提升。数据显示，2018年分层调整时，

创新层公司整体的平均营业收入和平均净利润分别

达5.3亿元和2875万元，较2017年分层调整时创新层

公司整体的平均营业收入和平均净利润分别提高了

1.4亿元和422万元。

资深投融资专家许小恒在接受北京商报记者采访

时表示，分层是为了筛选出更优质的企业，以便给予更好

的服务，促进进入更高层次的企业更好地发展，在创新

层中能够体现出挂牌公司的价值，企业可以较为容易

地融资，投资者也可以通过交易获利。相关的配套设施

和交易制度的跟进，还是要通过分层管理，把发行、交

易、投资者准入和监管等多方面的改革联动起来为挂

牌企业提供差异化的制度供给。

创新层换血 新三板“精编”

2019年一季度35家A股上市券商总体业绩一览

（单位：亿元）
数据来源：Wind、中银国际证券
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同比增长总额

上交所：将重点打击财务造假等行为

北京商报讯（记者 孟凡霞 马换换）5月5日晚间，
上交所发布了“沪市上市公司2018年年报整体分析报

告”，其中报告中显示九成公司盈利且多数聚焦于主

业、非金融实体经济增速已超金融行业企业。在思考

与建议中，上交所则指出，针对劣质公司，以保护投资

者合法权益为核心，切实履行监管职责，重点打击财

务造假、大股东违规占用等违法违规行为，提高资本

市场违法违规成本，促使相关各方归位尽责，维护市

场秩序和诚信基础。

具体来看，沪市公司经营质量稳中向好，呈现七

方面特征：（一）业绩稳定增长发挥国民经济中坚作

用。（二）九成公司盈利且多数聚焦于主业。（三）非金

融实体经济增速已超金融行业企业。（四）上中游行业

相较下游行业增幅更大。（五）研发投入大幅增长推动

产业优化升级。（六）现金分红再创新高提升社会贡献

水平。（七）并购重组推动资源优化配置取得新成效。

在近年来房地产调控政策保持从严态势的情况

下，监管机构对于银行信贷资金违规“输血”楼市的查

处也越发严厉，不过仍有商业银行“顶风作案”。据北

京商报记者不完全统计，截至5月5日，年内监管部门

已经针对违规输血楼市的商业银行开出逾80张罚

单，涉及50家分支行，受罚银行从村镇银行到国有银

行，甚至百万级罚单也不时出现。其中，仅4月30日一

天就有5家银行因信贷资金违规进入楼市合计被罚

210万元。分析人士指出，未来监管部门应建立更严

的惩罚机制，以发挥震慑效应，同时也要强化对于信

贷人员的培训。

4月30日，辽宁银保监局一连开出22张罚单，其

中15张罚单指向房地产业务，涉及建行沈阳大东支

行、交行辽宁省分行、平安银行沈阳分行、盛京银行等

5家分支行，合计罚款210万元。

具体来看，建行沈阳大东支行因个人住房贷款

存在虚假银行流水等问题被辽宁银保监局罚款80万

元，该行4名责任人受到警告处分。盛京银行沈阳分

行因法库支行违规发放“假按揭”贷款被罚款50万

元，同时该行3名责任人被处以终身禁业的顶格处

罚，3名责任人受到警告并罚款的处分。此外，盛京银

行、交行辽宁省分行和平安银行沈阳分行都因违反

规定发放个人住房贷款分别被罚款20万元。

除辽宁地区外，全国各地的罚单查处也陆续在

“发酵”。据北京商报记者不完全统计，今年以来，监管

部门针对违规“涉房贷款”至少开出80张罚单，受罚

的银行从国有大行、股份制银行到城商行、农商行、村

镇银行。

事实上，自2016年以来，各地的房贷政策、审查

标准不断趋严，房地产市场的非理性投资得到明显

抑制，但违规涉房贷款却屡禁不止。

易居研究院智库中心研究总监严跃进表示，从

银行的角度来看，做房贷业务是最划算的，因为本身

房贷业务收入高，而且规模也大。所以在贷款结构上，

很多银行往往会选择投入到房地产市场。此时如果

把控也不到位，对于部分贷款申请审核不到位，无形

中使得很多资金进入到房地产市场。

商业银行持续看好房地产未来投资收益，也是

导致信贷资金违规进入楼市的一个原因。恒丰银行

战略研究部研究员王丽娟认为，相对来说，个人住房

按揭贷款不良率较低，且风险资本占用较低，属于银

行的优质资产，一定程度上加大了商业银行违规进

入楼市的积极性。

“房贷比较复杂，可能有些贷款现有的形势下难

以满足条件，而很多银行对房地产行业的未来比较

看好，甚至很多人认为房贷是比较低风险的”，北京科

技大学经济管理学院金融工程系教授刘澄表示，在

房地产融资过程中，有些银行出于利益驱动，主动协

助企业共同作假使得其符合有关标准，这也是涉房

贷款违规屡禁不止的缘由。

北京商报记者 孟凡霞 吴限

前四月逾80张罚单 银行涉房贷款乱象仍存


