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北京商报讯（记者 孟凡霞 刘宇
阳） 管理费作为购买基金时必不可少
的一项投资成本，一直以来备受投资

者关注，尤其是基金产品难以获得正

收益时，基金管理人仍可以“旱涝保

收”也备受诟病。为此，越来越多的基

金管理人开始尝试与投资者利益捆

绑，采用浮动管理费率模式，5月13日，

华泰证券资管最新发行的华泰紫金丰

泰债基就采取了“或有管理费”收取方

式。至此，浮动管理费型基金再添一

员。不过，有业内人士坦言，这一创新

模式能否稳赚也仍待考量。

5月13日，华泰证券资管旗下华泰

紫金丰泰债基正式开启发行。据招募

说明书显示，该基金在管理费的收取

方面，采用“或有管理费”模式，即投资

者持有该基金的基金份额期间内，按

照基金合同约定的固定费率计提“或

有管理费”，披露的份额净值已扣除或

有管理费；当投资人退出基金份额时，

如持有期限满一年且亏损则不收取管

理费，“或有管理费”确认为应付赎回

款，随赎回款项一并划转至投资人的

资金账户，其余情况“或有管理费”确

认为管理费，按基金合同约定定期划

转至基金管理人账户。

就采取“或有管理费”模式的相关

情况，北京商报记者发文采访，华泰证

券资管方面表示，华泰紫金丰泰债基

属于浮动管理费型的基金产品。“或有

管理费”模式将给予客户更多自主选

择权，同时，也是对基金行业现有费率

模式的有效改善和补充，以客户利益

为出发点，将基金管理人自身利益与

客户利益紧密绑定，优化客户体验，给

投资者更多“实惠”。

长量基金资深研究员王骅也认

为，浮动管理费型基金设计的初衷，是

实现公司和投资者利益捆绑，督促基

金管理人做出更高的业绩或者表现出

更强的风控能力。

在投资策略方面，华泰紫金丰泰

债基拟任基金经理李博良表示，该基

金将积极投资信用类债券，通过信用

挖掘组合管理，力争获取信用利差带

来的投资收益。久期方面采取更加积

极灵活的策略，做好收益与风险的平

衡，以期为客户赚取收益。

事实上，除华泰紫金丰泰债基

外，近年来，还有多只基金使用浮动

管理费模式进行运作。例如，在2018

年9月成立的南方瑞合三年定期开放

混合型发起式基金（以下简称“南方

瑞合”）的招募说明书表示，在每个封

闭期的后一日，若基金份额的期末净

值小于或等于期初净值，则该封闭期

及前一开放期（若有）内的管理费全

额返还至基金资产。否则，管理费将

自动扣划。

而包括南方瑞合在内，据东方财

富Choice数据显示，截至目前，存续的

浮动管理费型基金已达35只（份额分

开计算，下同）。从今年以来的业绩表

现看，截至5月10日，在数据可统计的

31只产品中，平均净值增长率为9.1%。

其中，为首的中欧精选定期开放混合E

年内净值增长达31.42%。
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北京商报讯（记者 孟凡霞 吴限）人民币兑美
元汇率持续走低。5月13日，据中国外汇交易中心

数据，人民币兑美元汇率中间价报6.7954元人民

币兑1美元，较上一交易日下调42个基点，连续3

个交易日共调降358个基点，中间价水平触及1月

以来新低。分析人士指出，人民币汇率取决于经济

基本面，未来有望在合理均衡水平上双向波动。

受中间价的影响，离岸、在岸市场也双双受

挫。5月13日开盘后，离岸、在岸人民币兑美元汇率

快速走低，双双跌破重要关口。离岸人民币跌破

6.90关口，创去年12月底以来新低，日内最高跌

幅超600个基点；在岸人民币跌破6.87关口，刷新

1月初以来低点。当日在岸人民币兑美元官方收

盘价报6.8721，较上日官方收盘价下跌603个基

点，较上日夜盘收盘下跌521个基点。截至17时，

离岸人民币兑美元汇率报6.8971，比开盘下跌512

个基点。

北京商报记者注意到，今年以来人民币汇率

走出了一波“过山车”行情。今年初人民币保持强

势上涨势头，人民币兑美元中间价由2018年末的

6.86附近一路攀升至1月末的6.70左右，随后才出

现小幅下调，并于3月21日升至今年内最高值

6.685。之后整个4月，人民币兑美元中间价一直在

6.69-7.73区间内上下波动。进入5月，受假期行情

以及担忧因素的影响，人民币汇率再次震荡波动，

离岸人民币盘中一度跌破6.90关口。

对于近日人民币汇率贬值的原因，恒丰银行

战略研究部研究员王丽娟对北京商报记者表示，

主要与市场预期的转变有关，外部市场担忧依旧

存在。国内方面，4月部分经济金融数据有所回落，

市场对于经济是否企稳存在分歧。内外两方面因

素，对市场预期产生了一定的影响，造成了人民币

汇率的下跌。

面对未来的不确定性，人民币汇率的走势如

何？在日前召开的央行货币政策委员会2019年一

季度例会上强调，要综合运用多种货币政策工具，

保持人民币汇率在合理均衡水平上的基本稳定，

在利率、汇率和国际收支等之间保持平衡，促进经

济平稳健康发展，稳定市场预期。

多位分析人士也认为，外部环境的变动造成

了近期人民币汇率持续走弱，但随着年初以来的

宏观稳定政策逐渐发挥作用，国内经济增速的企

稳回升，人民币汇率预期将趋于稳定。王丽娟分析

称，短期来看，外部风险因素仍在，不排除短期内

汇率进一步承压走弱的可能性。长期来看，汇率走

势取决于经济基本面。未来在内外因的共同影响

下，人民币汇率弹性将进一步增强，一方面，一季

度国内经济数据显示，新动能在不断积聚，国内经

济为人民币汇率提供了底气；另一方面，美联储加

息进程放缓，中美货币政策的分化在逐步降低，降

低了人民币贬值压力。

离岸人民币跌破6.90创4个月新低

各地公积金管理中心
不得向第三方提供原始数据信息

北京商报讯（记者 孟凡霞 宋亦桐）为进一步贯彻
国务院“放管服”改革要求，切实提升住房公积金服

务效能，规范服务平台建设和使用，5月13日，住房和

城乡建设部官网发布《关于建立健全住房公积金综

合服务平台的通知》（以下简称“服务平台”）指出，除

法律法规有明确规定外，各地住房公积金管理中心

（以下简称“管理中心”）原则上不得向第三方提供原

始数据信息。用户登录服务平台各渠道时，应提醒其

不得将用户名和密码等信息提供给非官方的第三方

机构。

《住房和城乡建设部关于加快建设住房公积金综

合服务平台的通知》和《住房公积金综合服务平台建

设导则》的印发提升了住房公积金服务效率。但仍有

部分管理中心存在思想认识不到位、服务平台建设滞

后、综合管理系统不健全、线上业务种类少、风险防控

能力弱、推广使用力度小等问题，服务平台作用未得

到充分发挥。

据了解，服务平台建设是落实国务院“放管服”改

革要求，全面提升住房公积金服务水平的基础性工

作，对满足缴存职工多样化需求，充分发挥住房公积

金制度作用具有重要意义。服务平台以“互联网+”为

导向，充分利用大数据、云计算等信息技术，加快服

务平台建设，完善服务平台功能，丰富线上业务办理

种类，有效提高离柜率，切实提高住房公积金服务便

捷度。

一季度外资险企市场占有率攀升

券商财富管理转型正酣
组织架构固化等难题待解

北京商报讯（记者 孟凡霞 实习记者 马嫡）靠天
吃饭的券商机构，正试图扭转困局。北京商报记者发

现，多家券商今年官宣加码财富管理业务，山西证券

公告拟设财富中心后，兴业证券也最新宣布即将推出

财富管理会员服务体系。此前，中信证券、银河证券、

东方证券、华泰证券等机构也陆续涌入转型财富管理

的大军。不过有分析人士指出，券商要转型财富管理

考验的是平台综合能力，真正实现财富管理道阻且

长，产品设计和组织配合等挑战艰巨。

将经纪业务总部更名为财富管理总部后，兴业证

券在推进财富管理业务上又有了新动作。兴业证券总

裁刘志辉5月10日透露，兴业证券财富管理会员服务

体系即将发布。据介绍，该体系是兴业证券为用户提

供的一项财富管理增值服务，根据资产情况把客户分

成六个层级，提供差异化、专业化、精准化服务。获得

兴证会员资格的用户，在会员有效期内，可按会员类

别享有相对应的会员权益和各项专属服务。

事实上，客户分层管理已成为券商发力财富管理

的必由之路，此前已拥有自身财富管理部的山西证

券，在今年3月26日又发布公告称，拟新设财富中心，

为公司一级部门，专注为公司高端客户提供优质金融

服务，探索和固化超高净值客户服务内容和标准。

首创证券研发部总经理王剑辉对北京商报记者

表示，客户分层是投资者适当性管理的重要内容，不

过在他看来目前客户分层更多是静态的，未来应该通

过一些信息汇集、数据分析等动态方式对客户进行分

层管理，同时在产品上也要有相应的调整，需要有符

合动态变化的、比较灵活的产品设计。

再做“加法”
直销银行能否摆脱鸡肋命运

北京商报讯（记者 孟凡霞 宋亦桐）5月13日，北京
商报记者注意到，今年以来，包括江苏银行直销银行、

民生银行直销银行、百信银行在内的多家直销银行出

招，或推出新功能、或联合金融科技公司开展业务拓宽

转型发展路径。在分析人士看来，未来能够真正推动直

销银行下一步发展的应该是制度变革，商业银行应通

过设立直销银行子公司从产品和服务销售渠道，发展

成为开放融合的跨界合作平台。

北京商报记者注意到，近日，江苏银行直销银行

“车生活”平台在徐州地区率先推出“车辆智慧年检”

功能。据了解，“车辆智慧年检”服务是江苏银行打造

“开放银行”的又一创新举措。

该行与徐州车管所进行合作，按照车管所车辆年

检信息要求，利用表单来搜集用户的车辆信息。用户

登录江苏银行直销银行“车生活”平台，即可通过“智

慧年检”功能，线上预约、线下直接到现场年检。用户

完成预约后，只需要带上年检车辆资料，开车到达预

约年检站，向工作人员出示标识码，即可无需排队等

待直接进行车辆年检，解决了年检排队效率低、预约

时间长的问题。

除了江苏银行直销银行在银行功能上做“加法”

外，开放银行大布局，也成为直销银行转型的重点。5

月8日，我国独立法人直销银行领域的开山者百信银

行也宣布，将与51信用卡开展战略合作，在支付结算、

普惠信贷、存管托管、金融科技等领域建立全面合作。

但“金融科技、开放银行”等新潮词汇能否改变直

销银行在同质化发展模式下不温不火的尴尬境地？在

中国人民大学重阳金融研究院副院长董希淼看来，作

为商业银行的一个部门，直销银行业务与网络金融业

务难有本质区别，轻型灵活的精神无法体现。未来，能

够真正推动直销银行下一步发展的，应该是制度变革

或者说制度创新。他进一步表示，“近年来，商业银行

频频升级网上银行、手机银行、微信银行，但这种在传

统银行牌照下的改良，仅能进行功能和业务上较为有

限的创新”。

政策东风频吹，保险业对外开放

的步伐按下“快进键”。外资险企的市

场占有率一改此前低位徘徊之势，“话

语权”不断提升，这在今年一季度外资

险企保费数据上便可窥一二。北京商

报记者5月13日独家获得的一组数据

显示，2019年一季度，外资险企市场

占有率同比增加1.86个百分点，达到

6.8%，其中，外资寿险保费更是同比

增长63.36%。金融业扩大开放的政策

红利持续释放，外资保险公司的活力

不断被激发。

市场占比接连提升
5月13日，北京商报记者从行业内

独家获得的一组数据显示，一季度外

资险企原保险保费收入1110.3亿元，市

场份额破“6”，达到6.8%，同比增加1.86

个百分点。

具体来看，一季度，中资人身险公

司保费收入达到11811.11亿元，市场

份额91.81%；外资人身险公司保费收

入为1053.75亿元，同比增长63.36%，

市场份额8.19%。

中资财险公司3400.77亿元，市场

份额98.36%；外资财险公司56.55亿

元，同比增长11.41%，市场份额1.64%。

北京商报记者统计发现，2017年

外资险企保费只占行业的5.85%；2018

年外资险企保费占比为6.19%。

目前，国内共计50家外资保险公

司，其中外资寿险公司28家，外资财险

公司22家，约占国内179家保险公司总

数的28%。

有业内人士指出，外资险企数量

近年来没有发生变化，外资险企的市

场占有率自2010年以来一直徘徊在

4%-5%左右，此前在2005年曾达到

8.9%的峰值水平，而2019年的市场占

比份额算是一个突破，而随着保险业

向保障性转型以及金融业扩大对外开

放政策的推动，外资保险公司或会迎

来较大发展。

此外，从地域方面看，在北京、上海、

深圳、广东外资保险公司相对集中的区

域市场上，外资保险公司的市场份额分

别为21.31%、22.75%、9.33%、9.24%。

寿险保费同比增超六成
北京商报记者统计发现，今年一

季度外资人身险公司保费收入同比增

速明显快于财险公司。

从人身险公司看，一季度，中资人

身险公司保费收入同比增长63.36%，其

中5家险企同比增长超100%，分别是复

星保德信人寿、工银安盛人寿、北大方

正人寿、交银康联人寿、中意人寿，同比

增 长 分 别 为 423.3%、184.87%、

116.78%、108.92%、102.94%。

其中，工银安盛人寿回应北京商报

记者表示，保费收入创下自2012年成立

以来的新高，主要是因为公司旺季营销

的策略取得了一定的成效，公司主要保

费指标均高于同期，其中包括利用股东

方中国工商银行一季度旺季营销的契

机加大协同营销力度，行司协作取得显

著成效，以及利用多元渠道策略形成优

势互补和协调发展，各渠道主要业务指

标均实现正增长等。

北大方正人寿则表示，原保费收

入增长较快主要是2018年一季度处于

转型期，所以基数不高，加之今年业务

较好，所以同比增速相对明显。

相比之下，外资财险公司的增速稍

弱。一季度数据显示，外资财险公司原

保险保费为56.55亿元，同比增长

11.41%。其中，劳合社、国泰财险、信利

保险、安联财险、史带财险原保险保费

增长较快，分别实现同比增长172.53%、

94%、54.41%、50.05%、37.5%。不过仍

有9家处于同比负增长。

对于外资人身险和财险公司出现

的增速分化现象，国务院发展研究中

心金融研究所保险研究室副主任朱俊

生分析称，原因在于国内人身险公司

正处于转型期，而原来外资人身险公

司的总体结构相对比较合理，基本上

没有面临太大的转型压力。事实上，监

管导向改变之后与外资原来的经营风

格比较类似，所以外资人身险公司涉

及转型问题较少，它们的优势也得到

较大发挥，因此原保险保费增速也较

快一些。

对于外资财险公司的分化情况，

朱俊生解释道，想要做大规模，就需要

做车险，由于目前外资财险公司做交

强险业务较少，而过多专注于非车险

领域，所以增速相对会受一些影响。而

在非车险业务中，国内财险公司增速

较快，主要源于农业保险、政策性保险

以及保证保险的增长，但前两者外资

财险公司基本不做，它们对保证保险

业务也非常慎重，介入的程度也低一

些，因为有些保证保险与信贷风险连

在一起，风险较大，所以从数据上看外

资财险的保费增速较慢，但从利润上

来看，整体外资公司的效益会好很多。

对外开放新政见效
外资险企的向好发展与我国对外

开放政策的频频利好不无关系。

自2018年4月吹响金融扩大开放

的号角，一大波针对外资保险业务的

利好消息袭来，而在近期，银保监会拟

推出12条对外开放新措施，其中就包

括多项关于保险业的措施。

例如，允许境外金融机构入股在

华外资保险公司；取消外国保险经纪

公司在华经营保险经纪业务需满足30

年经营年限、总资产不少于2亿美元的

要求；允许外国保险集团公司投资设

立保险类机构；允许境内外资保险集

团公司参照中资保险集团公司资质要

求发起设立保险类机构等。

“开放政策落实后，外资保险业务

尤其是寿险业务将加快发展。随着外

资保险公司对中国保险市场渗透度的

提升，其审慎经营理念的影响将逐步

扩大，在长期保障业务发展方面的经

验将会外溢，从而会促进中国保险市

场的转型与高质量发展。”朱俊生如是

表示。

某险企负责人表示，近两年开放力

度持续加大，无疑为外资险企进入中国

市场打了强心剂，同时也给国内险企带

来更多机遇。我国保险市场改革发展，

从市场竞争层面也需要更多动力，引进

外资一方面可以借鉴其先进的管理经

验，同时也可以助推国内保险市场的进

一步发展，形成良性竞争。

北京商报记者 孟凡霞 李皓洁/文
宋媛媛/制表

浮动管理费型基金再添一员

（单位：万元）寿险财险

外资险企一季度原保险保费增速前5名

劳合社 国泰财险 信利保险 安联财险 史带财险
176.62

113461.89 1183.93 44913.18 6805.95
201456.05

3102551.49

131977.1

745676.91 658071.86


