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北京商报讯（记者 石飞月）5月20日，小米集团发
布2019年一季度财报，这是小米启动“手机+AIoT”双

引擎战略之后，披露的首份财报，总收入为438亿元，

同比增长27.2%；经调整利润21亿元，同比增长

22.4%。营收和利润，均超之前市场预期。报告期内，小

米IoT平台已连接IoT设备数达到1.71亿台（不包括智

能手机和笔记本电脑），同比增长70%，人工智能助理

小爱同学2019年3月份月活用户超过4550万，同比暴

涨247.2%。

值得注意的是，报告期内，小米的互联网分部收

入达43亿元，同比增长31.8%。其中，在广告行业发展

整体放缓的背景下，小米的广告业务依然保持增长态

势，广告业务收入达23亿元，同比增长21.8%。游戏收

入达8.2亿元，同比增长6.8%。

小米集团创始人、董事长兼CEO雷军称，小米在

IPO后立即开启小米创业的第二阶段，在公司核心战

略、组织管理架构、技术研发体系、产品品牌体系等范

畴，进行一系列重大升级和调整，为小米接下来5到10

年的发展打下基础。这些调整和升级的积极成果，已

经开始逐步展现出来，小米在今年一季度正式启动

“手机+AIoT”双引擎全新战略，旗下小米和Redmi两

个品牌分拆独立运作。

小米一季度营收利润增长超两成

北京商报讯（记者石飞月）5月20日，字节跳动旗
下全新社交App飞聊正式上线，这是继多闪之后，

字节跳动第二次试水社交应用。

这次飞聊上线针对的是AppStore，在安卓市

场只能通过浏览器下载。目前飞聊不支持社交账号

登陆，只支持手机号注册，特色是新增了“兴趣小组”

功能，类似于QQ的“兴趣部落”，以信息流列表展示。

字节跳动公关部相关负责人对北京商报记者

表示，飞聊是字节跳动在社交领域的一次探索和

尝试，它是一款开放社交产品，是即时通讯软件和

兴趣爱好社区的集合，致力于帮助用户发现同好，

希望飞聊能够连接起拥有共同爱好的朋友。

社交领域的巨大红利是字节跳动多次布局的

初衷。即时通讯工具作为移动互联网产物，离不开

流量和关注度的支撑，经济价值由此诞生。微信此

前发布2018年数据显示，2018年，微信每月活跃

用户10.82亿人次，每天发送消息450亿条，每天成

功语音视频通话4.1亿次。

在飞聊的背后，也有着字节跳动的流量支撑。

2019年4月，广发证券发布研报指出，手握今日头条

和抖音两大App的字节跳动目前在互联网市场上

的流量、收入、影响力等方面跃升迅速。从时长分布

来看，2019年最新数据显示，字节跳动系应用在移

动互联网时长的占比达到11%，超过阿里巴巴和百

度系，成为国内互联网时长占有率的第二名。

不过，飞聊刚上线，就有遭到微信“封杀”的趋

势。据网友反映，在保存飞聊二维码时，飞聊会提示

称“图片已保存到相册，由于微信分享限制，请去微

信发送手机相册中的图片”，即用户无法直接地从

飞聊App端分享图片至微信端。约半小时后，飞聊

二维码被微信限制，页面提示也从“安全风险”变为

类似于在微信中分享淘宝链接的提示———“如需浏

览，请长按网址复制后使用浏览器访问”。

“新的社交应用想要崛起，意味着从微信口中

夺食。微信生态的建立不是一日之功，用一个产品

去对抗或者取代一个生态，很难。在熟人社交领

域，腾讯系仍将一家独大，这也是由熟人社交产品

的特点所导致的。”产经观察家丁少将说。

其实，早在今年1月15日，字节跳动旗下抖音

就曾推出短视频社交产品“多闪”。同一天，由原快

播创始人王欣带队的匿名社交软件“马桶MT”、锤

子科技创始人罗永浩带队的“聊天宝”均宣告与用

户见面，向微信发起进击。不过，三者并未改变目

前社交领域的格局，聊天宝团队一度被传出解散，

马桶MT的官网已经改头换面。

经纬创投合伙人王华东曾建议，社交软件不

应沉迷于用户增长速度，把用户留下来才是核心。

一个比较好的社交类产品可以做到次日留存率到

50%、15天后留存率在20%、30天后留存率在

10%，如果产品留存率比这个数值低太多，那就要

开始往产品方向或者产品设计上找问题。

字节跳动再次试水社交 流量转化待考

5月20日，京东方的一纸公告宣告

了王东升时代的落幕。从一家濒临破

产的电子管厂成长为全球最大的液晶

电视和显示器面板供应商，在京东方

的成长史上，作为创始人和董事长的

王东升，起到了举足轻重的作用。当

然，如今的硕果累累并不代表日后的

坐享其成，毛利润偏低、行业波动大将

会是新掌门需要面对的挑战。

退休交班
京东方发布的《关于董事会换届

选举的公告》显示，王东升提请不再参

与下一届董事提名。今年62岁的王东

升为第八届董事会董事长，至5月19

日，京东方第八届董事会任期届满，也

是京东方成立26年以来的灵魂人物。

对于董事会换届，王东升此前已

在不同场合流露出“交班”的意愿。5月

15日，王东升在2019SID（国际显示

周）期间接受媒体专访时表示：“应该

交班，要一代一代人动脑子，才能持续

发展，基业长青。”

京东方没有直接给出新一届董事

侯选人名单，表示有一个推荐、遴选的

过程。据公告，本次换届选举提名自公

告之日起至2019年5月27日，提名人在

提名期内向董事会提名、薪酬、考核委

员会提名推荐董事侯选人并提交相关

文件。董事会提名、薪酬、考核委员会

同时自行在公司、控股参股企业及人

才市场搜寻董事人选。上述三个委员

会对提名推荐、自行搜寻的董事人选

进行资格审查后，董事会确定董事候

选人名单，并提交股东大会审议。本届

换届选举股东大会预计将于两个月内

召开。

北京商报记者就接班人的情况联

系到京东方公关部相关负责人，该负

责人表示以公告为准。王东升此前在

接受采访时也表示，接班人的选择是

公司董事会决定的事情，完成交班的

时间会很快，具体要等上市公司公告。

不过，《关于董事会换届选举的公

告》提到：“2016年5月，王东升提出将

CEO之职交予陈炎顺。三年来，在复杂

的全球市场竞争环境下，CEO团队交

了一份不错的答卷。鉴于此，王东升认

为京东方代际交替时机已成熟，提请

不再参与下一届董事提名。”由此推

测，王东升很可能将接班人的重任交

到陈炎顺手上。

灵魂人物
王东升交班在即，而由他开创的

京东方时代的确硕果累累。从一家仅

有6000万元规模的电子元器件公司，

成长为年收入千亿元，业务涵盖端口

器件、智慧物联、智慧医工的国际化物

联网公司，在京东方的成长史上，王东

升堪称灵魂人物。

1993年，在北京电子管厂的基础

上，由2600多名员工自筹650万元种子

基金，王东升创立了北京东方电子集

团股份有限公司（京东方前身），经过

存量调整和资源优化，该公司在1993

年改制当年实现扭亏为盈。

当时，王东升看到日、韩液晶面板

行业的火爆，并意识到终有一天液晶

面板（LCD）会取代CRT，于是在1999

年，京东方再次成立TFT-LCD项目

组，把液晶面板作为未来的方向。彼

时，等离子显示和真空微电子显示风

头正劲，这个选择存在风险，幸运的是

王东升押对了。

确定方向之后，王东升又抓住了

进入的方式和时机。虽然在当时，三

星、LG和现代等韩国企业通过多年的

反周期操作，取得了在全球的领先，但

反周期操作的巨额投入难以承受，现

代率先屈服，选择出售面板生产线。于

是在2001年11月，京东方收购了现代

STN-LCD和OLED业务；2003年1月

22日，京东方又宣布韩国子公司以3.8

亿美元收购现代全部的面板业务。

从建设中国内地第一条第5代、第

6代、第8.5代TFT-LCD生产线，到如今

拥有全球首条最高世代线———10.5代

TFT-LCD生产线及全球领先的第6代

柔性AMOLED生产线，在王东升的带

领下，京东方打破了韩国企业在面板

市场上的垄断，同时也带动了华星光

电、深天马等面板厂商的崛起。

统计机构SigmaintellConsult-

ing的数据显示，京东方已超越LG

Display，成为全球最大的液晶电视和

显示器面板供应商。2018年，京东方的液

晶面板出货量最高，达到3730万台，而LG

Display紧随其后为3450万台。此外，京

东方2018年出货5430万个电视面板，而

LGDisplay的这一数字为4860万。

发展拐点
王东升的卸任标志着京东方将进

入新的发展阶段，虽然目前京东方一

直处于领先地位，但从行业角度来看，

投资过剩、毛利率偏低等问题仍将是

新掌门要面临的挑战。

首先在面板行业，“国内的投资过

剩，这几年国内冒出了十多家企业，有

的是营销的，有的产线架起来了但价

格卖得很高。从芯片等全球半导体行

业发展的市场规律判断，剩下3-5家主

要企业，才是健康的竞争格局。”王东

升此前谈到。

产经观察家、钉科技总编丁少将

也指出，面板行业发展具有周期性特

点，供需不平衡导致的面板价格下行、

智能终端阶段性需求趋缓、新技术升

级加快和新产线投资巨大等，都会给

包括京东方在内的显示器件行业带来

挑战。

从利润来看，有业内人士指出，京

东方现在的主要收入都来自于毛利润

不超过19%的产品线内，智慧健康业务

毛利润超过50%，占比很小；相比之下，

三星电子毛利润超过40%，主要是抓住

了显示屏的中高端和产业未来变革，

其中AMOLED（柔性）高端显示屏占

比独大，而LCD传统显示屏基本饱和。

北京商报记者查阅京东方2018年

年报发现，端口器件收入占比在京东

方整体收入中占到了89.27%，智慧物

联收入占比为18.02%，利润最高的智

慧医工占比只有1.19%。因此，增加高

附加值的产品线将是京东方日后需要

努力的方向之一。

丁少将也认为，面向物联时代，京

东方基于显示、传感两大核心技术，已

形成端口器件、智慧物联、智慧医工三

大事业板块，目前来看在端口器件领

域建立了较大的竞争优势，也成为业

绩的主要支撑，未来需要在智慧物流、

智慧医工版块加大市场拓展力度，使

营收和利润来源更加平衡，经营风险

也更加分散。

在他看来，显示面板只是长板，物

联网才是星辰大海。京东方应继续巩

固传感和显示领域的技术优势，加强

与产业链企业在零售、金融、交通、家

居和医疗等领域的协同创新，在做大

物联网价值蛋糕的同时，打造成为物

联网时代技术和应用的龙头企业。

北京商报记者 石飞月
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深交所给予长生生物公开谴责处分

北京商报讯（记者 钱瑜 姚倩）5月20日，深圳证
券交易所（以下简称“深交所”）发布对长生生物科技

股份有限公司（以下简称“长生生物”）及相关当事人

给予公开谴责处分的公告，称长生生物及相关当事

人存在重大事项未披露、信息披露存在虚假记载、未

在规定期限内披露定期报告等违规行为。

其中，长生生物未按规定披露疫苗产品抽验不

合格、全面停产及召回的信息，关于疫苗产品有关情

况的公告存在误导性陈述和重大遗漏，未披露重要

子公司被吉林省食品药品监督管理局立案调查的事

项，未披露主要疫苗产品GMP证书失效和重新获得

GMP证书的事项。

此外，长生生物在2015-2017年年度报告及内

部控制自我评价报告中对上述相关产品情况的描述

存在虚假记载等违规情节。

深交所对长生生物董事长、总经理、财务总监高

俊芳，副董事长、副总经理张洺豪，董事、副总经理张

晶，董事、董事会秘书赵春志，副总经理张友奎、蒋强

华、刘景晔给予公开谴责的处分。

据悉，对于长生生物科技股份有限公司及相关

当事人的上述违规行为和深交所给予的上述处分，

深交所将记入上市公司诚信档案，并向社会公布。

京东方步入后王东升时代

蒙牛完成收购圣牧高科51%股权
北京商报讯（记者 钱瑜 实习记者

黄亚亚）5月20日，中国圣牧发布公告
称，就此前向蒙牛出售圣牧高科奶业

51%股权，股份购买协议下所有先决条

件已获达成（或以其他方式获豁免），

且股份购买协议根据协议的条款及条

件于5月20日落实完成。

在股份购买协议完成后，蒙牛和

中国圣牧分别持有圣牧高科51%和

49%股份。圣牧高科将不在中国圣牧综

合财务报表中确认为附属公司，并预

期将在蒙牛的综合财务报表中确认为

其附属公司。2018年12月24日，中国圣

牧宣布，拟以3.04亿元的总价向蒙牛出

售全资子公司内蒙古圣牧高科奶业有

限公司51%股权，成立新的合资公司。

而作为此次交易的先决条件，中国圣

牧需将其所有下游乳制品业务链及相

关资产转让给蒙牛。

对于双方此次的合作，蒙牛乳业

副总裁纪晓东表示，此交易能帮助蒙

牛进一步优化优质原奶、有机乳源的

布局，从而加速公司有机乳制品业务

的推进。同时，蒙牛可以通过供应链管

理的协同，帮助中国圣牧取得更好的

营运效益。

此外，中国圣牧相关负责人也表

示，蒙牛管理团队及稳固的中国乳制

品分销网络，能协助中国圣牧实现上

下游更好的协同。同时，下游有机乳

品市场前景可观，有了蒙牛下游产品

分销网络的保障，以合资公司为平

台，中国圣牧将加速有机乳制品的业

务扩张。此外，蒙牛现有的牧业投资也

能帮助中国圣牧取得更好的成本和营

运效益。

合作共赢之下，也有着中国圣牧

连亏两年之后的不得已。数据显示，

2016-2018年，中国圣牧实现营收分

别为34.66亿元、27.07亿元、21.64亿

元，同比增长11.8%、同比下滑21%、

同比增长16.32%；净利润分别为6.8

亿元、-9.86亿元、-22.25亿元，同比下

降15%、245%、119%。

通过与蒙牛合作，中国圣牧将可

以实现业绩的提升。根据圣牧高科及

蒙牛分别订立的两项委托贷款协议，

蒙牛将通过中国农业银行及其林格

尔县分行，向圣牧高科提供总额为13

亿元的定期贷款融资。此次交易预计

将增加中国圣牧2019年净收益约1.22

亿元。

针对蒙牛完成圣牧高科的收购问

题，中国食品产业分析师朱丹蓬表示，

在乳业双雄伊利和蒙牛的竞争中，以

后将依托于优质的资源和优质的奶

源。蒙牛将圣牧高科收购后，对于双方

来说都有了一个支撑，从整个产业端

结合、资本端和消费端去看，这次结盟

的未来是比较乐观的。

同时，乳业专家宋亮也表示，收购

完成后，中国圣牧将成为蒙牛的重要

供应商，下游市场由蒙牛来负责，对于

整个终端市场的变现将会更加顺畅，

这将对双方都产生有利的影响。把圣

牧和现代牧业纳入以后，蒙牛建立起

了完整的供应链体系，这对于龙头企

业之间的竞争也是有力的。宋亮还提

到，近年来，无论是伊利还是蒙牛，都

在不断地在国内进行收购，实际上是

在为未来这两个企业完全在国际舞台

进行市场化的竞争打基础。

北京商报讯（记者 钱瑜 姚倩）5月20日，哈药股份
发布公告称，公司接到子公司哈药集团生物工程有限

公司（以下简称“生物工程”）和哈药集团世一堂中药

饮片有限责任公司（以下简称“饮片公司”）报告，其生

产的产品抽检结果不符合规定。

根据公告，2019年5月10日，国家药品监督管理局

发布《关于23批次药品不符合规定的通告》（2019年第

22号），经中国食品药品检定研究院检验，生物工程生

产的紫杉醇注射液（批号：201709012）不符合规定，不

符合规定项目为微细可见异物，检品来源为终端医

院。此外，2017年7月、2018年2月，经中国食品药品检

定研究院等机构检验，饮片公司生产的白矾、甘草（甘

草片）及槟榔在“含量测定”等项不符合规定。

根据公告，上述批次紫杉醇注射液于2018年1月

18日通过物流公司发往合肥，于2018年1月24日到货

签收，该批次产品于2018年1月30日发往终端医院，全

程运输温度最高5.7℃，最低温度4.8℃。

哈药股份在公告中称，根据国家批准且通用的说

明书规定，在冷藏条件下本品成分可能发生沉淀，但

对于药品质量无影响。该产品出现微细可见异物可能

是因运输温度过低引起的产品沉淀。

对于该事件对公司的影响，哈药股份表示，2018

年，紫杉醇注射液年销售收入为530万元，白矾年销售

收入为0，甘草（甘草片）年销售收入为32.94万元，槟榔

年销售收入为2.5万元。上述产品销售收入占公司同期

营业收入的比重较小，对公司的正常生产经营未造成

实质性影响。

哈药股份回应多个产品抽检不合格

京东方近三年业绩 （单位：亿元）

2016年

688.96

18.83

2017年

938

75.68

2018年

971

34.35

北京商报讯（记者 魏蔚）5月20日，企查查数据
显示，百合佳缘运营主体百合佳缘网络集团股份有

限公司（以下简称“百合网”）变更工商信息，公司法

定代表人由百合网创始人田范江变为百合佳缘董事

长王长颖。

同时，百合佳缘新增严佳、谢妹（百合佳缘联席总

经理）为董事。

4月30日，百合佳缘于2018年股东大会决议公告

中表示，田范江因个人发展原因提出辞职。据公开资

料显示，田范江于2005年创立婚恋交友网站百合网并

担任CEO。

田范江卸任该公司法定代表人及董事长职务后，

王长颖继任董事长职务，谢妹任公司联席总经理，负

责婚礼业务的开拓和推进；总经理吴琳光继续分管婚

恋及其他业务。

百合佳缘由两大婚恋网站百合网和世纪佳缘合

并而成，2018年7月，经过资本腾挪，复星创投以40亿

元收购百合佳缘近70%股份，成为控股股东。

百合佳缘变更法定代表人

营收
净利润


