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9速赋能 2019别克9AT限时游戏厅全速出击
亮点一：

别克9AT战队集结，升级四车对战版
全新君越的加入令2019别克9AT战队的战

斗力大幅飙升。全新君越搭载通用汽车第八代

Ecotec系列2.0T可变缸涡轮增压发动机与9速

HYDRA-MATIC智能变速箱，带来177千瓦的

最大功率，并可在1500-4000rpm的宽广转速范

围内实现350牛·米最大扭矩。这意味着这款战

车在起步阶段就有很好的扭矩表现，配合充沛

的动力输出、9AT对驾驶意图的洞悉与精准反

馈，让玩家能够轻松强势控场，尽享人车合一的

驾控魅力。

亮点二：专业竞技赛道
2019别克9AT限时游戏厅引入了世界知名的

两条城市赛道———摩纳哥和新加坡赛道。经过特

别优化，赛道旁的城市街景与绚烂的车灯流影相

得益彰，让玩家的高端操作更显炫酷夺目。各种复

杂多变的不同弯道充满乐趣，时刻挑战玩家的操

控技巧。

亮点三：两种赛制体验
除了模拟世界知名的专业赛道，今年的9AT

限时游戏厅还差异化提供两种赛制，异样刺激，同

样精彩。坐进真实的驾驶舱内，玩家们可选择单人

计时赛，在极具真实感的火爆场景里实现自己“狂

飙突进”的速度与激情；也可选择“捉对厮杀”，在

双人PK赛中享受激烈Battle的竞技乐趣。同时，比

赛中可看到对方车辆的实时位置，这种“贴身肉

搏”绝对能让玩家肾上腺素飙升。

近日，2019别克9AT限时游戏厅现身深圳益田假日广场和广州天河城，各路电竞达人及隐世
高手集聚一堂，挑战真实赛车竞速游戏！此次9AT限时游戏厅集全新别克君越、别克君威及君威
GS组成的9AT超强战队，在模拟专业赛道上进行真实操控，集极速试驾与游戏竞技于一体，以无
可匹敌的沉浸式竞速体验、精彩绝伦的全感官盛宴，带你领略9AT带来的超燃驾控性能！

如果你是赛道高手，那么一套“刹车、降挡、油门、高速过弯”的操作即可在弯道秒杀劲敌。不
过俗话说“操作猛如虎，不如有BUFF”。无论是高玩王者，还是萌新青铜，展现你的驾控技巧强力
加速升至9挡，打开“9速HYDRA-MATIC”急速时刻，不要错过出现的任何一枚9速BUFF，就让对
手望尘莫及。

深圳、广州站之后，2019别克9AT限时游戏厅还将席卷北京、成都、青岛、南京等各大城市。烽
烟再起，群雄将至，9速玩家们，等你来战！

上分秘籍：

面对国六排放标准提前实施压力，

各品牌国五车型的促销力度不断加大。

北京商报记者近日调查发现，目前市场

上多数4S店在售车型处于国五国六车

型更替期，为尽快消化国五库存车，经

销商纷纷开启甩货模式，其中一些甚至

打起免费“送车”牌。

在一家位于上海市浦东新区的东

风标致4S店，销售人员对北京商报记者

表示，目前店内推出“买一送一”新车促

销活动，现在购买一辆5008或4008车

型，即可获赠一辆2008或301车型，且

赠送车型售后服务和正常购买车辆没

有任何区别。

不过，他表示：“参加该活动有一定

限制。”以5008为例，用户购买该车型不

享受价格优惠，如果没有优惠，顶配版售

价为27.97万元，标配版售价为21.57万

元。同时，赠品2008或301车型一般为标

配版，但用户最终具体能获得哪种配置

的赠车，要依据店内库存情况而定。

据了解，5008顶配版车型终端优惠

为4万元，最终售价为23.97万元，而

2008标配版车型优惠后价格为7.97万

元。按此计算，消费者购买一辆顶配版

5008并获赠一辆标配版2008，可以节

省多达3.97万元。

“‘买一赠一’不是厂家推出的活

动，是店内自己推出的活动。”上述东风

标致4S店销售人员表示，店内车辆均可

以向外地出售，能够办理外地牌照，但

这一促销活动尚不知道何时结束。

北京商报记者发现，目前北京尚无

东风标致经销商推出同类活动，但终端

优惠力度同样不小。据了解，目前北京

市场上，除508L仅提供1万元置换补贴

外，东风标致全系车型优惠力度均较

大，其中东风标致4081.6T车型优惠为

3.2万元，5008车型最高优惠4万元，且

高位优惠政策已持续数月。

“面对部分地区国六排放标准提前

至7月1日实施，经销商必然会有一定的

国五车型清库压力。”汽车行业专家颜景

辉表示，此次东风标致“买一送一”促销活

动是一把“双刃剑”，虽然能帮助部分经销

商在加快清理国五车库存的同时，消化

掉一些不够畅销的车型，但对东风标致

整体的品牌形象也会造成负面影响。

目前，国内18个省市将在2019年实

施国六标准。以上海为例，自7月1日起，

上海将对在本市办理注册登记（含外省

市转入）的轻型汽车提前实施国六b排放

标准，然而目前当地经销商还有大量库

存国五车型。上海汽车经销商协会相关

负责人称，即便如此，部分厂家仍以执行

合同、捆绑考核等方式继续向经销商强

压库存，批售“国五”产品，且拒绝帮助

经销商处置非“国六b”库存车。经销商

已经产生亏损，亏损还会继续扩大。

在此背景下，通过大幅优惠吸引消

费者购买国五车型的品牌也不止东风

标致一家。一家一汽-大众4S店销售人

员透露，以国五标准的全新一代宝来

1.5L自动时尚版为例，该车型厂家指导

价为12.2万元，店内售价为9.7万元，直

降3.5万元。此外，长安福特、东风日产等

品牌4S店，针对国五车型也均给出

2000-1万元不等的优惠。

中国汽车流通协会发布的“汽车经

销商库存”调查结果显示，2019年4月，

汽车经销商库存预警指数为61%，环比

上升5.7%、同比上升6.47%，库存预警指

数位于警戒线之上，且已连续16个月超

过警戒线。

“2018年末以来，部分厂家调减库

存意图明显，但由于2019年车市仍然低

迷，部分品牌经销商库存压力倍增。加

之各地落实实施国六标准的政策陆续

传出，加剧了经销商消化国五车型的紧

迫感。”全国乘用车市场信息联席会秘

书长崔东树表示，部分厂商已经开始通

过增加终端促销、补贴，加大员工与大

客户让利等措施，主动释放目前经销商

“库存暴库”压力。因此，目前的促销力

度已处高位。

北京商报记者 刘洋 濮振宇/文并摄

东风标致“买赠”经销商遇国五车清库难


