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名家推荐

“越窑青瓷一直是我所喜欢的，

画画的时候，我总在想象秘色瓷的感

觉。”从蓝绿相间的色彩到瓷器开片

的冰裂纹，这些绘画语言并非凭空得

来，而是祝铮鸣关于家乡与童年记忆

的情感观照。越窑青瓷的诞生地浙

江，正是祝铮鸣出生成长的地方，“碧

翠莹润”的青瓷之美，早已幻化为一

粒种子镌刻在她的心底，并成为不断

生发的力量。

对于高古的东西，祝铮鸣有一种

天生的迷恋。魏晋的风雅古拙、隋唐

的恢弘大气，尤其是佛造像、隋唐陶

俑庄严肃穆的气息与形式美感，让祝

铮鸣的创作开始走向一种纯粹。绘画

中的人物往往处于一种“冥想”状态，

剥离了欲望，摒弃了烟火气，画面所

传递出的哲学思考和精神隐喻常使

人产生“遁入空门”的误读，其实祝铮

鸣的绘画只是一种近乎于禅学的精

神纯粹。禅宗和佛学会对她有所启

发，但画面所体现出的神圣感完全是

无意识的，在祝铮鸣看来，创作也是

一种修行，画中人物脱落身心的精神

状态也是她内心想要达到的一种状

态。

“孤寂”，是很多人对祝铮鸣作品

的一种感受，这种“孤独”感存在于祝

铮鸣的画面中，也存在于爱热闹、爱

游历的她的内心深处，她常将人物与

动物、植物并置，比如蛇、蝴蝶、白象、

豹、鹿、猴等，这些动植物都充满着灵

性，与人类都是平等共生的，祝铮鸣

正以她的想象描绘出一座她超越现

实的、甚至带有一些怪诞趣味的“精

神乐园”。

然而，对于绘画的叙事性，祝铮鸣

是拒绝的。从百年孤独系列到印度拂

尘系列，几乎都没有叙事性的赘述，她

甚至还在努力做减法。“叙事性是我不

喜欢的。绘画就是一个象征性的东西，

每个人都有自己的解读。艺术家的旁

白不是那么重要，如果作品没有表情

和故事性，观众可以赋予它。”

“新工笔‘70后’代表画家”，祝铮

鸣常被贴上这样的标签，但她内心一

直有一种渴望，那就是找到更适合的

表达方式去诠释另外一个不一样的

祝铮鸣。对于新工笔的“新”，祝铮鸣

有清晰的认识，“这种‘新’主要来自

于图像的影响，‘70后’工笔艺术家有

这么一个共同点，那就是几乎都有图

像借鉴的因素，这是这个时代和环境

给予艺术家的启发。然而，冠之以‘新

工笔’名称的展览我几乎都没有参加

过。目前社会对我的认知可能更多是

从市场角度，市场的反馈对艺术家固

然重要，但我不会完全局限在新工笔

的状态”。

“精确并非真实”，马蒂斯这一观

点对祝铮鸣影响颇深。“从材料来说，

我更喜欢水墨，工笔只是我目前的一

种状态。未来我可能会在一些新的领

域做尝试，比如水墨、写意，甚至可能

会尝试油画创作，但即便换了油画材

料，我想要表达的仍然是带有东方精

神的东西。比如关良是我特别喜欢的

艺术家，他的油画是特别讲究书写性

的，与其国画似乎是可以融为一体

的，这也是我想要的一种感觉。”

谈到目前的创作状态，祝铮鸣给

出了这样的描述，“焦灼和愉悦交替

出现”，常为创作构思而焦灼不安，也

会为画出一幅满意的作品而欣喜若

狂。对创作的作品有要求，更期待下

一幅作品的样子，这是艺术家应有的

状态，也是绘画最迷人的地方。

北京商报记者 徐磊

拍卖巨头退市
从目前来看，私有化也许是苏富比正确的选择。

这次收购中，苏富比的企业价值为37亿美元，包括苏

富比雇员股东在内的全体股东，手上每股将可换取57

美元现金，较苏富比在2019年6月14日的收市价溢价

61%。苏富比被法国巨头帕特里克·德拉伊收购消息

发布第一天，股价大涨57%，从35.39美元一跃涨到

56.13美元，接下来更是一路看涨，直接攀升到58.92

美元。按照计划，这项交易将在四季度完成，股市行

情依然还有上涨的空间。

在宣布私有化的两天之后，苏富比伦敦印象派

及现代艺术夜场拍卖开槌，全场25件拍品斩获

9887.5万英镑，虽然不及纽约同场拍卖成交总额，但

依旧可圈可点。6月26晚，伦敦苏富比6月的“当代艺

术晚拍”举槌，42件作品成交总额达6960万英镑(合

人民币6.04亿元)，成交率高达91%，这也预示着苏富

比被收购之后的稳定过渡。

从目前来看，私有化似乎更加适合拍卖行业，这

一点从两大拍卖巨头的上市与退市轨迹中可以略见

端倪。1744年，苏富比拍卖行在英国伦敦成立，1977年

在英国上市，后于1983年以1.248亿美元被收购。1988

年，公司以苏富比控股公司的名义再次在美国上市，

并于2006年更名为“苏富比”。然而31年后，苏富比再

次被私有化，距离3月11日举行的苏富比拍卖275周年

纪念以及回顾展览刚刚过去3个月的时间。另一国际

拍卖巨头佳士得，比苏富比晚了22年成立。在1973年，

佳士得登陆伦敦股票交易所上市，1998年被法国人弗

朗索瓦·皮诺特收购，率先被私有化。苏富比的退市，

也预示着两大国际拍卖巨头全部私有化。

私有化有多“灵活”
在分析私有化对拍卖行业的影响之前，首先应该

搞清楚的是，上市能为拍卖企业带来什么？融资，缓解

征集招商、图录印刷、场地宣传等成本压力。然而，其

核心诉求不在于此，而是更大程度提升品牌和信誉，

因为拍卖行业不是资金推动型，而是典型的信心支撑

行业，上市则意味着有更高水平的运营能力，将会吸

引更多买家的关注，从而提高市场占有率和竞争力。

问题接踵而至，上市的弊端就是要及时披露财务报

表，并接受相关部门的监管，这会使得拍卖企业在某

些操作上“不够灵活”。

2012年之后，苏富比在与佳士得的竞争中一直处

于下风，业界常将此归咎于上市的弊端。2019年苏富比

一季度财报显示，净亏损达710万美元，即每股亏损

0.15美元，较去年同期亏损程度进一步加剧，一年的时

间股价暴跌40%。这种局限主要体现在交易信息披

露、预付保证金、佣金减免优惠等层面，而私有化之

后，苏富比能够在更加灵活的环境中加速实施过去几

年成功的增长计划。

对于苏富比的股东而言，这次收购能够解决的最

大问题就是持续多年的股权之争，股权的稳定是企业

发展的核心问题。

其次，市场溢价也是要考虑的问题。正如苏富比

董事会主席多梅尼科·德索尔所讲，“经过全面审

查，董事会热情支持德拉希的提议，这为我们的股

东提供了巨大的市场溢价。作为一家上市公司，30

多年后，苏富比回归私有制继续走上发展和成功之

路的时机已经成熟”。

上市信心受挫
值得一提的是，上市与否是拍卖企业根据经营环

境所做出的战略性选择，并不能说明上市之路是行不

通的。拍卖行业的透明之路在短期内难以实现，主要

是某些关键因素的披露会对业绩有所影响，尤其是在

企业运营陷入困境之时，这种影响可能还会被放大。

这可能也是苏富比选择私有化的一大原因。

对于上市，内地拍卖企业一直怀有一种向往，比

如保利文化集团登陆港交所，匡时国际借壳上市成功

之后，曾经给业界带来诸多振奋，但结果似乎并没有

想象中那般美好，尤其是这次国际拍卖巨头的离场，

短期内对于拍卖行业上市信心的消解是难以避免的，

但这次收购对于某些不断寻求商机的投资者而言，可

能会有所触动。

北京商报记者 徐磊

苏富比退市后的冷思考

祝铮鸣：工笔只是我目前的一种状态

赤神 2019�绢本设色

近日， 苏富比拍卖以37
亿美元易主退市。这则轰动艺
术圈的收购交易释放出多重
信号。国际拍卖巨头苏富比时
隔31年再度被私有化，一方面
使得拍卖企业上市信心愈加
受挫，另一方面，似乎也昭示
着拍卖行业公开透明之路更
加艰难。


