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寿险老将掌舵 诚泰财险新局待考

“人保系”旧将频频空降
6月24日，银保监会发布的公告显

示，曾在人保集团内部多年任高管的王

慧轩获批成为诚泰财险董事长，而王慧

轩的另外一层身份是现任紫光集团有

限公司执行董事、联席总裁。

王慧轩可谓一名保险“老兵”，他不

仅管理过保险业务，具有较为丰富的基

层工作经验，在投资领域也担任过资管

公司掌门人。资料显示，他曾在中国人

寿新疆分公司任副总经理、党委副书

记，在人保寿险任执行董事、副总裁，还

担任过人保资本投资董事长、总裁、党

委书记等。

在诚泰财险，出身“人保系”的新高

管并非王慧轩一人，近期获批的诚泰

财险副董事长、总经理徐哲，副总经理

柏凌以及诚泰财险独立董事王家春均

师出人保。

据了解，徐哲曾任人保寿险总公司

部门副总经理、部门总经理，人保养老

金公司筹备组负责人，中青信投控股副

总裁；柏凌曾在人保远望产业投资管理

有限公司以及人保康美（北京）健康科

技股份有限公司任职；王家春于2007年

10月加入人保资管，历任保险与投资研

究所总经理、研究总监、首席经济学家

等职。

另据接近诚泰财险的人士透露，人

保寿险原人力资源部、财务部、信息技

术部的中高层管理人员也在诚泰财险

相关部门担任要职。

不过，俗话说隔行如隔山，不少人

士对寿险转型财险并不看好。对此，王

慧轩曾向媒体坦言，财险与寿险还是有

区别的，比如财险更多是短期客户，寿

险更多是长期客户；财险比寿险对客户

黏性要求更高等。从客户服务角度说，

满足客户需求，忠实客户利益，改善客

户体验，财险必须做得更好。

大股东紫光成推手
诚泰财险此次高管大调整源于公

司新晋大股东紫光集团。

资料显示，诚泰财险最初由云南省

城市建设投资有限公司、云南冶金集团

股份有限公司等7家大型国企出资，于

2011年底在云南设立的全国性财产保

险公司，由于深化国企改革和供给侧结

构性改革的相关要求，2018年诚泰财险

启动混合所有制改革。

2018年12月，诚泰财险在现有股东

的基础上，向紫光集团定向增发19.7亿

股，增发每股面值为1元，每股增发价值

为1.44元。紫光集团出资28.368亿元，持

股比例为33%，一举成为诚泰财险最大

单一股东，同时，诚泰财险的股份由现

在的40亿股增至59.7亿股，注册资本由

现在的40亿元增加到59.7亿元。

对此，诚泰财险表示，增资极大提

升了公司注册资本规模，增强了综合实

力，提高了抗风险能力，将有助于进一

步推进管理体制和运营机制的改革。

而在未来，这家新股东对诚泰财险

有何期望？今年3月，紫光集团董事长

赵伟国到诚泰财险调研时提出三点建

议，一是要运用信息化、科技化手段，

提升整体竞争力；二是要树立业绩导

向，建立简单的人际关系；三是要勇于

面对市场竞争和挑战，坚持走市场化的

道路，建立市场化各类机制，实现快速

健康发展。

经营现状难脱“俗套”
事实上，偏居云南一隅的诚泰财险

在开业初期表现不错，在成立第四年即

实现盈利。不过，盈利背后则是投资收

益的增加。

数据显示，2015-2018年，该公司

分别实现盈利0.15亿元、0.37亿元、0.87

亿元、0.24元，但在2015-2018年公司

投资收益分别是1.09亿元、1.35亿元、

2.05亿元、2.22亿元。

此外，业务经营方面，诚泰财险前

五大险种多为亏损，尤其是第一大险种

车险，更是连年亏损，虽然保费在持续

增长，但据计算，该公司成立七年车险

累计亏损6.31亿元。

有财险公司从业人员表示，目前来

看，大型险企经营车险尚且微盈利，中

小险企多数面临亏损。对此，中国社科

院保险与经济发展研究中心秘书长王

向楠表示，业务规模小使得营销、理赔

和管理成本占收入的比重高应该是中

小险企经营车险亏损的原因所在。

此外，除了车险外，诚泰财险的意

外伤害险、责任险、农业险、企业财产

险、健康险、建筑工程险、家庭财产险等

险种多呈现承保亏损状态。

值得注意的是，进入改革期的2018

年，诚泰财险保险业务收入为12.17亿

元，同比增长17.93%，但净利润0.24亿

元，同比下降72%，并且五大经营险种

的承保亏损状态并没有得以扭转。

“新诚泰”走向受关注
北京商报记者针对新高管团队空

降诚泰财险，公司未来如何布阵等问题

进行采访，但截至发稿前，并未得到回

应。不过，从新晋高管团队的表态中可

略窥一二。

该公司官网新闻显示，董事长王慧

轩曾表态，诚泰财险将坚持金融支持高

科技产业发展的战略定位，依托股东资

源优势，推动公司科技化转型、全国化

转型、专业化转型。

究竟如何借股东之力来转型？王慧

轩也曾表示，保险行业竞争十分激烈，未

来出路也必须通过科技的方式为传统保

险公司进行赋能，创新保险业的发展模

式，从而实现客户体验更好、质量更高、

更能服务和满足实体经济的发展。科技

赋能金融要解决产品精准定价、客户服

务效率、客户体验等主要问题。

《2019年中国保险行业智能风控白

皮书》显示，保险业正处于转型的关键

时期，高投入的粗放型增长模式已经难

以为继，保险科技将成为保险业发展的

突破口。保险科技的应用，引起保险业

务模式、风控模式和客户体验等方面的

变革，帮助保险公司解决经营中的痛

点，促进其运营效率的提升和运营成本

的下降。

此外，对于业务层面，王慧轩指出，

传统财险公司更多在做车险和一般企业

财产保险，诚泰未来不会完全放弃传统

业务，而是要把它做精，会重点拓展战略

新兴产业，把高科技企业、创新型企业这

两类主体作为重点客户。（下转C2版）

偏居云南一隅的诚泰财
险， 自2018年底股东迎新成
员后， 高管团队也迎大调整。
近日，银保监会批复人保旧将
王慧轩正式出任董事长，掌舵
诚泰财险。事实上，除了王慧
轩外，目前该公司的高管团队
中超半数均来自“人保系”，不
过这些人更多具有寿险管理
经验。背靠新晋大股东紫光集
团，新高管团队如何布阵“新
诚泰”备受关注，其中，寿险高
管如何“跨界”财险更待考。


