
原本在上半年出现明显
向好的香港旅游业，却在7、8
月的传统旺季进入了“寒冬
期”。8月13日， 业内有消息
称，根据香港3个旅游业公会
发布的有关旅游业从业者问
卷调查显示，近两个月来，受
访者平均收入跌幅接近八
成，其中，四成受访者表示，
收入下跌已超过90%； 逾一
成受访者表示收入为零；还
有超过九成的受访者对香港
未来一年的旅游业前景感到
担忧。

北京商报2019.8.14 4文化/旅游
编辑 杨月涵 美编 代小杰 责校 刘凯晶 电话：64101897��lyzx0405@126.com

《长安十二时辰》的花式“带货”路 股权转让存炒作？

深交所盯上迅游科技

香港旅游的“至暗时刻”

8月12日，48集笔墨讲述长安“反恐”一

日的《长安十二时辰》终于迎来结局。在剧

集迎来完结之际，优酷也选择在剧中地理

坐标西安举办最后两集的点映。与“网红

城市”的联动活动，不仅让剧集原作的销

量翻倍，更让火晶柿子商家与水盆羊肉外

卖乃至于西安景点的热度实现增长，而这

些也成了视频平台凭借剧集内容收获长尾

商业效应的实验。

与架空时空的剧集不同，做实“长安”对

于背靠阿里的优酷来说，更有许多商业变现

场景可讲。“剧集完结后通常会进入到半衰

期，但我们期望通过长尾的商业效应来延续

热度。”阿里巴巴集团副总裁、阿里大文娱

CTO兼优酷COO庄卓然在接受采访时介绍

了一组外延数据：剧中美食随着热播走火，

淘宝上对火晶柿子关键词的搜索增长了20倍

以上。饿了么数据显示，北京地区水盆羊肉外

卖订单量环比增速全国最高，达到133%。根

据书旗小说和天猫图书公布的最新数据，《长

安十二时辰》原著电子书阅读人数和纸质书

销量分别上涨818%和862%。文化地标的旅

游也有所带动，飞猪数据显示，西安历史遗

迹类景点的周预定量同比增长了27%。

“拉通阿里经济体”的独特站位，也让优

酷的剧宣路数“很阿里”。与《陈情令》付费超

前点播看结局的策略不同，优酷举办了VIP

会员线下的“仙”看会，跨12城让超过1300位

观众进入影院提前一天观看《长安》大结局。

西安活动现场并非主打流量明星的见面会，

取而代之的是火晶柿子商家走上台前。据商

家秦大大介绍，随着《长安》的热播，陕西临潼

柿子果农嗅到机遇，商家纷纷把往年提前一

个月预售的柿子，提前了两三个月上架。

谋求盈利的多样路数背后，是当下视频

网站普遍难盈利的行业环境。从今年5月中

旬各平台发布的财报中可看到，高收益的背

后总是伴随着巨额亏损。阿里巴巴集团

2019财年四季度财报显示，阿里大文娱归属

的数字媒体与娱乐板块该季度调整EBITA

亏损为28.28亿元人民币，相较上年同期的

25.95亿元亏损同比扩大，但环比缩减超过

50%。各大平台亏损收窄已是利好。

作为阿里的账面短板，优酷正在阿里多

样的经济体中谋求盈利点。据庄卓然介绍，

优酷会员在阿里的88VIP中有着独特的价值

和作用。“就88会员不同权益的开通率来看，

优酷是第一名，买88会员的用户90%会开通

优酷的权益。”

凭借《长安十二时辰》与《这！就是街舞》

两档头部剧综，优酷今年的暑期会员增幅达

到去年的3倍。伴随着《长安》的收官，优酷同

时宣布启动会员七周年活动。“打价格战没

有意义，宁可搞活动来回馈愿意为优酷付费

的活跃会员。”据庄卓然透露，“淘宝和饿了

么的部分权益都将与优酷会员权益产生新

玩法。”柿子、水盆羊肉的销路固然也在这一

链路中。

此外，优酷将在线下联合西安曲江大唐

不夜城举办相关活动。在业界人士看来，影

视剧的带货力通常集中体现在时装剧中“服

化道”对时下观众的消费吸引上，或穿插商

业硬广，堪称最传统的套路。与之相比，内容

还原传统文化的《长安》带货路数却显得“穿

越”且新颖———让文化符号向外延伸，以文

化辐射消费，从线上到线下产生共振。影视

商务植入从业者徐婉■分析指出，剧集本身

的高关注度是带货的基础，美食或其他体验

点与剧情人设的有机结合则是能否带货的

关键。通过《长安》，剧中大唐的生活方式引

起了共鸣，从而拉动了消费。

北京商报记者 胡晓钰

再遇寒冬

近两年，香港旅游业加速回暖，而最近

这几个月却如一盆冷水泼向了当地的旅游

市场。根据调查，与去年同期相比，自6月以

来，香港接待的旅游团数量平均下跌超过

70%。

“原本受惠于港珠澳大桥及广深港高铁

通车，香港旅游业整体向好，但随着局势的变

化，访港旅客人数呈‘插水式’（跳水式）下跌，

较去年同期下降超过四成，不少业界人士因

此面临生计不保，大部分导游面临全面停

工。”香港旅游业议会理事崔定邦表示。

其实，就在今年上半年，香港旅游业仍延

续着过去两年的向好态势。香港旅游发展局

公布的数据显示，今年上半年访港旅客人次

接近3500万，同比上升13.9%。其中，前5个

月，每月访港旅客人次均超过550万，1月访

港旅客人次更接近了680万的高位状态。

然而，进入6月后，香港旅游人数开始明

显减少，一方面内地游客数量锐减，另一方

面，其他国家和地区游客也在一定程度上受

到影响而退团。据悉，目前已有不少内地的

旅游企业调整了相关产品的供给。途牛跟

团BU副负责人李朋告诉北京商报记者，考

虑到游客的人身安全和出游体验，途牛第

一时间启动了对香港产品的调整。“目前，

途牛已下线直飞香港的散客机票+地接产

品；自由行方面，我们也已下线直飞香港一

地所有产品、直飞香港的港澳连线所有产

品。”李朋表示。

回暖“中断”

在香港旅游业整体预冷的情况下，与其

直接相关的吃、住、行、游、购、娱等多个领域

也受到波及。有公开数据显示，6月起，香港酒

店入住率下跌约2%，其中，位于港岛等接近

市区的酒店影响更为明显，部分酒店的入住

率跌幅超过10%。还有当地旅游业者表示，近

期，不少香港酒店都收到了游客的退单，而且

由于游客退改情况非常集中，不少企业都面

临着旅游旺季“无工可开”的局面，而这也导

致他们的收入大幅下滑，同比减少一半以上

十分常见。

与此同时，香港餐饮联业协会有限公司

会长黄家和此前对媒体表示，6月香港零售及

餐饮整体消费额同比下跌了10%，虽然近期

是旅游行业的传统暑期旺季，但对未来3-6个

月行业的表现期望不乐观。此外，作为游客旅

游行程中的重要一环，香港零售业也受到重

挫，6月当地零售业总销货价值临时估计为

352亿港元，同比下跌6.7%，其中，服装、珠宝

等产品的销量更是下滑明显。

实际上，自2017年起，香港旅游业就一

扫往日阴霾，开启了触底反弹的新周期。数

据显示，2017年访港旅客达到5847.2万人

次，同比增长3.2%，扭转了2016年访港旅客

数下跌的颓势。去年全年，访港旅客更是高

达约6515万人次，比2017年上升11.4%，创下

自2002年以来的新高，其中，内地旅客达

5104万人次，占旅客总量的78%。“近几年，

香港旅游业正加速转型，为增加游客‘回头

率’，当地逐步从过去‘观光+购物’的传统旅

游模式向‘文化+休闲’的新业态形式转变，

而且各类企业也都在逐步优化针对内地游

客的服务、产品供给，如果没有近期的一系

列局势变化影响，基础条件优渥的香港旅游

业可能会整体再上台阶。”北京第二外国语

学院中国文化和旅游产业研究院高级研究

员王兴斌分析称。

波及面持续扩大

“今年虽然是香港旅游业恢复的关键期，

但备受期待的暑期旺季并没能帮助其实现

高速发展，反而让当地旅游企业受到不小的

创伤，而这也导致今年全年香港旅游市场整

体下调已基本成为定局。”王兴斌表示。香港

当地资深导游陈先生也表示，自他入行30多

年来，现今是香港旅游业的最低谷时期，原

先暑期旺季每位导游每月可以接十个以上

的访港旅行团，但近期访港旅行团大减，大

部分导游被迫停工。“往年同期，导游平均每

月能接待12-15个旅游团，今年内地、东南

亚、欧美等地纷纷取消旅游团。不少导游8月

成团数为零。”香港导游总工会理事长黄嘉

毅表示。

香港领队总工会理事长刘振远也强调，

当前香港旅游业状况比“非典”时期更糟糕。

他担忧，不少从业者打算借旅游旺季储蓄收

入，以应对旅游淡季。如果情况继续恶化，从

业者可能工作、生活都受到影响，旅游业人才

可能大幅流失。而香港旅游业议会主席黄进

达则进一步预测，如果局势持续恶化，不仅访

港旅行团受影响，下半年的商务旅客数字也

可能出现明显跌幅。

王兴斌坦言，目前我国的澳门、广东、深

圳等地以及境外的东南亚地区，都可以作为

香港旅游的替代性目的地，为了减少损失，旅

游企业可以先上线一些替换产品分流游客。

北京商报记者 蒋梦惟/文 新华社/图

北京商报讯（记者 郑蕊）曾是游戏《绝地
求生》惟一指定加速器的迅游科技，却在近段

时间接连遭遇不顺，不仅股价接连下行，还出

现平仓危机。8月13日，迅游科技收到深交所

关注函，原因在于迅游科技此前终止与浙数文

化签署的《股份转让意向协议》，还于同一日宣

布高投集团或其指定主体拟受让公司部分股

份。对此，深交所要求迅游科技补充说明是否

存在通过股权转让事项炒作股价的情形。

2019年6月，迅游科技控股股东、实际控

制人章建伟、袁旭、陈俊以及股东胡欢分别与

浙数文化签署了《股份转让意向协议》，拟向

浙数文化或其指定主体转让合计持有的公司

2380万股股份，占公司总股本的10.66%。但两

个月后，迅游科技发布公告称，鉴于市场环境

等发生变化，经慎重考虑，前述四方决定终止

与浙数文化分别签署的《股份转让意向协

议》。而在宣布终止协议的同一天，迅游科技

还对外表示，高投集团或其指定主体拟以协

议转让的方式受让公司控股股东、实际控制

人的部分股份。

面对迅游科技终止与浙数文化的股份转

让协议后，又迅速与高投集团签署协议一事，

深交所在关注函中指出，要求迅游科技补充

说明公司实际控制人与浙数文化协议转让股

份的筹划过程，协议签署近两个月但无实质

性进展的原因，终止协议转让的具体原因、决

策过程及时点，是否及时履行了信息披露义

务及充分的风险提示。同时迅游科技还需补

充说明公司实际控制人与高投集团股权转让

协议事项的筹划过程，未明确交易价格的原

因等。此外，深交所还要求迅游科技核实说明

近日公司控股股东、实际控制人的质押股份

被平仓以及股权转让事项对公司控制权的影

响等内容。对此北京商报记者尝试联系迅游

科技方面，但截至发稿未得到回应。

值得注意的是，迅游科技这一番动作，也

在一定程度上显示出迅游科技当下的处境。

公开资料显示，迅游科技以互联网加速服务

和移动互联网广告展示服务为主营业务，并

专注于研究网游延时产生的各种原因，制定

相应的解决方案。通过多年的布局，迅游科技

曾股价升至126.89元而被称为“百元牛股”，也

曾因与“吃鸡”、“王者荣耀”等游戏合作而实

现较高的关注度。

但2018年，迅游科技业绩却大幅下降，全

年亏损7.9亿元，较去年同期下降896.79%，主

要原因则是公司对部分资产计提了资产减值

准备，其中对锤子科技的股权投资计提了

3000万元减值准备，对合并狮之吼形成的

22.7亿元商誉计提了8.53亿元减值准备，对逸

动无限的股权投资计提了1.31亿元减值准备。

现阶段，迅游科技的股价已下跌至15.43

元/股，同时迅游科技8月6日发布的股份质押

公告显示，公司实际控制人之一章建伟及其一

致行动人陈俊、袁旭等合计持有31.16%的公司

股份，已被质押26.06%，质押率高达83.63%，这

也引发了实控人质押爆仓等不利影响。

投资分析师许杉表示，迅游科技近年来

在尝试拓展自身业务，并收购了狮之吼等公

司，然而狮之吼却在2018年未能实现业绩承

诺，导致迅游科技的业绩也受到牵连，进行商

誉计提减值准备并给公司带来一定的财务压

力，再加上出现的平仓危机，因此迅游科技也

试图通过其他资本让自身走出困境。且迅游

科技在公告中表示，高投集团是成都高新区

管委会下属全资国有平台公司，本次意向协

议的签订是地方政府推动化解辖区内上市公

司控股股东、实际控制人股权质押平仓风险

的切实举措。

近几年赴港旅游人数变化趋势
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北京水盆羊肉外卖订单量：
环比增133%

数据来源：饿了么

《长安十二时辰》 原著电子书
阅读人数和纸质书销量：
分别上涨818%和862%

数据来源：书旗小说和天猫图书

818%

862%

西安大明宫国家遗址公园、大
唐芙蓉园、陕西历史博物馆等
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