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服务新经济、新动能
招商银行北京分行助力成长型企业登陆科创板

作为深化资本市场改革的巨大创新，科

创板瞄准集成电路、人工智能、生物医药等国

家关键领域“隐形冠军”，是落实创新驱动和

科技强国战略、推动高质量发展的重大举措，

自推出以来热度不减，首次发审会更是万众

瞩目。6月5日，ZL科技、YS及ZD科技三家企

业科创板首发审议过会，成为科创板首批“开

门红”上市企业，三家企业均为招商银行“千

鹰展翼”客户。

成长视角
挖掘潜力新动能

随着国家经济结构升级及新动能中小企

业的崛起，传统银行服务已不能满足要求。“千

鹰展翼”自推出以来，就把挖掘、培育和储备一

批面向未来的成长可期的新动能企业视为使

命，深度研究新一轮产业革命中新技术和新业

态规律，聚焦“高成长”、“新动能”、“民营中小

企业”三大焦点，创新提出“新技术”、“新产

业”、“新业态”、“新模式”的“四新”科创企业

识别模式，以成长视角判断企业发展潜能。

切入痛点
开启银企合作流程

2015年ZL科技新三板挂牌，2016年入选

首批创新层，作为机器视觉领域的“傲娇”新

秀，多家投资机构的橄榄枝和银行营销铺天

盖地而来，由于不缺少资金，大额信用、优惠

利率贷款企业均不为所动，各家银行束手无

策。2017年7月，招商银行通过“千鹰展翼”综

合经营，从对公到零售，从传统存、贷、汇到投

商行一体化，集中各条线力量聚焦经营。

如果说ZL科技的营销一波三折，那么YS

可谓是惊鸿一瞥中注定的缘分。2001年，YS

在创业之初就选择了同样具有创新精神的招

行作为开户行。分行敏锐发觉其发展潜力，以

耐心和勇气陪伴企业度过创新药物研发风险

最大的投入期。

ZD科技成立之初，分行发现其自主研发

实力强，产品科技含量高，将其纳入“千鹰展

翼”重点关注企业；随着发展需求，企业面临

融资困难，在其他银行望而却步情况下，分行

突破传统审贷逻辑，看重企业发展潜力，坚定

提供300万元信用贷款支持，解决客户燃眉之

急，捕获企业芳心。

未来已来
千鹰展翼助力新动能腾飞

随着三家公司科创板首次发审顺利过

会，分行已在紧锣密鼓与企业洽谈IPO募集资

金及后续现金管理、跨境业务、资本市场服务

等全方位合作，未来我行与企业将在更多领

域实现共赢。

未来已来，招行有幸遇见新动能高速转

换的新时代，新动能领域的博弈和角逐即将

成为银行业竞争的新战场。“千鹰展翼”自

2010年推出以来已成为招行新动能培育的拳

头品牌，在同业竞争中形成了一定先发优势。

未来，“千鹰展翼”将走得更实，运用投行洞察

力提升行业认知度，以客户需求和体验为出

发点，搭建生态联盟实现从融资到融智的深

度经营，为招行储备新动能潜力战略客户做

好先锋！

8月20日至22日，由太平人寿、

中国文物交流中心共同主办的“太

平国潮少年·国学文化体验”活动在

北京举行。来自全国的30多组“太平

之星”家庭因国学结缘，共同参观了

宋庆龄青少年科技文化交流中心、

故宫博物院、中国国家博物馆、新文

化运动纪念馆，近距离感受中华优

秀传统文化的魅力。

太平人寿2019年全国客户服务

节的主题为“陪伴”，寓意90年来始

终与客户相伴同行，一道实现“共享

太平”的美好愿景。作为客服节的重

要活动之一，今年6月至8月，全国各

家机构举办了500多场形式不一、主

题各异的特色国学比赛，5万余个客

户家庭踊跃参与。在广西，“国潮少

年说”通过线上直播取得了370万的

访问量及50万的点赞量；在云南，

“少年书法大赛”在当地掀起了一股

练字热潮；广东、上海等地则采用

“中西合璧”的方式，通过英语演讲

比赛来展现中国传统文化，将国学

魅力推向全世界。30多位“太平之

星”经过激烈比拼、层层海选，幸运

地拿到了“太平国潮少年·国学文化

体验”活动的入场券。

体验“国学之美”，感受“中华

之魂”。此次活动充分利用首都文

化机构的丰富资源，搭建高品质学

习平台，对全面提升青少年的文化

素养、增强文化自信具有积极作

用。在参观新文化运动纪念馆时，

不少孩子了解到北大的历史变迁

后表示，将来也要考进北大，以前

辈们为榜样，将弘扬和振兴中华传

统文化的意志一代代传承下去。

从2016年“少年中国说”、2017

年“太平诗词大会”，到今年的“国潮

少年”，太平人寿的客服节活动一直

紧贴客户需求与社会热点，通过差

异化、创新式的关怀服务，每年吸引

数万家庭共赴太平之约，共享美好

生活。

共赴太平之约 共赏国学之美
太平人寿在京举办

“太平国潮少年·国学文化体验”活动

股权频频“被倒手”

华夏人寿单一最大股东最终花落谁家

备受市场关注，近日，正大集团成为“热门

人选”。

据业内传言，目前华夏人寿已与正

大集团签署股权转让协议，正大集团将

收购其约30%的股份。若收购完成，正

大集团将成为华夏人寿单一第一大股

东。不过，该股权转让事宜仍需等待监

管部门批准。

半路“杀出”的正大集团背景几何？公

开资料显示，该集团在泰国亦称卜蜂集团，

由泰籍华人谢易初、谢少飞兄弟于1921年

创办于泰国曼谷，以农牧食品、商业零售、

电信电视三大事业为核心，同时还涉足金

融、地产、制药、汽机车、机械加工等10多个

行业领域。截至目前，正大集团在中国设立

企业超过400家，总投资超1200亿元，年销

售额近1300亿元。

对此，北京商报记者采访华夏人寿，该

公司表示，目前没有股东方面的消息可以

发布。

值得一提的是，正大集团并非首

次涉猎国内保险业，该集团是中国平

安 的 第 一 大 股 东 ， 全 资 子 公 司

NewOrientVenturesLimited、商发控股，

以及其他下属子公司合计持有中国平安H

股16.5亿股，约占平安总股本的9.04%。

而在此前，中天金融、华资实业都先

后计划“入主”华夏人寿。2017年11月，中

天金融曾发布公告称，拟收购华夏人寿

21%-25%的股权，成为华夏人寿第一大

股东。彼时，由于其资产规模远不及华夏

人寿，因此被媒体解释为“蛇吞象”。而最

终2018年12月，中天金融发布公告称收

购华夏人寿股权短期内无法完成。

更早间，华资实业就计划定增并增资

华夏人寿，定增募资不超过316.8亿元，增

资完成后对华夏人寿的持股比例不超过

51%，不过该计划也落空。

而目前的股权信息显示，华夏人寿的

股东共有11家，北京世纪力宏计算机软件

科技有限公司、北京千禧世豪电子科技有

限公司对华夏人寿的持股占比分别为

20%，并列成为该公司第一大股东。

某金融公司相关负责人表示，通常保

险公司大股东更换，将会引起董事会、管理

层以及长期战略、对外关系等方面的变动，

在短期内有一定影响，不过现代公司治理

是股权与治权分离，股东变换对企业运营

来讲并不会产生太大影响。

缘何备受追捧

资本大亨“你方唱罢我登场”，为何华

夏人寿的股权如此受青睐？

有业内人士分析称，华夏人寿保费规

模攀升，并且保持连续盈利，可为股东带来

稳定的资金流。此外，寿险牌照的稀缺性是

各路资本想入主保险公司的重要原因，同

时资本也看好寿险业的发展前景。

数据显示，华夏人寿成立于2006年12

月。自2012年现任CEO赵子良进入华夏人

寿后，该公司业务呈现突飞猛进的增长态

势，2016年华夏人寿保险业务收入为

473.23亿元，较2015年的79.96亿元翻了6

倍有余。

保费飞速增长的同时，该公司已连续

五年保持盈利。其中2014年扭亏为盈，实

现净利润11.54亿元，2015-2018年，该公

司实现盈利分别为14.63亿元、9.6亿元、

40.76亿元、26.38亿元。

此外，截至2018年底，华夏人寿总资

产达5102亿元，比2012年增长了22倍。

截至1月3日，华夏人寿人力规模突破50

万人。

那么，这家成立13年的寿险公司估值

如何？此前华资实业对华夏人寿的估值在

600亿元左右，而中天金融对华夏人寿的

整体估值为1200亿-1500亿元。不过，有业

内人士表示，对于保险公司的真正价值，需

要非常专业的精算人员联系公司的精算假

设等因素进行估值评判。

但不可否认的是，寿险牌照属于稀缺

性资源。据了解，2018年至今，我国中资

保险牌照仍为零批筹，此前2016年获批

筹建的保险公司有12家，2017年降至6

家。有保险公司高管曾向北京商报记者

透露，仅一张寿险牌照的价值至少可达

50亿元。

高速扩张背后现隐忧

而华夏人寿高速扩张的业绩背后隐忧

暗存。

今年上半年，华夏人寿实现保险业务

收入1236.1亿元，同比增长72.88%，但净利

润5.21亿元，同比下降82.9%。具体来看，该

公司一季度净亏损4.03亿元，二季度盈利

9.25亿元。

对于上半年盈利显著下降的原因，华夏

人寿向北京商报记者表示，2019年一季度公

司收益浮盈没有变现，综合收益70亿元；二

季度公司保险业务及投资业务稳定增长，成

本费用合理管控，实现净利润9.2亿元。

同时，今年上半年华夏人寿的净现金

流数据为负。其中，一季度华夏人寿净现金

流为-52.2亿元；二季度为-50.96亿元，流

动性压力未得到有效改善。

对此，华夏人寿相关负责人解释称，从

负债端来看，上半年公司经营活动现金流

净流入103亿元，流动性充足。在投资端，一

季度资产现金流流出74.79亿元，主要用于

投资普通股票；二季度资产现金流流出

87.67亿元，主要用于投资普通股票和上市

公司股权。

此外，华夏人寿二季度偿付能力报告

还显示，公司未来3个月内、1年内、1-3年

内综合流动比率分别为558.88%、637.22%

和37.47%。华夏人寿方面表示，总体而言，

公司资金充足，资金使用调配合理，公司流

动性风险较低。

不过，值得注意的是，这家保费收入排

名靠前的人身险公司，偿付能力充足率近

年来却一直偏低。

截至今年二季度末，华夏人寿核心偿

付能力充足率为113.19%，综合偿付能力

充足率为130.16%。虽然符合监管标准，但

与中国人寿、平安人寿、太保寿险、泰康保

险等规模较大的公司相比，偿付能力充足

率的数据也较低，同时该数据处于人身险

行业同期靠后的位置。

对此，华夏人寿表示，公司在长期满足

监管要求的基础上保持稳步增长的态势。

通过持续优化业务结构、管控负债成本，经

营效益持续向好，2019年二季度公司偿付

能力充足率较上季度小幅提升，对比2018

年同期提升明显。

不过，有保险资管人士向北京商报记

者介绍，通常寿险公司核心偿付能力充足

率低于120%，将对公司投资产生影响，也

不利于一些业务的开展。

同时，该公司偿付能力报告显示，

2016-2018年，该公司的偿付能力充足率

水平都相对较低，其中核心偿付能力充

足率在61.43%-99.26%的区间，综合偿

付能力充足率处于106.58%-128.96%的

区间。

而偿付能力是代表保险公司偿还债务

的能力，由此确定保险公司是否具有与其

风险和业务规模相适应的资本。虽然银保

监会对保险公司核心偿付能力充足率和综

合偿付能力充足率的最低监管要求分别为

50%、100%，但根据相关规定，核心偿付能

力充足率低于60%或综合偿付能力充足率

低于120%的偿付能力风险较大的保险公

司将被重点核查。

北京商报记者 陈婷婷 李皓洁/文

华夏人寿近三年偿付能力情况

华夏人寿：抢手的股权 走低的偿付能力

2016年
四季度

2017年
四季度

2018年
四季度

2019年
一季度

2019年
二季度

核心偿付能力充足率
综合偿付能力充足率

86.31%

125.85%

99.25%

128.96%

99.26%

122.82%

108.3%
113.19%

128.68%
130.16% 2012年

2013年

2014年

2015年

2016年

2017年

2018年

华夏人寿净利润情况 （单位：亿元）

26.38

40.74

9.6

14.63

11.54

-15.87

-5.92

历时四年之久， 华夏人寿大股东

花落谁家或将尘埃落定。继华资实业、

中天金融相继抛出“入主”计划却双遭

搁浅后，近日，市场再次传出正大集团

收购华夏人寿30%股权。 细究该公司

股权备受资本大亨青睐的原因，保费

规模攀升、 盈利稳定以及寿险牌照稀

缺或是主因。不过，股权抢手、业务猛

增的背后也存隐忧，最新披露的偿付

能力二季报显示， 该公司上半

年净现金流为负、 偿付能力

充足率持续走低。


