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美庐生物的大客户谜局

北京商报2021.11.5

纺织业务释放增长潜能 助力嘉麟杰业绩改善

嘉麟杰业绩扭亏为盈，表明盈利能力得到修复，

并于三季度大幅提升。公告显示，公司三季度纺织业

务销售额明显增加，同时由于持续加强对成本费用的

管控，降本增效，合理控制销售费用等支出，归属于上

市公司股东的净利润较上年同期大幅增长。

嘉麟杰深耕功能性面料生产及成衣制造领域，为

客户提供织造染色到成衣的优质服务。公司主营产品

有自主研发的起绒类面料、纬编羊毛面料、运动功能

性面料等针织面料系列，并对部分面料做进一步精加

工，以成衣的形式向全球客户销售。

此外，公司根据市场需求变化迅速调整产品和

经营思路，利用自身核心优势和创新能力，为整体

产品升级换代奠定基础。比如在纬编羊毛面料方

面，公司拥有全球领先的羊毛混纺科技，开发一系

列兼具舒适性和功能性的创新面料，控温舒适、机

洗甩干的产品性能打破了人们对羊毛面料老气、难

打理的印象。

当前，中国纺织工业面临着百年未有之大变局的

考验和构建“双循环”新发展格局的要求，创新驱动是

纺织服装行业实现转型升级的根本动力。而在“碳达

峰、碳中和”目标导向下，行业推动绿色低碳循环发

展、促进全面绿色转型将成为大势所趋。

嘉麟杰注重绿色可持续发展理念，在产品设计源

头有效利用自然资源，减少影响环境的负面因素。公

司2020年与行业内先进材料科技的引领者、全球高性

能保温及聚酯可降解材料的研发先驱美国PrimaLoft

公司签订合作协议，聚焦可生物降解环保面料创新。

公司生产研发的高舒适阻燃防护用纺织品已被英国

军队选作备选面料，其户外运动功能性面料产品也将

在北京冬奥会上使用。

同时，嘉麟杰还致力科技化转型，充分利用高新

技术企业和上海市企业技术中心的平台，广泛开展与

国际专业机构、国内大专院校的交流与合作。全资子

公司纺织科技获上海市科技进步发明专利二等奖，被

全国高新技术企业认定管理工作领导小组认定为高

新技术企业，并入选上海市经济和信息化委员会发布

的2020年度上海市“专精特新”企业名单。

全自动加料系统

信息化的生产管理

2021年10月28日晚间，嘉麟杰

发布2021年三季度报告，公司三季

度实现营业收入3.55亿元，同比增

加25.76%，归属于上市公司股东的

净利润938.44万元，同比增加

203.02%，基本每股收益0.0113元/

股；公司前三季度实现营业收入

8.01亿元，同比下降9.45%，归属于

上市公司股东的净利润103.95万

元，同比下降96.89%，基本每股收

益0.0012元/股。

在冲击深交所主板失利后，美庐生物

科技股份有限公司（以下简称“美庐生物”）

并不甘心，把目光投向了创业板，近期，美

庐生物创业板IPO进入已问询阶段。北京

商报记者发现，美庐生物的大客户存在诸

多疑点，诸如报告期内长居美庐生物前两

大客户之位的阜阳市颍州区三塔镇博爱娃

婴童百货店（以下简称“博爱娃”），天眼查

显示其资金数额仅为5万元，而2017-2020

年，每年美庐生物向其销售金额均超过

1000万元。此外，博爱娃等客户成立次年

即成为美庐生物前五大客户，报告期内美

庐生物大客户、供应商变动明显等问题也

引起了市场质疑。

博爱娃资金数额仅5万元

根据天眼查显示，报告期内长期居于

公司前两大客户的博爱娃为一家个体工商

户，公司资金数额仅为5万元。

纵观美庐生物招股书，博爱娃于2017

年起就位于美庐生物前五大客户之列，

2017-2019年连续三年为美庐生物第一大

客户，2020年起为公司第二大客户。

2017-2020年，美庐生物分别对博爱娃及

关联公司实现营业收入1277.39万元、

1470.23万元、1612.28万元、1267.49万元，

占营业收入的比重分别为4.18%、4.76%、

4.53%、3.39%；2021年一季度，美庐生物对

博爱娃及阜南县平鑫百货店实现营业收入

455.8万元，占当期营业收入的比重为4%。

由上述数据可以看出，博爱娃与美庐

生物每年的交易金额均超过1000万元，但

与之相比，博爱娃的资金数额仅为5万元，

交易金额大幅超过博爱娃的资金数额。

天眼查显示，博爱娃成立于2016年12

月21日，经营范围为预包装食品、乳制品

（含婴幼儿配方乳粉）、保健品、服装、鞋、

帽、洗护用品、婴幼儿用品批发及零售、展

览展示服务，公司法定代表人为平伟。

值得一提的是，北京商报记者发现一家

与博爱娃名称类似的已注销公司，名为阜阳

市颍州区博爱娃母婴用品销售有限公司，平

伟持有其40%股权，该公司成立于2016年8

月，并于2019年10月进行了简易注销。

北京商报记者进一步发现，曾由平伟

担任法定代表人的阜阳市晟奕农业科技有

限公司曾用名阜阳市妈妈爱母婴生活用品

有限公司，而该公司也曾是美庐生物的客

户之一，在2017年美庐生物对其销售28.24

万元。

与博爱娃资金数额5万元相比，美庐生

物另一家客户的资金数额则更令人吃惊。

天眼查显示，2021年一季度美庐生物的第

五大客户灵山县多爱奶粉店的资金数额仅

15元。2021年一季度，美庐生物对灵山县

多爱奶粉店实现营业收入359.02万元，占

当期营业收入的3.15%。

北京某投行人士汪军在接受北京商报

记者采访时表示，注册资本或资金数额可

以一定程度反映客户的资金实力。美庐生

物的大客户部分为个体工商户，因此资金

数额低有一定合理性。但如果客户的注册

资本或资金数额远低于与公司的交易金

额，那客户是否具备相应的资金实力、交易

的真实性可能会引起质疑。在交易真实的

情况下，客户注册资本或资金数额低也可

能会影响公司与其合作的稳定性。

为德垚成立次年跻身大客户

成立于2016年底的博爱娃，成立次年

即成为美庐生物第一大客户。而这在美庐

生物历年的前五大客户中并非个例。北京

商报记者发现，美庐生物大客户抚顺为德

■经贸有限公司（以下简称“为德■”）也存

在上述情况。

从时间来看，为德■成立于2018年9

月7日，而为德■出现在美庐生物前五大客

户名单的时间为2019年，同样是成立次年

便跃升为大客户。2019年，美庐生物对为

德■实现的营业收入为889.16万元，占当

期营业收入的比例为2.5%，是当年的第四

大客户；2020年，美庐生物向为德■销售

的金额为1203.28万元，占当期营业收入的

比例为3.22%，与2019年相比有所提升，成

为公司第三大客户。

资料显示，为德■注册资本为500万

元，法定代表人为商博，经营范围为预包装

食品（酒水、含乳制品）、婴幼儿配方乳品、

批发兼零售、网上贸易代理、日用百货等。

经济学家宋清辉表示，客户在成立次

年就成为公司拟IPO公司前五大客户并无

太大问题，但时间如此之短，其交易的真实

性容易被监管层追问。

值得一提的是，为德■法定代表人商

博系美庐生物前员工。招股书显示，商博

2018年9月从美庐生物离职，离职前为美

庐生物电商事业部副总监。商博离职后主

要从事乳粉电商销售，从美庐生物购买的

主要产品为调制乳粉，用于拼多多等电商

平台的销售。

此外，美庐生物报告期内大客户九江

经济技术开发区婴健商贸商行、高州市大

坡镇春雨皇嘉婴港妇婴用品店、高州市孕

婴港李春雨妇婴用品店系公司前员工李元

华控制的企业。李元华2017年10月从美庐

生物离职，离职前为大区总监，负责公司广

东地区销售。

对此，美庐生物解释称，报告期内，部

分前员工经销商进入公司前五大客户，原

因系公司前员工主要为销售人员，其在乳

粉行业积累丰富的行业经验和市场资源，

出于自身职业发展考虑，部分员工离职后

仍从事乳粉经销业务，由于对公司产品特

性、竞争力以及客户需求较为了解，且从事

该行业多年，市场开拓能力较强，因此经销

规模增长较快。报告期内，公司与前员工经

销商的交易执行公司的经销商出厂价体

系，同时考虑其交易规模、经营产品系列等

综合因素，给予其不同的返利政策支持。报

告期内，公司与前员工控制的经销商价格

公允，不存在利益输送情况。

大客户、供应商变动明显

报告期内，美庐生物还存在着前五大

客户变动较大的情形。

具体来看，2019年相较2018年，美庐

生物前五大客户中有三家客户是新增的，

分别是北京启珍健康科技有限公司/ 北京

启聪健康科技有限公司、杭州萧山优生活

加食品店/浙江忠梦昌健康科技有限公司、

为德■，美庐文化对上述公司的销售收入

分别位列当年的第二名、第三名和第四名。

2018年美庐生物的第二大客户高州市金

山坤才孕婴童奶粉店及相关公司在2019

年下降至第五名，并于2020年消失在前五

大客户名单，而曾在2018年是美庐生物前

五大客户的九江经济技术开发区婴健商贸

商行及相关关联公司，在2019年却缺席了

前五大客户名单，但在2020年又回到了名

单中，为2020年的第五大客户。

2021年一季度，美庐生物前五大客户

又有三家变动。2021年一季度，美庐生物新

增了杭州千岛湖标普健康食品有限公司/杭

州修元健康科技有限公司、俏皮羊生物科

技有限公司、灵山县多爱奶粉店三家客户

为公司前五大客户，分别位列当期第三、四、

五名，对应的销售收入分别为378.41万元、

362.55万元、359.02万元，占当期营业收入

的比重分别为3.32%、3.18%、3.15%。

此外，美庐生物前五大供应商在报告

期内也变动明显。

2019年相较于2018年，美庐生物新增

江西浩航科技有限公司（以下简称“浩航科

技”）、廊坊开发区益嘉粮油食品供应链管

理有限公司（以下简称“益嘉粮油”）为前五

大供应商。2020年，为减少关联交易，美庐

生物终止向浩航科技采购包材，新增湖南

长沙运发包装实业有限公司为第五大供应

商。2021年一季度，新增广东华丰泰贸易

有限公司（以下简称“华丰泰”）为美庐生物

第五大供应商，美庐生物表示，主要原因系

境外全脂乳粉价格上升较快，公司综合对

比供货情况，选择从该供应商处采购部分

全脂乳粉。

值得一提的是，报告期内美庐生物前

五大供应商中，境外生产商、境内生产商、

境内代理商同时存在。以2021年一季度为

例，美庐生物2021年一季度前五大供应商

分别为FonterraIngredientsLtd.、北京银

河路经贸有限公司、北安宜品努卡乳业有

限公司、益嘉粮油、华丰泰，分别为境外生

产商、境内代理商、境内生产商、境内代理

商、境内代理商。

针对相关问题，北京商报记者向美庐

生物方面发去采访函，但截至记者发稿，对

方并未回复。

北京商报记者董亮丁宁


