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韩美启动联合军演 民间团体集会抗议频频出手 亚马逊加速布局医疗

Focus
聚焦

国际

·图片新闻·

特斯拉车价涨完软件涨

SignifyHealth是一家医疗服务和

支付服务提供商，通过分析、技术和全

国医疗服务提供者网络，创建了支付项

目和相关医疗服务，客户包括医疗计

划、政府、雇主、卫生系统和医生团体。

公司两个医疗行业支付细分市场位于

市场领先地位，分别是基于个人阶段护

理和家庭健康评估（IHE）业务。

知情人士称，Signify本次竞购价

值可能超过80亿美元，目前其市值约50

亿美元。自本月早些时候有报道称CVS

正在考虑收购Signify以来，该公司股

价已上涨了6.7%。竞购可能在美国劳工

节前后达成协议。

这笔交易标志着亚马逊加速进军

医疗保健领域。上个月，亚马逊以39亿

美元全现金收购美国医疗保健提供商

OneMedical。

据 了 解 ，OneMedical成 立 于

2007年，是美国远程医疗保健市场的

一大巨头，为会员提供全美12个市场

的护理服务以及24/7虚拟护理服务。

除了直接面向消费者的会员模式外，

该公司还与8000多家公司合作，为员

工提供健康福利。

亚马逊最早于2018年年中进军医

疗保健领域，当时它收购了在线药房初

创公司PillPack。PillPack为用户提供

多种药物管理服务，包括药物预分拣、

包装和派送。此外，PillPack不仅会为用

户送药上门，还会通过App提醒用户按

时服药，同时用户可随时通过电话或是

网络联系PillPack的药房团队。

而后，亚马逊涉足医疗保健服务，

推出了AmazonCare。亚马逊于2019

年为华盛顿州的员工及其家人设计了

试点计划AmazonCare。2022年2月，

亚马逊宣布在全美范围内推出Ama-

zonCare的远程医疗服务，当时该服务

在8个城市提供，并计划在纽约、旧金

山、迈阿密和芝加哥等20个城市推出。

AmazonCare提供远程医疗和线

下护理。远程医疗上，AmazonCare与

医疗专业人员合作，通过应用程序连

接，可在一分钟内通过消息或视频通话

与用户连接。处方也能够通过该应用程

序处理，并送到患者家中，无需就诊和

药房取货。当无法通过线上解决问题

时，护士将进行家访，帮助处理抽血、注

射疫苗或流感疫苗。

费用计算上，AmazonCare直接与

一些健康保险计划合作，患者可能需要

支付共付额或免赔额，以及居家护理产

生的额外费用。

AmazonCare未透露使用Ama-

zonCare的消费者数字，只是表明有更

多雇主采用这一服务。但是据媒体披

露，除了照护自己的企业员工之外，A-

mazonCare服务很难往外推，原因在

于，雇主提供员工福利的历史已久，有

固定的合作伙伴，亚马逊身为新手很难

打入其中。

事实上，自去年接任贝佐斯以来，

亚马逊CEO贾西一直将重点放在医疗

保健业务。而从一系列交易中可以看

出，亚马逊比以往任何时候都更像一家

医疗保健公司。

不过，亚马逊也不全然是胜算。药

店和保险巨头CVS也正寻求收购Sig-

nify，对CVS而言，达成交易将有助于

实现该公司成为规模更大的医疗服务

提供商的既定目标。该公司表示，希望

在年底前达成一项交易，以帮助其实现

这一目标。

CVS是同名药店和Aetna健康保

险业务的母公司，总部位于罗得岛索基

特，市值为1340亿美元。值得一提的是，

CVS在与亚马逊竞购OneMedical中

败下阵来，在亚马逊上个月收购One

Medical之前，CVS一直着眼于与One

Medical母公司达成交易。
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韩美两国军队22日正式启动下半年“乙

支自由之盾”联合军演。韩国多个民间团体当

天在首尔举行抗议集会。

据韩国国防部消息，在持续至9月1日的

联合军演期间，韩美双方将综合实施政府演

习和军事演练，以提高国家整体作战能力。联

合军演同时进行采用计算机模拟的联合指挥

所演习，以及按各梯队、各军种参与的联合野

外机动训练。此外，韩美还将在演习期间评估

韩美联合司令部全面作战能力。

韩国“和平统一开创者”、《6·15共同宣

言》韩方实践委员会等多个民间团体当天在

战争纪念馆前举行抗议集会，呼吁韩美中断

联合军演。

集会上，“和平统一开创者”发表立场声

明说，“乙支自由之盾”演习重启2018年中断

的联合野外机动训练，是采用“国家全面战

争”概念实施战区级联合演习，可能加剧朝鲜

半岛紧张局势，无助于半岛和平及朝鲜半岛

无核化。

“和平统一开创者”研究员吴美贞接受记

者采访时表示，联合军演无助于朝鲜半岛无

核化、东北亚地区和平与稳定，韩美应中断联

合军演。 据新华社

22日，集会者手持标语牌在韩国首尔参加集会反对韩美军演。新华社/图

亚马逊欲收购医疗保健服务商Signify，进一步扩张其医

疗业务版图，并与对手药店和保险巨头CVS展开第二次较量。

据《华尔街日报》当地时间周一报道，知情人士透露称，亚马逊

是医疗保健公司SignifyHealthInc.的竞购者之一，其他重量

级竞购者包括CVS、联合健康和另一家医疗公司。

2018年5000美元，2020年1万美元，2022年1.5万美元，特斯拉的

全自动驾驶系统价格在短短几年中涨了两倍。比起靠涨价赚钱，特斯

拉首席执行官埃隆·马斯克更多的是想靠涨价来标榜这个系统的地

位，毕竟这比起他心中“10万美元”的价值还差得远。但也

是这个系统，让特斯拉的安全性备受争议。除了马斯克和

特斯拉的“信仰战士”，不知道有多少人会为

一直涨价买单。

上涨25%

在特斯拉今年屡次上调整车售价后，公

司的软件系统也搭上了这股涨价风。当地时

间上周日，马斯克在其推特上宣布，从9月5日

开始，该公司的全自动驾驶系统（FSD）在北

美的售价将上调25%，从1.2万美元提高到1.5

万美元。

据了解，目前特斯拉品牌旗下的车型标

配AP功能，即Autopilot的标准驾驶辅助套

件。但更高阶的FSD全自动驾驶系统则为付

费功能，后者在Autopilot的标准驾驶辅助功

能的基础上，增加了自动驾驶导航、自动变

道、自动泊车、召唤和交通灯以及停车标志控

制等功能。

2018年，FSD刚推出的时候价格为5000

美元，到2020年，价格直接翻了一倍，涨至1

万美元，随后在今年又把价格提高到1.2万

美元。而此次是今年以来特斯拉第二次对

FSD涨价。

根据马斯克的说法，此次涨价将在FSD

Beta10.69.2版系统大范围发布后执行。对于

9月5日之前下的订单，将按照当前1.2万美元

的价格执行，但订单的交付将稍晚。

在马斯克眼中，FSD价格相对其价值“便

宜到荒谬”。他说，到今年年底，特斯拉电动车

可借助FSD真正实现“完全自动驾驶”。

自动驾驶和完全自动驾驶汽车的前景已

经是特斯拉得到高估值的重要原因。根据特

斯拉2021年全年财报来看，包括自动驾驶软

件在内的服务及其他业务实现营收38.02亿

美元，同比增加65%，占总营收的7.06%。

有用户认为，即便是能够实现所谓的全

自动驾驶，特斯拉FSD的价格也过于昂贵。

目前，特斯拉最便宜的Model3标准续航升

级版在北美起售价为3.999万美元。而涨价

后，用户要再花接近买车一半的价格升级到

FSD。

硬件普及、软件收费

相比起整车上涨时的“原材料成本压

力”，软件系统的涨价看起来多少有些不知为

何。国家知识产权局副研究员杨栋对北京商

报记者表示，从长期来看，特斯拉的建立用户

信仰、模块化硬件降低成本、降价扩大用户圈

这些动作，一直就是走硬件普及、软件收费的

路线。最终必然走向软件收费赚钱，只有软件

赚钱才可能把软件生态跑通，下一步必然是

各种花哨功能拆分收费，甚至吸引第三方开

发者进入。这也可以对照苹果生态。

财经科普作家谢宗博则认为，眼下马斯

克未必期望从涨价中获得更高收入，更多的

是为了建立FSD软件的价值之锚，树立在自

动驾驶领域的领军地位。马斯克多次说过，

FSD的价值超过10万美元。目前的售价明显

与这一价值判断还有很大距离。为此，特斯拉

需要通过不断涨价，将消费者内心中对FSD

的价值认定不断提高起来。

值得注意的是，该系统还有另一种收费

方式。在本次涨价之前，顾客除了支付全款1.2

万美元购买FSD软件外，还可以按月支付订

购费199美元。按此来测算，如果一次性支付

1.2万美元，相当于470个月的订购费，也就是

说按月支付的话可以足够使用39年，这还不

考虑通货膨胀因素。

谢宗博认为，这也代表着特斯拉正在积

极推动FSD从一次性前装收费的模式，转变

成订阅服务持续收费的模式。一次性购买的

不停涨价，其目的并非真正要销售FSD软件，

而是借此锚定价值，从而增强按月订购服务

的吸引力，带来更多订阅收入。

从长远来看，一旦建立起用户的使用习

惯，特斯拉的软件订阅收入将成为新的长期

稳定收入来源。谢宗博进一步分析道，这部分

收入甚至可能超出买车本身的利润，成为特

斯拉将来利润和现金流的主要来源。

确实，马斯克曾预测自动驾驶软件将成

为特斯拉最重要的盈利点。他在今年1月底

说，特斯拉今年和明年最重要的产品不是汽

车，而是支持自动驾驶和机器人的软件。他还

披露，特斯拉工程师正在开发一款名为“擎天

柱”的人形机器人，预计明年推出。

谁买单

在价格之外，特斯拉自动驾驶的安全性

也一直陷于漩涡之中。美国Techcrunch网站

提供的数据显示，现有大约10万辆车配备

FSD，这一数字在今年上半年保持平稳。这家

网站还说，FSD虽然名为“全自动驾驶”，但并

不意味真的不需要人操控；驾驶者需要时刻

保持警惕，并在需要时接管车辆控制。

正因如此，加利福尼亚州机动车辆管理

局（DMV）不久前指责特斯拉虚假宣传FSD

和Autopilot系统功能。DMV在两份投诉中

称，“在宣传车辆配备或可能配备高级驾驶辅

助系统（ADAS）功能时，特斯拉散布了不真

实或误导性的声明，而且没有事实依据”。目

前，该局正在审查FSD软件。

这一指控可能会影响特斯拉在加州的汽

车销售业务。如果该监管机构向加州行政听

证办公室投诉成功，特斯拉在加州制造和销

售汽车的执照可能会被暂停或吊销。

此外，美国国家公路交通安全管理局

（NHTSA）在今年6月发布的报告显示，在涉及

驾驶辅助技术的事故中，有70%涉及特斯拉的

电动汽车，造成严重伤害的事故中占据60%，

而在致人死亡的事故中，则占据了85%。

对于特斯拉的自动驾驶系统涨价以及面

临的事故调查，北京商报记者联系了特斯拉

方面，但截至发稿还未收到回复。而特斯拉

Autopilot软件总监AshokElluswamy曾表

示，特斯拉Autopilot自动辅助驾驶系统每天

可防止大约40起由突然意外加速（SUA）引起

的事故。

他表示，在这大约40起事故中，司机错误

地踩下油门而不是刹车，但Autopilot能够

“意识”到他们正在这样做，并且在即将发生

碰撞时将车辆自动刹停，以阻止事故的发生。

至于多次涨价对特斯拉的销量会不会有

影响，杨栋表示，特斯拉面向的用户群体一直

很精准。要么是信仰者，要么是喜欢特斯拉标

签的体验者。“体验者未必敢把身家性命交给

特斯拉，但不妨碍他们购买一台有着炫酷功

能升级的车。” 北京商报记者陶凤赵天舒

特斯拉自动驾驶系统价格

2018年

5000美元

2020年

10000美元

2022年9月

15000美元

2022年1月

12000美元


