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一张优惠69元《阿凡达2》代购薅了谁的羊毛
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即买即卖优惠数十元不等

“周末我跟朋友一起去看《阿凡达2》，原本
两张票要300元出头，但在朋友的一番操作下，
竟然便宜了100多元。”回忆起购买到低价票的
过程，消费者王女士如今仍有些激动，“当时只
见朋友打开手机找到该场次的页面， 截图、转
发、下单、付款，10多分钟后，一个取票码就发
送到朋友的手机上， 最终我们两个人只花了
190元便观看了这场IMAX版的《阿凡达2》。”

原来， 王女士的朋友是通过代买电影票
完成的购票。北京商报记者也在线上找到5家
代购方进行实际体验。先通过猫眼、美团等第
三方电影售票平台挑选想要看的场次， 勾选
座位、将整个页面截图发送给代购方。经对方
报价， 原价179元/张、 第三方平台优惠价后
175元/张的IMAX场《阿凡达2》，最低仅需支

付110元便可获得，较原价便宜69元。而原价
62元/张、 第三方平台优惠价为58元/张的普
通场，虽优惠数额不及前者，但在代购方处仍
能在原价的基础上减少13-17元不等。

“下单付款后通知客服，若选择的座位已
被售空，会就近购买其他座位，保证连座，现
在可以5分钟内出票。”代购方提示道。

较低的票价现已为代购方招来不少生
意，在淘宝平台上以“电影票”进行搜索并按
销量排名，截至北京商报记者发稿，有5家店
铺已月销过万，最高的则达到超5万，月销过
千的也不在少数。

多位曾通过代购方购票的消费者透露，
下单后最快1分钟就能收到取票码，也遇到过
近半小时的情况， 但因整体下来票价便宜了
不少，有时还能直接省出一张票钱，所以除非
电影即将开场， 其他时间等待半小时出票也
可以接受。

“差价”获利月入过万

“我进入这行三年了， 其实也没什么秘
密，赚的就是差价。”代购方张先生告诉北京
商报记者，“通常情况，我们拿票价格会更低。
以一张定价在50元的电影票为例， 我20元就
能拿到，再以35元的价格卖出去，不仅消费者
愿意买，我还能一张赚上15元。只要平均一天
卖20多张，一个月就能赚个万把块。”

代购方口中的低价票究竟是怎么拿到的？
北京商报记者调查发现，成本价仅需20元

的电影票，不少是影院或平台面向会员或企业
等特殊群体推出的优惠票、通兑券，或与影院
合作的商户、银行向旗下特定用户发放的优惠
票券，经由二手转卖，流入代购方手中。与此同
时， 还有代购方能与影院或平台内部搭上线，
直接购买到低价票或优惠较大的兑换券。

另一位代购方李先生透露， 有时影院或
平台也会在购物节时面向大众推出力度较大
的特惠活动， 如100元5张票、99元多张兑换
券，甚至是1元秒杀等，此时也能集合周边人
组成小团队抢一波票。

代购方之间还有着自己的资源群， 这也
成为“补货”的渠道之一。“在群里不仅可以互
相交流哪里有低价票的信息， 也能与同行直
接交易手中的低价票。 最终给消费者的报价
就结合进票的成本以及自己想要赚得的差价
来共同设定。”李先生如是说道。

不接受退换暗含交易风险

低价吸引着消费者， 但北京商报记者注
意到， 在多家代购方的业务须知中均直接注
明“电影票不接受退换”，这也导致消费者权
益存在受到侵害的风险。

消费者宋女士表示， 此前曾在购票后因临
时有事无法观影，想向代购方退票，但对方并不
同意，“我当时特意在影院上查了所选场次，显
示‘可退票、可改签’，但代购方就是不给退”。

而消费者胡女士则透露，“代购确实让我
省了不少钱， 但有一次影院临时取消了电影
放映，自己事先根本没有得到通知，代购方也
未提示或退票，让我白白跑了一趟。代购方最
初不肯给退款，说给换个场次，直到我说要投
诉才把钱退了回来”。

张先生表示，一般除影院停业外，其他原
因都不接受退换，主要是有的影院本身不接受
退换，有的则是使用的优惠券、通兑券不允许
退换，还有的是消费者可能看到更低票价后悔
了，如果任何情况都能退换，生意没法做了。

在电影从业者眼中， 代购方表面上给消
费者提供了优惠， 但实则扰乱了电影市场的
发展。北京市海淀区某影院经理吴先生表示，
“票价确实会影响观众的观影决策，电影票又
是影院的主要收入来源， 近两年因特殊因素
影院的经营压力较大， 无论是向大众推出限
时优惠活动，还是针对企业、会员等特殊群体
售卖优惠票， 本意都是想直接将优惠给到观
众，而不是成为代购方赚差价的工具”。

业内人士认为， 影院及平台推出的优惠
活动容易被代购方钻空子， 首先优惠幅度较
大的票券相对稀少， 更多消费者只能按照原
价或平台普遍给予的几元优惠购买， 形成了
缺口。 而当手握大额优惠票券的消费者没有
观影需求时， 或许就会通过二手平台将票券
转卖给代购方， 随即代购方又销售给想观影
却无票券的消费者，从而牟利。

数字文创产业智库研究员李杰认为，代
购方的出现会扰乱市场正常秩序， 交易风险
也侵害着消费者的权益， 由此逐渐延伸至伤
害影院终端，乃至于内容上游，不利于电影市
场的稳定与复苏。 北京商报记者 郑蕊

一批较原价直降数十元不等的电影

票正在市场中默默交易着，不仅179元的

《阿凡达2》 电影票直降69元至110元，原

价五六十元的也能降价1/3左右。这一番

操作的背后离不开电影票代购方。 通过

前期收购影院及平台向特定用户、会员、

企业售卖的优惠券、通兑券，或是直接从

内部购买优惠票等方式， 代购方手中囤

了一批低价电影票， 在向消费者以低于

市场价销售的同时， 还能凭借本就更低

的成本赚取差价， 一张赚得15-20元、月

销过千乃至过万也不是难事。

消费者下单付费

代购电影票的交易方式

消费者在猫眼、美团等第三方票务平台或影院App上选择场次及座位

消费者将截图发给代购方

代购方回复单张票价

代购方购买电影票并将取票码发送给消费者 5
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代购方获得低价票的方式

从影院及平台内部购买优惠票

收购影院及平台面向会员或企业等特殊群体推出的优惠票券

影院及平台优惠活动发售的优惠票券

与同行交易低价票等


