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高端话术“拉人头” 揭秘青海华鼎新主

Laozhou�talking
老周侃股

智飞生物股价缘何冷对疫苗利好
周科竞

多地“第四针”新冠疫苗开打，智飞生
物迎来利好，但公司股价却没有出现预期
中的涨停。本栏认为，这种情况除了与投
资者的追涨动力不足有关之外，还与智飞
生物上方套牢盘沉重、前期员工持股计划
让投资者太伤心有关。

近日国务院联防联控机制综合组印
发方案， 部署开展第二剂次加强免疫接
种，其中智飞生物全资子公司与中国科学
院微生物研究所联合研究开发的新冠疫
苗加入到加强针获批疫苗行列中，并且接
种范围扩大至3岁以上。 对于智飞生物而

言，这算得的上是一个重大利好。
在投资者的预期中，智飞生物股价就

算不能连续涨停，封住一个涨停板应该没
有问题。但事实上，智飞生物12月26日股价
只在早盘小幅冲高了3.73%，而且盘中还一
度被砸绿，收盘涨幅仅有0.22%，还不如当
日大盘涨幅，这样的走势让公司投资者大
惑不解。

为什么智飞生物走势不尽人意？本栏
认为主要有三点原因。一是投资者对于新
冠概念股已经“审美疲劳”，不管是核酸检
测，还是生产疫苗，这些相关企业都已经

产生了巨大的利润，赚得盆满钵满。对于
现在获得第四针疫苗接种资格的智飞生
物， 投资者已经没有了无脑追高的动力，
也正因为如此，智飞生物股价连高开都没
有多少，因为没有投资者追高。

二是智飞生物上方套牢盘严重，跨界
卖酒的全聚德为什么能连续涨停？除了概
念炒作之外， 公司本身股价就处于低位，
就算连续涨停， 也没有多少解套盘涌出，
但是智飞生物就不同，股价从高位不断下
滑，大量投资者被套牢在各个位置，股价
只要向上涨，就会有解套盘卖出，所以除

非主力资金准备买走全部的筹码，否则股
价向上涨也难以出逃，这也是没有大资金
推高股价的原因。

三是智飞生物前期的员工持股计划
让投资者太伤心，员工用杠杆的方式按照
100元的价格买走了公司大股东的持股，而
目前就算不考虑融资利息，员工持股也处
于浮亏状态。根据员工持股计划买入股票
的普通投资者也被套牢在高位，这对于投
资者的心理是很严重的打击。

所以本栏说投资者的伤心情绪也使
其不愿意相信智飞生物的股价能够上涨，

投资者不仅担心股价上涨可能会引发员工
持股计划提前卖出股票，同样也担心智飞生
物大股东借股价上涨推出新的减持计划。

所以投机专家说，利好出台的时点远
比利好本身更加重要，一个在底部出台的
“朦胧” 利好要比在股价下跌途中出台的
重大利好对股价更加有利。

由此投资者也可以明白，智飞生物的
估值仍然存在偏高的嫌疑，在股价回归正
常合理的位置前，期待它能有较大的涨幅
都是不太现实的，这也是右侧交易者希望
等待股价开始走强后再买入的重要原因。
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打着“高收益、高回报”旗号，通过发展下线来“套牢”资金，近年来各式各样的传销活动防不胜防。如今，疑似出现了

以传销发家的企业家拟入主A股上市公司的情况。

12月26日，青海华鼎（600243）发布公告称，公司实控人拟变更为王封。据了解，王封目前的主要资产为龙池牡丹实

业有限公司（以下简称“龙池牡丹”）。在“80后”创业家、亲民的董事长、牡丹产业互联网全产业链创始人这些光鲜亮丽的

标签下，北京商报记者通过调查发现，龙池牡丹疑似涉及传销，公司销售人员呈金字塔型结构，会员、创客、合伙人、代理

商层层递进，新进人员需要通过大额资金“入会”，发展会员可使整个代理团队获得奖励。

北京商报记者进而发现，龙池牡丹通过大力宣扬公司产品的保健能力、董事长王封的创业故事、评选“龙池之星”、给参

与人员“画饼”等方式已收获了众多“追随者”。然而，龙池牡丹主打的牡丹相关食品是否存在生产资质尚不能完全确定。

这样通过疑似传销活动积累的资本，能使王封获得资本市场的通行证吗？

控制权

12月26日， 青海华鼎发出的一份易主公
告显示，公司实控人拟变更为王封。

本次易主是由王封旗下公司对青海华鼎
现任实控人的一致行动人进行增资、 并通过
与现实控人采取一致行动而实现。具体来看，
王封旗下企业安吉十样锦企业管理合伙企业
（有限合伙）（以下简称“十样锦”）拟以2亿元
现金对青海溢峰科技投资有限公司（以下简
称“溢峰科技”） 进行增资并取得溢峰科技
70%股权， 十样锦从而取得溢峰科技控股子
公司青海重型持有的青海华鼎1.92万股股份
以及溢峰科技、 机电国有委托给青海重型的
青海华鼎8.2%的表决权。

同时， 青海华鼎现实控人于世光与王封
签署《一致行动协议》，同意与王封采取一致行
动。本次权益变动完成后，王封将拥有青海华鼎
13.33%表决权，从而成为青海华鼎新实控人。

在公告披露后， 上交所迅速向青海华鼎
下发问询函， 要求公司说明十样锦增资溢峰
科技的具体资金来源、 如何对溢峰科技实现
有效控制， 以及说明本次控制权变动是否真
实、是否存在其他应披露未披露的重大事项。

股权关系显示，龙池牡丹、王封分别持有
接盘方十样锦66.67%、33.33%股权，龙池牡丹
是王封旗下的主要资产。天眼查显示，王封旗
下实控企业多达21家， 其中十样锦成立于今
年8月，注册资本3亿元，龙池牡丹成立于2018
年，注册资本为2亿元。

据龙池牡丹官网， 公司是一家立足牡丹
产业、专注于大健康领域的生物科技型企业，
构建了集农业、工业、科研、贸易、资本五位一
体的牡丹产业赋能平台。 由王封担任公司董
事长一职。

针对本次易主的相关问题， 北京商报记
者分别致电青海华鼎董秘办公室、 龙池牡丹
官网披露的联系电话进行采访， 青海华鼎相
关工作人员表示不方便接受采访， 而龙池牡
丹披露的联系电话一直处于关机状态。

“拉人头”

北京商报记者通过调查发现， 青海华鼎
此次接盘方背后的龙池牡丹并不简单， 公司
疑似涉及传销。“家里本就不富裕， 这一年我
爸妈把辛苦钱全都投进去了， 怎么劝都劝不

住，感觉已经被洗脑了。”在网上一则询问“龙池
牡丹怎么样”的问题下，小丽（化名）这样留言。

为了解龙池牡丹具体经营模式， 北京商
报记者通过多方打探， 以想要加入销售团队
的名义联系上了两位公司相关人员， 其中一
位王先生自称是公司股东， 还有一位是公司
白金大使孙梅（化名）。

龙池牡丹的销售人员呈金字塔结构，最
初入门的是会员，再上一级是创客，创客之上
还有合伙人及代理商。

如何才能入会？ 孙梅给北京商报记者发
了一个小程序的链接， 加入会员需要购买指
定产品套餐，标价均为980元，产品套餐分为
五款，包括果蔬植物粉固体饮料6盒、牡丹人
参肽固体饮料5盒， 以及其他的固体饮料、牡
丹籽油、天门冬氨酸钙产品。

是否是会员在购货时所标注的商品价差
极大，诸如公司产品“牡丹清果蔬植物固体饮
料”会员价为399元，非会员价为1200元；“欧
卡姿相关化妆品礼包”会员价为149元，非会
员价为462元。

在会员之上，还可以直接成为创客、合伙
人、代理商。王先生与孙梅在“加盟费用”上的
说辞一致，成为创客需要1万元，成为合伙人
需要5万元，成为县级代理商需要19.8万元，市
级代理费用则更高，高达59.8万元，会提供给
参与者相应额度的商品。

在咨询中， 王先生极力推荐北京商报记
者拿下代理，“代理比创客拿货更便宜， 在这
个区域只能有你一家代理， 管的地方很大”，
“等代理多了以后， 你想拿代理都没有机会
了”，王先生这样说。

孙梅进一步告诉北京商报记者， 除了销
售产品， 发展会员也是赚钱的方式之一。“发
展1个会员可以直接获得300元， 会员再发展
新会员也有钱拿，各代理商手下的创客、会员

的业绩都会和代理商业绩挂钩。”孙梅表示。
“是创客就卖货、卖会员，是代理就卖创

客、卖合伙人。”在龙池牡丹分享会直播间下
方的留言里，有参与者这样总结。

北京商报记者注意到， 在龙池牡丹的微
信公众号上，几乎每天都会有“龙池之星”的
评选，评选标准即为直接发展的会员数量。诸
如，公司12月25日的推送中显示，12月24日当
选“龙池之星”的赵某以单日直接分享会员30
个赢得该荣誉， 奖励其价值2560元HGHI牡
丹活性蛋白固体饮料两盒。

上述情形是否已经构成传销？ 河南泽槿
律师事务所主任付建在接受北京商报记者采
访时表示，目前我国《禁止传销条例》中规定
的传销行为包括组织者或者经营者通过发展
人员， 要求被发展人员交纳费用或者以认购
商品等方式变相缴纳费用， 取得加入或者发
展其他人员加入的资格，从而牟取非法利益；
以及组织者或者经营者通过发展人员， 要求
被发展人员发展其他人员加入， 形成上下线
关系， 并以下线的销售业绩为依据计算和给
付上线报酬，从而牟取非法利益。

在付建看来， 通常情况下， 传销组织严
密，并且通过洗脑、编造暴富神话等手段，以
高额返利诱骗会员加入组织。 是否认定为传
销需要根据行为人的具体操作、 运营模式进
行分析。一般来说，这种通过购买商品成为会
员或者高级别代理， 以拉人头的方式进行牟
利的，大概率是典型的传销活动。

资质存疑

在调查过程中，北京商报记者发现，龙池
牡丹所售货物如牡丹类固体饮料等主打产
品，获得了许多参与者的追捧，甚至将其当成
“治病神药”，实际上，这些产品甚至无法被当

成保健品，仅属于食品类别。
在龙池牡丹小程序商城中， 可以看到所

售所有产品门类， 既包括主打产品各类牡丹
特色健康食品，也包括乳液、面膜等护肤品，
还有洗衣液、牙膏等日用品，甚至还有其他品
牌的酒类、母婴类、电子类产品。

值得一提的是，公司小程序商城显示，在
公司五款入会产品套餐中， 仅有两款产品在
商品详情中标注了生产许可证号， 其中一款
产品的生产许可证号还无法查询出信息。

龙池牡丹的牡丹籽油是有标注出具体生
产许可证号的产品之一。经查询，该产品申报单
位主体为菏泽谷雨牡丹生物科技有限公司，是
龙池牡丹的子公司，发证日期为今年6月13日。

另一款有标注出具生产许可证号的产品
为全益得天门冬氨酸钙， 不过北京商报记者
未能通过标注的编号查询到任何信息。

上海市东方剑桥律师事务所律师娄霄云
表示，根据《中华人民共和国食品安全法》第
六十七条规定， 预包装食品的包装上应当有
标签，标签应当标明生产许可证编号，经营者
销售标签上未标示生产许可证号的行为，属
于违法行为。

在龙池牡丹的直播间中， 有不少对相关
产品的推崇者， 甚至有人在直播间表示人参
肽产品对治疗新冠有效果， 每日所服用数量
高达十几包。

这些产品的实际功效尚无法确认，但是有
参与者在直播间提问称，“爸爸喝了人参肽，鼻
子流血是怎么回事”， 有其他参与者回复称，
“专家说流鼻血是调理反应，要坚持喝”。

产品介绍显示， 大家留言中所提到的人
参肽是一款固体饮料， 不能替代特殊医学用
途配方食品、保健产品。该款产品是由龙池牡
丹与国药肽谷合作推出。值得一提的是，北京
商报记者注意到， 国药肽谷相关销售人员曾

以国药集团子公司为话术进行宣传， 不过该
公司与国药集团毫无关联。

高端“话术”

龙池牡丹是怎么吸引众多普通老百姓加
入的？北京商报记者注意到，公司有一套完整
的宣传方案。

不管是与王先生、孙梅的沟通，还是公司
日常直播、公众号、视频号的宣传中，都提到
了龙池牡丹的A股上市事宜， 然而事实上，龙
池牡丹目前并未进行申报。

在沟通中， 王先生还热情地邀请北京商
报记者前去公司参加年会。“公司是11月9日
上市的，跨年时就是庆祝上市成功，再加上年
会一起进行。 以后我们的产品上都会有股权
代码。”王先生这样说。

孙梅的说法则有所不同， 孙梅表示将在
跨年时敲钟庆祝上市。 当北京商报记者追问
其所说的上市是指入主青海华鼎还是指龙池
牡丹独立上市时， 孙梅称，“在深交所上市”。
据了解，青海华鼎为上交所个股。

在龙池牡丹近期的直播中， 也提到了公
司上市事宜，公司直播人员称，龙池牡丹将于
2023年元旦实现上市，与孙梅的说法一致。

但实际上，无论是孙梅所称的深交所，还
是其他交易所，截至目前，均没有龙池牡丹的
申报信息， 也没有可证实的参与上市辅导的
相关信息。

此外，在平日，龙池牡丹经常进行线上直
播培训与线下的誓师、颁奖，公司几乎每日都
会有晨会，还会有更高规格的分享会、实战训
练营等，分享内容包括公司产品的优势、王封
的创业奋斗历史等。在线下，王封会亲自带领
大家进行誓师，鼓励各经销商冲业绩。

公司会“手把手”教大家进行营销。在直
播中， 龙池牡丹重点提到了公司16字运营方
针，分别为“流量为王、聚焦爆款、精准营销、裂
变制胜”，在龙池牡丹的视频号上，提到了公司
有六大赋能，分别为《招商铁军》、招商话术、邀
约话术、铺垫动作、成交话术、回款话术。

在福利方面，孙梅称，公司每个阶段都会
评奖，干得好的话还会有免费旅游的机会。自
己目前已拿到了福利积分和期权股。

正是在这一套多方位的营销下， 越来越
多的人加入龙池牡丹的业务， 也为王封入主
上市公司提供了资金支持。

值得一提的是，在龙池牡丹之前，市场上
就曾有王封涉嫌营销的质疑。 在龙池牡丹直
播活动中， 公司工作人员这样描述王封，“王
封出身于农村，曾创业失败13次，直到成立龙
池牡丹才成功”。

据媒体报道，王封曾是搜乐商城总裁、创
始人。 搜乐商城会员分为450元、4500元、
13500元三档，成为会员就可以拉人头，其模
式与龙池牡丹相类似。

此外，在一次专访中，王封提到，其参与
了“李强365项目”，是李强的“关门弟子”。早
在2019年初，就有媒体曝光“李强365项目”涉
嫌传销，存在涉嫌非法集资的可能。
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龙池牡丹销售人员架构
及所需条件一览

层级名称 所需购买商品价格

1万元创客

5万元合伙人

会员 980元

19.8万元县级代理商

59.8万元市级代理商


