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韩国解除室内口罩令拜登谋连任遭遇“经济逆风”
Focus

聚焦

国际

·图片新闻·

销冠丰田捉襟见肘

在美国总统拜登可能准备竞选连
任之际， 经济逆风正在对他构成挑战。
白宫希望美联储的经济软着陆措施能
够降低通胀和防止衰退，但新的威胁已
迫在眉睫。

当地时间上周日， 拜登在就职总统
两周年之际发推文称：“我以拜登的名义
发言： 我对美国的未来从未像今天这样
感到乐观。” 然而这却引发了网友的热
议。 最热门的一条评论表示，“作为拜登
（My�word�as�a�Biden）”就意味着谎言
的开始。

作为美国股市的重要支撑， 美国大
型科技公司在过去四个月内裁员超过
20万人， 其中大部分是高薪白领岗位。
特别是亚马逊、微软和谷歌，在上周宣布
裁员数万人。

白宫表示，拜登正在密切关注裁员情
况，并且意识到了它对工人及其家人的影
响。他们还认为，整体裁员处于低水平，驳
斥了关于微软和谷歌的决定对经济或者
其他行业工人构成重大忧虑的观点。

白宫新闻秘书卡里娜·让-皮埃尔
20日说：“美国经济继续增长……失业
率处于50年来的最低点。因此，知名分
析人士公开表示， 他们认为科技行业最
近的裁员并不反映整体经济的趋势。”

在消费方面，经历两年的高通胀后，
许多美国人终于达到了极限。 人口普查
局18日公布的数据显示，即便在传统上
繁忙的假期购物季，2022年11月和12月
的零售额也出现了下降。 由于商店难以
消化不断增加的库存，工厂产出减少，而

近一年的住房销售下滑也削弱了经济增
长势头。

虽然消费需求下降对降低通胀至关
重要， 但消费支出的稳步减少可能会使
经济继续放缓，走向衰退。美国约三分之
二的经济活动是靠消费支出推动的，但
许多美国家庭现在已经用光新冠大流行
期间的积蓄，靠信用卡来维持消费。

有些专家和投资者认为， 美联储已
经采取了足够的措施确保年通胀率降至
2%的目标，应该小心更高的利率会压制
经济。但美联储领导人明确表示，他们的
加息行动尚未结束， 宁冒把经济拖入衰
退的风险，也不愿失去对通胀的控制。

除了经济问题外，俄乌冲突、美墨
边境冲突、枪支泛滥风险以及机密文件
处理不当等诸多问题，都在消耗美国民
众对拜登的信心，也引起了更多批评者
的不满。这也让拜登未来两年的执政和
参选下一届美国总统大选的决定都充
满了风险。

益普索最新的民调数据显示， 拜登
的支持率仍接近其总统任期内的最低水
平，只有40%的人支持其工作表现。Five�
ThirtyEight则显示拜登获得了43.4%
的支持率，仍落后于反对率。

目前为止， 白宫仍未发布拜登正式
参与美国大选的声明，而据消息人士称，
拜登希望在国情咨文发布后再正式公告
参选决定。 媒体认为最早可能会在下个
月得到确切消息。

日前，拜登政府首迎重要人事调整。
当地时间27日， 拜登选定民主党籍富

豪、前总统经济顾问杰弗里·津茨为下任
白宫办公厅主任， 理由是他在卫生保健
和经济领域拥有专长。津茨将接替定于2
月8日离职的罗恩·克莱因。

白宫办公厅主任是总统的幕僚长，
主要负责白宫日常运作，监督总统政策
执行，同时充任政府官员联络人。媒体
分析，白宫办公厅主任此时换人，预示
拜登政府施政重心将由立法转为执行，
对筹划再度竞选总统的拜登及其团队
而言意义重大。

津茨现年56岁， 强于问题解决及政
策执行， 被美国媒体视作白宫应对执政
挑战的可靠人选。他去年5月时的个人资
产估计在8500万美元至4.19亿美元，从
政前商业管理经验丰富， 曾经在多家咨
询和投资类公司供职。

据路透社报道， 津茨曾是前总统贝
拉克·奥巴马的经济顾问，参与制定财政
和预算政策，并在政府医保网站2013年
开通后故障频发、 引发舆论批评之际主
持补救工作。拜登赢得2020年总统选举
后，津茨出任过渡团队共同主席，并任拜
登政府首名白宫应对新冠疫情协调专
员，负责2021年初开始的大规模疫苗接
种工作。

多家媒体分析， 克莱因此时让位给
津茨， 显示拜登有意在任期后半程开启
之时专注于把前半程的立法落到实处。
在这一关键过渡期， 津茨还需带领白宫
团队应对拜登所涉私留密件风波以及国
会共和党人可能针对拜登及其家属发起
的调查。 北京商报综合报道
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据韩联社报道，韩国政府自当地时间30日
起解除室内佩戴口罩义务， 但公共交通工具、
医疗机构等部分疫情感染高危场所例外。

据韩国中央灾难安全对策本部消息，政府
当天起仅建议民众在室内佩戴口罩，不再强制
要求。由此，韩国“口罩令”时隔27个多月全面
解除。

根据新规，民众可在大型超市、百货商店、
购物中心等公众聚集场所，各级学校、补习班等
教育设施摘下口罩。 在公共交通站点、 体育设
施、敬老院等场所也不需要佩戴口罩。在医院和
高风险设施将继续维持室内“口罩令”，但在单
人病房、隐私空间不会强制要求佩戴口罩。

将继续维持室内佩戴口罩义务的地点包

括：医疗机构、药店、高风险场所、公共交通车
厢等。其中高风险场所包括疗养设施、精神卫
生设施、残疾人福利设施等；公共交通包括地
铁、巴士、列车、客轮、包车、出租车、航班等。

韩国防疫部门允许各地政府和各设施单
位自行制定指南，继续维持室内口罩令，但各
机构应告知民众，避免造成混乱。

此外， 韩国防疫部门还强力建议以下5种
情况下也佩戴口罩：有新冠感染症状或与有疑
似症状者有过接触；新冠高风险人群或与高风
险人群有过接触；近两周与新冠确诊者密接人
员；处于“三密”（密闭、密集、密接）场所中；处
于存在高喊、合唱、对话等产生飞沫的行为的
人员密集场所时。 北京商报综合报道

1050万辆

1月30日，丰田汽车发布2022年全年及第
四季度业绩报告。2022年12月，丰田汽车全球
销量为917747辆， 同比下降1.7%。2022年全
年，丰田汽车累计销量达1050万辆，连续第三
年蝉联销量第一。大众汽车、现代汽车位居第
二位和第三位。

虽然保住了销冠的宝座， 但全球需求疲
软是不争的事实。 包括旗下卡车子公司日野
汽车（Hino�Motors）和小型汽车制造商大发
（Daihatsu）在内，丰田集团去年全球销量同
比微降0.1%。

同时， 销量排名第二的大众汽车集团发
布的数据显示， 由于芯片供应短缺导致工厂
停产，2022年大众汽车的全球销量同比下降
7%至约830万辆，跌至11年来的最低水平。

业绩层面，萎缩的趋势已经形成，按照丰
田预测的相关数据，2023财年的营收预计将
同比增长10.2%至30万亿日元，但净利润将下
滑2.4%，至2.3万亿日元。

报道指出，2022年是丰田两年来首次销
量低于上年， 其国内销量较上年下降9.6%至
190万辆。不过，其海外销量达到创纪录的860
万辆，抵消了日本本土市场销量下降的影响。

但在新能源汽车第一大市场———中国，
丰田却失守了。2022年，丰田汽车在中国市场

的新车销量约为194.06万辆，同比下滑0.2%，
这也是10年来丰田汽车在中国市场首次出现
销量下跌。 丰田旗下高端品牌雷克萨斯也出
现了销量下滑的局面，2022年雷克萨斯在华
累计销量达18.39万辆，同比下滑18.6%。

乘联会秘书长崔东树就曾指出， 燃油车
市场份额正剧烈萎缩， 而日系车企的新能源
车仍处于弱势， 其部分销量被自主品牌新能
源车分流，从而导致了市场份额下滑。目前，
丰田的主打力量依然是传统燃油车。 以2022
年上半年的销量数据为例， 电气化的车型占
比28.4%，而且其中绝大多数还是HEV。

“电动车死敌”

对于全球销量屡获第一的丰田， 外界常
用“大象”来形容其庞大，批评者则用“大象”
来描述丰田汽车对市场变化的迟钝和对新技
术的傲慢。但很少有人知道，丰田汽车是新能

源汽车领域的“赶早者”，是特斯拉最初的风
险投资者之一。

早在2010年初， 丰田公司就花费大约
5000万美元入股特斯拉，持有后者近3%的股
份， 且还以非常便宜的价格将加州的一间工
厂转让给了特斯拉。 这才使得特斯拉在全球
拥有了第一家具备量产能力的“超级工厂”。

可惜，丰田对特斯拉并没有足够耐心，因
为双方在合作生产一款纯电动汽车过程中出
现了严重的分歧和内部人员之间的冲突，丰
田在2016年底就清仓了其所持有的所有特斯
拉股票。有观点认为，当时年轻的总裁丰田章
男未能顶住丰田内部“家臣们”的压力，转而
走上了保守路线。

而丰田章男本人更是屡屡语出惊人，发
表炮轰电动车的言论， 这也让他被一些人扣
上了“电动车死敌”的帽子。他曾说，“特斯拉
并没有制作出真实的东西， 消费者只是在购
买食谱。而丰田有厨房和厨师，我们可以做出

真正的食物”。
于是， 丰田渐渐被竞争对手甩在身后。

据《华尔街日报》，截至2022年11月，电动汽
车在丰田和雷克萨斯的全球零售额中占比
还不到1%。

现实考量之下，1月26日， 日本丰田汽车
公司宣布人事调整。4月1日起，现任雷克萨斯
总裁佐藤恒治将出任丰田总裁兼首席执行
官。执掌丰田13年的丰田章男将卸任，转而担
任董事长一职。

在中国汽车流通协会常务理事贾新光看
来， 丰田章男对于丰田汽车的发展做出了非
常大的贡献，但时代已经转变，丰田章男多次
质疑电动车虽然没有证明他错了， 但也已经
明显可以感觉出他作为老一辈汽车人对于未
来发展的局限性。

“我是老一代，也感到了作为‘造车人’的
局限性。 我认为有必要在新的时代隐退。”丰
田章男在记者会上如是说。

后丰田章男时代

作为丰田公司创始人丰田喜一郎的孙
子， 丰田章男于2009年出任丰田公司总裁。
彼时的丰田汽车在次贷危机之下出现了有
史以来的首次亏损。此后，丰田又经历了美
国市场“刹车门”、日本大地震、新冠疫情等
挑战， 在发表于丰田时代新闻网站的文章
里，丰田章男将这13年称作“日复一日艰难
求生的日子”。

据日经新闻， 从丰田章男掌权的2009年
到2022年， 丰田汽车全球销量增加了三成左
右，达到了超1000万辆，持续占据着全球销量
最大车企的宝座。 目前其总市值超过30万亿
日元，较丰田章男就任社长时增加两倍之多。
而接手丰田章男的佐藤恒治出生于1969年，
在日本早稻田大学时便专攻内燃机研究，并
于1992年3月从早稻田大学机械工程系毕业，
第二个月便进入丰田。

任命佐藤恒治为新社长的理由， 丰田章
男解释为， 佐藤是一位掌握丰田“思想”“技
术”“行为准则”同时奋斗在一线的造车人。还
有，佐藤很喜欢汽车，以及对于这样庞大的集
团来说佐藤还很年轻， 并且佐藤在技术路线
方面还是比较契合丰田章男的。

对于佐藤恒治接任以及未来的计划，北
京商报记者联系了丰田汽车方面， 但截至发
稿还未收到回复。

中国汽车流通协会专家委员会成员颜景
辉对北京商报记者表示， 丰田章男并不是汽
车技术出身， 本科学的是法律， 研究生是
MBA学位。当然我们不可能否认其对汽车技
术的掌握力， 但相对于纯工程师背景的马斯
克等人来说， 他可能对于技术的颠覆性创新
敏感度相对较低。

颜景辉进一步指出， 新任社长佐藤恒治
有非常浓郁的汽车零部件开发等技术背景，
更重要的是其曾经主导过雷克萨斯的纯电动
转型战略。 他的上任似乎是丰田全面转向的
一个信号。 贾新光也认为， 丰田汽车此时换
帅，说明其已经意识到问题，新社长的就任，
则将继续加快丰田在电动化方面的发展。

北京商报记者 方彬楠 赵天舒

丰田汽车， 常年保持着两个荣

耀头衔： 一是销量长期保持世界最

顶尖的位置； 二是品牌价值长期位

居世界所有汽车公司中的第一。

2022年，虽然“毫无意外”地蝉联全

球销冠， 但是面对全球电动化浪潮

席卷、竞争对手快速转型，丰田的表

现却显得有些捉襟见肘， 曾经帮助

公司渡过难关的丰田章男也选择退

居幕后。内燃机时代的绝对霸主，在

新能源时代又该如何自处？
2019年 笠

1074.2万辆

同比增长1.4%

2019-2022年
丰田汽车销量情况

2020年 笠

952.8万辆

同比减少11.3%

笠 2021年

1050万辆

同比增长10.1%

笠 2022年

1050万辆

同比减少0.1%

当地时间2023年1月30日，韩国取消室内戴口罩规定，但许多人仍然选择戴口罩。 视觉中国/图


