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九价HPV的“配货”江湖
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iPhone�15顶配超2万元
苹果手机向上还是向下亏损叠加高负债 贝克制药闯A有戏吗
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2月6日，“九价HPV疫苗现捆绑销售”登上热搜。据报道，民营医院接种九价HPV疫苗

出现了捆绑销售“体检套餐”的乱象。专家表示，“捆绑销售”的做法不可取，是一种市场投

机行为。而捆绑销售也体现了九价HPV疫苗仍一针难求，销售火爆。据默沙东2022年财

报，公司佳达修四价／九价宫颈癌疫苗销售额达68.97亿美元，同比增长22％。宫颈癌疫

苗销售额超过新冠口服药的56.84亿美元，与PD-1抑制剂Keytruda合计贡献了总营收的

半壁江山。

打九价先配体检

报道称，民营医院接种九价HPV疫苗，出
现了捆绑销售“体检套餐”的乱象，普遍溢价
约2000元。事实上，九价HPV疫苗捆绑销售
已不是首次出现。早在2022年6月，微博健康
医疗大V“六层楼先生”就发文称，“我才知道
现在打HPV疫苗也要配货，就是你想打九价，
必须要同时也购买其他种类的疫苗， 比如戊
肝疫苗啥的”。

有消费者反映称，在一家私立医院接种
九价HPV疫苗，其本人做了将近800多元的
常规体检，“也算捆绑消费了”。除了捆绑“体
检套餐” 外， 一消费者反映， 单独约九价
HPV疫苗约不到， 但是搭配戊肝疫苗就可
以预约。

北京商报记者在线上平台看到， 青岛瑞
晟妇科医院的HPV疫苗同样搭售了体检套
餐。5500元的套餐除了三针疫苗外，还有血常
规、肾功能以及妇科常规检查等体检项目。北
京某民营妇儿医院工作人员告诉北京商报，
目前院内有九价HPV疫苗的现苗， 三针为
5980元，到院便可接种。

对此， 部分提供套餐服务的医院表示，
体检项目部分“可以放弃， 但是不可以退
款”； 也有的医院称，“体检可以让家人朋友
来做。”总之，这些医院的体检必须和三针疫
苗一起搭售。

而据多名在公立医院成功接种九价HPV
疫苗的受访者表示， 并不需要进行体检等额

外项目就可直接预约疫苗接种。据了解，九价
HPV疫苗在公立医院的价格相对便宜， 通常
三针在4000元左右。

“独苗”与依赖

医疗中介以及部分民营医院的搭售，来
自九价HPV疫苗的供需矛盾。 对于部分有需
求的女性来说，等待接种时间长，动辄长达半
年之久，着实等不起。这种情况下，也就出现

了一边是疫苗供不应求， 另一边则是部分民
营医院玩起了强制搭售的变相涨价。

据悉， 默沙东九价HPV疫苗是我国首款
获批的九价HPV疫苗。2018年4月，国家药品
监督管理局有条件批准用于预防宫颈癌的九
价HPV疫苗上市，用于16-26岁女性的接种。
由于全球仅有默沙东一家企业生产， 九价
HPV疫苗常常面临一针难求的局面。2022年
8月，默沙东九价HPV疫苗的新适应证获得国
家药品监督管理局批准， 该疫苗的适用人群

拓展至9-45岁适龄女性。
海南博鳌医疗科技有限公司总经理邓之

东对北京商报记者表示，疫苗价数越高，代表
可预防的病毒类型越多。 我国HPV疫苗需求
量大，目前四价、九价HPV疫苗还主要依赖进
口，被国际疫苗巨头“卡脖子”垄断，造成市场
紧缺。“捆绑销售”的做法不可取，这是一种市
场投机行为，不仅扰乱市场秩序，侵害消费者
权益， 加重消费者经济负担， 还涉嫌违法违
规，损害自身口碑和形象等。

对于市场机构捆绑九价HPV疫苗销售一
事，北京商报记者联系过默沙东，但截至发稿
未收到回复。此前，有HPV疫苗企业人士曾对
媒体表示：“上述这种搭售是门诊行为， 企业
并不会参与，也不会要求搭售。”

默沙东的利润奶牛

尽管拥有全球首款获批上市的抗新冠病
毒口服药物， 但HPV疫苗的销售依然是默沙
东的利润奶牛。

根据此前默沙东披露的2022年财报，公
司全年销售额为592.83亿美元， 同比增长
22%； 实现净利润145.19亿美元， 同比增长
18%。其中HPV疫苗以68.97亿美元的销售额
力压新冠口服药，业务增速达到了22%，这还
是在疫情之下。 默沙东在财报中特别提到了
中国市场， 剔除外汇不利影响， 宫颈癌疫苗
GARDASIL四季度销售额增长6%至15亿美
元，反映出美国以外市场的强劲需求，尤其是
中国。

一边是海外市场的强劲需求，另一边是
严重供给缺口下的利润奶牛。

今年1月，由于原协议即将到期，智飞生
物与默沙东签署了新的供应、 经销与共同推
广协议，合计基础采购金额超过1000亿元，涉
及默沙东旗下HPV疫苗、五价轮状病毒疫苗、
23价肺炎疫苗和灭活甲肝疫苗四款疫苗。其
中，HPV疫苗的基础采购金额为979.57亿元，
占比接近97%。

北京商报记者 姚倩

2月6日， iPhone�14�Pro系列降价的消息
冲上热搜，北京商报记者在微博等平台也发现，
不少“果粉”担心，iPhone�14�Pro系列的促销是
为了给15代iPhone让路， 多方消息指出， i-
Phone�15系列将有明显的革新，iPhone�15问
世后或将会对前代产品形成“绞杀”，不过更值
得关注的是，iPhone�15顶配版价格或高达2万
元，面对手机出货不利的大背景，苹果公司来到
岔路口。

新款“绞杀”上一代

近日苹果开启了新一轮的优惠活动，i-
Phone�14�Pro系列全部版本将迎来700元优
惠，起售价仅7299元，活动截止日期为4月1日，
范围几乎覆盖所有授权门店， 然而北京商报记
者在微博等平台发现，让利活动令不少“果粉”
欣喜之余，也有声音称此举目的是“清库存”，给
未来发布的iPhone�15系列让路。

据了解，iPhone�15�Pro机型将拥有更出色
的摄像头和独有的Pro�Motion显示屏，另外苹
果的新3nm�A1芯片组将专用于iPhone�15�Pro
机型， 重新设计的机箱也将配备固态电源和音
量按钮，甚至手机的连接性也会有所不同，据悉
iPhone�15�Pro�Max将是唯一配备潜望镜摄像
头的iPhone�15机型，该功能可实现更高级别的
光学变焦。

灵动岛作为iPhone�14�Pro上的一大亮点，
在iPhone�15上也成了“常规操作”，iPhone�15
将支持更宽更大的灵动岛， 可以根据用户的触
摸控制大小变化，也易于展示更多的界面。

产业观察家洪仕斌表示， 如果市场爆料属
实，那么iPhone�15系列相比前代的确有着重大
革新，iPhone�14�Pro作为更高端的产品条线，
其现有的优势将会出现在iPhone�15标准版上，
而目前市面上的标准版iPhone�14，自问世之初
便饱受创新不足的诟病。 以往苹果发布新机型
后，上一代手机会有所降价，所以新老两代产品
都有着较大的市场，但以目前消息来看，变化明
显的iPhone�15将挤压上一代的生存空间。

高端、平价“两手抓”

然而，在苹果看来，iPhone�15系列所肩负

的不仅是提振出货的使命，它更是苹果提升售
价、向更高端市场发起冲击的重要一步。

目前 iPhone�14起售价为5999元，iPhone�
15可能为6599元起售。此外，业内分析师表示，
iPhone�15�Pro�Max也将有望成为苹果历代机
型中最贵的一款，除了“堆料”更猛之外，各项成
本也在增加， 爆料称，iPhone�15�Pro�Max的制
造成本将远超iPhone�14�Pro�Max， 售价或高
达2万元。

针对价格问题 ， 产业观察家许意强认
为， 苹果旗下最高端机型标价2万元并非不
可能，尽管从目前市场环境来看，各品牌高
端机型在1万元左右， 但是价格仍呈现出不
断上涨趋势，例如三星在去年最新发布的折
叠屏FOLD�4， 价格已经是13000元起跳，1T
版本的大内存款价格更是来到15000元，不
可否认的是，手机作为3C数码产品，其部分
品类已经具备高端奢侈品的营销逻辑。

不过专家也同时指出， 从苹果公司的角
度看， 即便其高价格手机问世， 也将是一次
“试水”，从而观察市场认可度；真正撑起营收
和利润的， 还需要从平价到高端各条线产品共
同发力。

许意强表示，为了挽救下滑的营收和利润，
苹果公司未来一段时间要面临向上、 向下的岔
路口，高端产品力求向上站到手机市场顶端，而
平价产品则需要更加亲民，扩大消费群体，增强
苹果生态的影响力，从过往案例看，苹果降价换
市场的策略依然有效。

举例来说， 早在2019年苹果便尝试过促销
策略，在国内市场，自当年1月13日降价之后，截
至1月29日，天猫iPhone销量暴涨76%，苏宁销
量增幅更是达到了83%。

尽管如此，专家观点仍提醒称，苹果想要
坐拥平价、高端两大市场，其关键仍然是研发
创新，从数码产品规律来看，新品上市之初价
格高昂，随着产业链逐渐成熟，价格也在不断
下探，高端、平价两个领域并非互不相干、一成
不变，折叠屏手机便是例子，从2022年初至今，
从国内上市的15款折叠屏手机产品来看，其中
有12款产品起步价都到了万元以下， 苹果想要
稳坐手机市场之巅， 还是要在创新方面和安卓
阵营竞速。

北京商报记者 金朝力 王柱力

最新报告期净利亏损

从贝克制药净利来看，公司2022
年上半年处于亏损状态。

招股书显示，贝克制药专注于治
疗艾滋病、乙肝、新冠等抗病毒药物
领域的化学药物研发、 生产及销售，
截至招股书签署日，公司拥有治疗艾
滋病、乙肝及其他疾病的化学药制剂
注册批件14个，在申报注册的制剂产
品5个。

值得一提的是，报告期内，贝克
制药拓展研发了新冠治疗药物莫那
匹拉韦胶囊（0.2g），目前正在申请
注册。

财务数据方面，2019-2021年以
及2022年上半年，贝克制药实现营业
收入分别约为5.18亿元、3.75亿元、
5.46亿元、1.87亿元；对应实现归属净
利润分别约为-891.02万元、1657.86
万元、7926.59万元、-1541.43万元。

截至2022年6月末， 贝克制药合
并口径未分配利润为-2.4亿元，公司
存在累计未弥补亏损。

投融资专家许小恒对北京商报
记者表示，在未来一定期间公司如果
未能消除累计亏损，短期来看公司可
能无法向股东现金分红，长期来看公

司研发投入、业务拓展等各项经营也
会受到不利影响。

报告期内，贝克制药研发投入金
额分别为 4352.22万元 、5067.3万
元、7245.84万元、3912.58万元，占
营 业 收 入 比 例 分 别 为 8.4% 、
13.5%、13.27%、20.9%， 保持较高
的研发投入。

资产负债率高

报告期内，贝克制药资产负债率
也处于较高水平， 分别为97.54%、
83.31%、73.71%、75.53%。

中国国际科技促进会科技产业
投资分会副会长兼战略投资智库
执行主任布娜新在接受北京商报记
者采访时表示，资产负债率是衡量公
司财务风险程度的重要指标，该指标
超出合理范围越高，公司财务风险就
越大。

贝克制药也在招股书中坦言，报
告期内， 因研发及生产投入资金较
大，公司保持较高的负债规模，公司
资产负债率较高、 流动比率较低。未
来，公司将通过公开发行股票、申请
中长期贷款、加强销售回款、管控各
项费用支出以及合理规划长期资产
支出等方式，优化债务结构、改善经

营活动现金流， 降低公司财务杠杆，
以应对可能存在的流动性风险。

另外，据贝克制药介绍，公司存
货主要由半成品、原材料和库存商
品等构成，报告期各期末 ，公司存
货账面价值分别为1.73亿元、2.11亿
元、3.16亿元、3.43亿元， 各期计提存
货跌价准备金额分别为1506.99万
元 、1932.3 万 元 、1610.64 万 元 、
1733.14万元。

此次冲击科创板上市，贝克制药
拟募资14.2亿元，投向年产单方制剂
6.5亿粒以及“鸡尾酒” 制剂5亿粒项
目、 利托那韦原料药生产线建设项
目、研发中心建设项目、补充营运资
金，分别拟投入募资5.32亿元、1.39亿
元、3.99亿元、3.5亿元。

据了解，贝克制药的实际控制人
为王志邦，其合计控制公司4247万股
股份，占公司总股本的52.43%。履历
显示，王志邦1963年3月出生，无境外
永久居留权，中国社会科学院研究生
院工业经济系企业管理专业硕士，执
业药师，国家高层次人才特殊支持计
划领军人才。

针对相关问题，北京商报记者向
贝克制药方面发去采访函，不过截至
记者发稿，对方并未回复。

北京商报记者 马换换
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因新冠治疗药物莫那匹拉韦

胶囊被市场所熟知的安徽贝克制

药股份有限公司（以下简称“贝克

制药”）向A股资本市场发起冲击。

上交所官网显示， 贝克制药科创

板IPO获得受理，公司拟募资14.2

亿元。不过，闯关A股背后，贝克制

药2022年上半年净利处于亏损状

态， 并且公司各报告期期末资产

负债率较高。

2019-2022年上半年
贝克制药业绩情况一览 归属净利润
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营收

2020年2019年 2021年 2022年
上半年

6

5

4

3

2

1

0

8000

6000

4000

2000

0

-2000

5.18

3.75

5.46

1.87

-891.02

1657.86

7926.59

-1541.43


