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除了城市普及度不高，教练师资的缺乏同样
制约着赛艇培训商业化的发展。

以张建飞所在的健飞少儿体育为例，该机构
主要采用广招老师、招入机构再培训的招聘策略
解决师资问题。

同时， 由于国内赛艇运动的普及度不高，
目前国内也尚未出现较权威的教练认证证
书， 不少机构都采用美国证书作为教练的资
质认证。

“俱乐部在教练身上投入的人力成本非常
大， 很多教练都是从运动员身份转变为教练员，
这中间需要机构去培训教练员， 付出很高的成
本。” 据张建飞透露， 耕耘少儿赛艇培训领域三
年，直到今年机构才实现收支上的平衡。

“赛艇培训不是挣快钱的生意，如果机构不
急着做扩张，基本都要两三年的时间实现盈利；
如果有连锁打算，实现盈利的时间则会更久，
大概在五六年左右。”在张建飞看来，做赛艇
培训的机构最好有一定的户外运动培训经
验。“赛艇运动商业化， 成人与青少年端需要
走不同的发展路线， 成人端较为成熟的做法
是以团建、 户外休闲为主， 青少年端则是以训
练、提高和竞赛为主。”

而针对未来的赛艇培训市场化发展预期，
张建飞给出了一个充满信心的数字。“赛艇培训
会以年10%-15%的速度增长。未来赛艇培训普
及度较高的城市也仍会集中在上海、 北京、深
圳、广州、苏州等地。”张建飞说道。

产业年增速10%-15%

“玩赛艇运动的家庭基本都是中产
以上， 一多半学生都是为了出国留学准
备。”在张建飞看来，赛艇项目的发展普
及与地区经济水平密切相关。 国内赛艇
运动发展最好的三个城市是北京、 上海
和深圳。如果再往后排，杭州、南京的赛
艇发展普及也相对不错。 北京商报记者
在调查中发现， 随着户外运动在最近几
年受到热捧， 作为户外运动项目之一的
赛艇也开始被更多家长关注， 但能够培
训相关项目的机构却少之又少。 以北京
地区为例，北京商报记者检索美团、小红
书等多个平台后发现，北京仅有5家左右
的机构可提供青少年赛艇培训。 另有部
分机构可提供面向成人的赛艇、 桨板等
体验、团建活动。

汪典的女儿学习赛艇已有一年左右的
时间。据汪典介绍，女儿从8岁开始学习赛
艇， 目前的训练包括陆地和下水两部分。
“孩子目前在我朋友开设的俱乐部训练，一
年的花销在5万元左右。主要花销都是课程
上的费用。”汪典表示，由于自家孩子年龄
小，课程安排得也比较少，每周只有1-2节
课。“有些孩子每天都上课， 他们的花销可
能是我们的3倍。”

汪典告诉北京商报记者， 自己在机构
买了年卡课程，换算下来，单次赛艇课程的
价格在300-500元左右。 艇和桨等在内的

装备由俱乐部提供， 并包含在课程费用
里。“目前深圳有不少孩子都在学习赛
艇。 南山区几乎每所学校都有自己的赛
艇校队， 想加入校队基本要学生到三四
年级后才能申请。”

和鹭赛艇俱乐部工作人员告诉北京
商报记者，目前该机构能提供面向成人和
青少年的赛艇培训。 收费标准略有不同，
青 少 年 训 练 课 程 的 单 次 课 价 格 在
400-500元左右，成人训练课程的课程单
价则为600-800元左右，课程将提供学员
所需的设备。

“赛艇运动的特点是上手难、 花销
大。”张建飞透露，赛艇项目中，最便宜的
一副单人艇在4万-5万元左右， 双人艇
达到10万元， 而8人进口艇的价格甚至
达到上百万。除了赛艇之外，国产桨的价
格也在5000-6000元上下， 进口桨则要
到 1万-2万元 。“在目前国内的培养模
式下，赛艇项目中诸如桨 、艇等设备大
多由俱乐部提供 。由此 ，家长的绝大部
分花销都集中在课程上。算下来每年花销
在10万元左右。”

“对比来看，欧美国家家长对赛艇运动
的重视程度与花样滑冰不相上下， 但目前
国内家长对赛艇的认知还没有提升上来。”
以张建飞所在机构为例， 目前仅有40多名
长期学员。

北上深发展最好

“首”望相助“善”心同行———

北京人寿郭光磊书记一行赴门头沟区进行灾后重建慈善捐赠
2023年9月18日， 北京人寿保险股份有限公司

党委书记、董事长郭光磊，副总经理、北京分公司总
经理陶瑞飞一行前往北京市门头沟区进行灾后重
建慈善捐赠，人力资源部（党群工作部）总经理郝
冉，工会副主席、人力资源部（党群工作部）助理总
经理汤丽晶，以及北京分公司总经理室成员等随同
前往。门头沟区党组成员、副区长朱凯，斋堂镇党委
书记晋卫华， 门头沟区慈善协会秘书长刘军勇，斋
堂镇组织委员李笑晨，党群工作办公室副主任杨琨
等领导出席捐赠仪式。

捐赠仪式现场， 郭书记首先介绍北京人寿的经
营发展情况，对门头沟区领导、乡镇领导的看重表示
感谢。郭书记表示，北京人寿成立以来秉持“首善人
生”的愿景目标，高度重视企业文化建设，始终坚持
“不忘立司初心”，用“爱心”与“奉献”坚守保险“扶危
济困”的本质。面对此次暴雨灾害对人民群众生命财
产安全造成的重大威胁与损失，北京人寿义不容辞，
第一时间启动重大突发事件应急预案， 梳理客户出
险信息， 开启理赔绿色通道。“一方有难八方来援”，
北京人寿党委发出“支持灾区灾后重建，奉献爱心”
的号召，公司党委、工会、北京分公司工会带头捐款，
总公司及北京分公司600余位内外勤干部员工及代
理人积极响应，共筹集善款20万元。郭书记高度关注
各区域受灾情况，门头沟区斋堂镇作为革命老区，且
地处山区，在此次暴雨灾害中受灾最为严重，郭书记
表示此次前来将北京人寿的爱心捐赠给斋堂镇群
众， 希望北京人寿北京分公司与斋堂镇政府建立紧
密的政企共建关系，鼓励并组织公司员工、客户多来
斋堂镇革命老区参观学习交流并开展活动， 持续为
灾后重建贡献爱心与力量。

朱凯发表讲话， 朱副区长欢迎郭书记与北京人

寿一行至门头沟区关心与慰问， 对北京人寿关注老
区建设的善行义举致以衷心的感谢和敬意。 朱副区
长表示， 此次门头沟区遭遇200年未遇的重大暴雨
灾害，人民群众的生活遭受重大损失，此时北京人寿
以高度社会责任感， 以实际行动与担当为门头沟区
打赢这场灾后重建的战役增添了温度。 门头沟区将
落实好市委市政府的要求， 在各级党政班子的统筹
之下，将全力以赴做好重建工作，尽快恢复之前的面
貌水平，欢迎郭书记故地重游，也欢迎北京人寿重返
斋堂。 之后晋卫华再次对郭书记送来的爱心表示诚
挚的感谢，并对受灾情况及灾后重建情况进行介绍，

晋书记表示在区委区政府领导下， 在社会各界的支
持下，斋堂镇必将会重建美丽家园，请北京人寿共同
见证重建成果！

善款有价，爱心无价。北京人寿与灾区人民一同
抗击困难，共克时艰，充分体现了公司回馈北京市民
的情怀与担当， 体现出保险团结互助的优良精神。北
京人寿始终秉承“北京人寿 身边亲人”的服务宗旨，
把为社会创造价值作为自身责任使命，坚持履行社会
责任，心系北京市建设与发展，相信在社会各界的群
力支持下，灾区群众定会早日重建家园，恢复往日美
好宁静的生活！


