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随着又一个国际电信
日的到来! 运营商之间的
"宽带大战# 也日趋白热
化 $在

!"

大战背后 !关于
#$%&

%无线局域网络&的
暗中较劲也越来越明显$

在中国电信最新发布
的宽带策略中! 最引人注
目的是! 中国电信针对公
共互联网用户 ! 首次推
#'('

时长卡!将
#'('

免费
体验时间由

)

小时提升至
*

小时! 同时也向其他运营
商用户进行开放$同时!中
国电信还推出了

#'('

国际
漫游服务! 目前可在

+!

个
国家和地区享受该服务$

这在业内尚属首例$

业内人士透露! 中国
联通相关部门正在酝酿推
出网速全面升级的沃

!"

上网卡$这种新型
!"

上网
卡的上网速度下行峰值高
达
)+,-./01

$ 此信息引起
用户的高度关注$ 中国联
通之前的

!"

网络的速率
是 下 行

2,)./01

! 上 行
*,2-./01

! 最 新 升 级 的
)+.

上网卡将是
)"

时代

最高速率的几十倍$

移动互联网和智能手
机的普及! 给运营商带来
了海量的数据流量$ 以中
国移动为例! 流量费收入
占非话收入的份额已经从
)34-

年 的
!5

上 升 到 了
)3+3

年的
)35

$ 这一方面
成为了运营商推出各种移
动互联网应用的动力!一
方面更考验着运营商网络
的承载能力$

经常出差的某公司高
管甄先生告诉记者!目前!

他明显地感受到机场'高
校'交通枢纽等越来越多的
热点地区都有了运营商的
#'('

信号! 而自己的手机
套餐中自动赠送了每月数
小时的

#$%&

上网时间$

有关市场分析人士指
出!事实上!目前运营商力
推
#'('

的主要动力正是来
自于数据业务方面的压
力$ 而随着三大运营商在
宽带领域投入重金开始角
逐! 国内无线局域网开始
步入超预期爆发性增长
期 $未来

!

年!

#'('

建设将

带动近
!33

亿元的电信设
备需求$

今年以来!中国移动'

中国电信和中国联通都相
继启动了大规模的

#$%&

设备采购和建设部署$中
国移动今年率先提出了未
来
!

年内建成
+33

万个
#'('

热点的目标$ 据不完全统
计! 目前中国移动全国的
#'('

热点已经达到
+)

万
个$中国电信发布其"无线
中国(战略时也称!计划在
)3+)

年建成百万个
#'('

热
点! 预计到今年底将达到
23

万个$ 竞争的白热化已
初露端倪$

分析人士称! 随着国
内

!"

业务的启动和快速
发展! 移动数据业务量实
现了井喷式增长 $

#$%&

适合在室内热点地区与
!"

网络一起 ! 提供更快
速'便捷的无线上网服务)

同时 !

#$%&

产业非常成
熟! 建网和使用的成本都
比较低$ 这也是三大运营
商暗中较劲的原因所在$

)*+, -./

%&'()*+,

&-./0123

随着消费者需求的转
移!电子商务'网购已在市
场上大行其道$ 为更好地
满足消费者的需求! 中国
最大的正品网上综合商城
卓越亚马逊日前不断扩充
商品种类' 深化品牌扩张
战略! 始终为消费者提供
天天低价的最丰富的商品
及最便捷的购物体验$

目前! 卓越亚马逊能
为消费者提供包括图书'

音乐'影视'手机数码'家
电'家居'玩具'健康'美容
化妆' 钟表首饰' 服饰箱
包'鞋靴'运动'母婴'食品
等
)6

大类'超过
)44

万种的
商品! 并通过与厂家直接
合作'品牌战略合作!以及
大力发展自有品牌的方式
为消费者提供正品行货的
网购保证$

其中 !卓越亚马逊通
过与供应商的品牌合作!

不仅使消费者能够足不
出户购买到更丰富的优
质商品!价格也较线下其
他渠道更有优势$这种品
牌扩张包括诸如携手时
尚品牌为女性消费者推
出网上品牌专营店'与顶
尖运动品牌结为合作伙
伴为运动爱好者提供运
动精品'联合知名汽车导
航品牌进驻汽车用品店
便捷有车一族等$

此外! 继
)447

年在中

国首度推出亚马逊自有品
牌亚马逊倍思后! 今年

+

月!卓越亚马逊再度发力!

将其扩充成为刻录光盘'

光纤电缆' 数码配件三大
类'上千件商品的专卖店$

近日! 卓越亚马逊又宣布
亚马逊倍思专卖店正式上
线$ 专卖店提供

89.:

连
接线' 刻录光盘' 手机配
件'相机配件'电脑配件和
其他配件共六大类基本消
费电子类商品$ 卓越亚马
逊的自有品牌发展战略为
用户提供了更多优质低价
的基本电子消费产品选
择! 也为中国基本电子消
费市场注入了新的动力$

亚马逊倍思作为亚马
逊电子类自有品牌! 在美
国' 日本和欧洲市场取得
了骄人业绩和用户肯定$

亚马逊倍思高速编织绝缘
89.:

连接线 %

!

米 &已经
成为美国亚马逊电子消费
产品排行榜的第一名$光
纤电缆成为亚马逊倍思的
明星类别和电缆线品类的
主力购买商品$

除了表现抢眼的光线
电缆类商品! 亚马逊倍思
的数码配件类商品和刻录
光盘也受到了国内消费者
的青睐$

目前! 亚马逊倍思为
国内消费者提供上千件商
品!自年初扩充商品以来!

亚马逊倍思硬质小型电器
通用便携包取得了月销量
增长
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的好成绩$虽然
亚马逊倍思在中国尚属起
步阶段! 但其一直致力于
为消费者提供最佳购物体
验! 除了行业同类产品的
最高质量标准! 亚马逊倍
思同样坚持不断创新$

在亚马逊倍思专卖店
上线之际!

';<=>? @

和
';AB

的硅胶套' 保护包等商品
将全线上线! 有望吸引大
量苹果粉丝的关注$

面对目前国内基本电
子消费市场电子产品良莠
不齐的现状! 亚马逊倍思
坚持高标准的产品质量和
*天天低价(原则!所有产
品线产品均在中国制造!

并享受
!4

天无条件退换
货' 一年之内进行质量问
题维修的服务! 为基本电
子消费市场注入了一针强
心剂$

有关专家表示! 随着
网购群体的急速扩大和网
络平台的逐步开放! 众多
网上商城以加强深化品牌
战略来满足消费者的需
求$ 卓越亚马逊在与供应
商合作扩充商品的同时!

与全球同步大力发展自有
品牌! 不断提升和优化消
费者的网购体验! 其商业
模式正成为业界的榜样$
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