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消费者李先生去超市购物时 !偶
然看到超市旁边新开了一家洗车房 "

洗车房的工作人员表示! 由于洗车设
备都是从日本进口的! 比一般设备洗
车要干净" 李先生听后便决定在该洗
车房进行消费! 却被单价

!"

元的收费
#吓住了$%

洗车房的工作人员称!虽然单次洗
车的收费是

!"

元!但是提前办卡充值就
可以享受优惠"如果一次性充值

#""

元!

洗车的单价将为
$%

元& 充值
$&&&

元!洗
车的单价仅为

'

元% 办卡还可以赠送一
张单次的免费洗车卡%最终!李先生被
预付费模式带来的低价所打动!办理了
一张卡并充值

(&&

元%

而与李先生一样被预付费打动的
消费者还有很多!这些消费者无一例外
都是看中了预付费带来的价格优惠%其
实!与洗车房使用同一种策略揽客的商
家还有很多%比如!近期频繁出现#卷包

走$的健身行业%

据记者了解!健身房的盈利模式很
简单!是典型的预付费商家%健身房在
开业之初!大多以正常价格的一半甚至
更低吸引消费者%由于价格低廉!消费
者往往趋之若鹜%健身房拿到了办卡的
收入后!再去购置健身器材%

不仅是健身房和洗车房!在不少小
区都有的洗衣店!也是通过多充值实现
套牢消费者的目的%
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#全新护发方式!体验送产品$'(经
络减肥体验!

)&&

元
(

次$'(推拿项目免
费体验$)*无论是高端连锁还是个性
小铺!美容'美发'美体的店铺都会推出
各种(体验$项目招揽顾客%

记者了解到!这些项目大多价格不
菲! 并且需要长时间或多次做才能有效
果%比较常见的有纤体瘦身'艾灸'皮肤美
白'头发护理等%因此!商家有时会采取(先
赔后赚$的方法!利用一些低价'免费的体
验服务!让顾客在(体验$后办卡买单%

在建外
*+,+

工作的王女士就是
(体验服务$ 的对象%(我第一次去那家
理发店剪头发的时候! 正好是店庆%免
费体验了头皮护理觉得不错!就办了一
张
)-&&

元的储值卡%$

王女士说!由于店庆打折!护理产
品也很便宜!就在那家店买了全套的产
品%(从那以后我就成他们家的常客了%

但如果不办卡的话! 我肯定不会常去
的%$事实上!优惠的价格!甚至免费体验
已经成为预付费模式揽客的潜规则%
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超市购物卡'电影卡等预先充值的
消费卡已经逐渐成为了主流礼品%

这些卡一般事先存入几百元至几
千元不等!消费者可以用该卡在指定场
所进行消费%一些电影院!还会根据消
费者使用的消费卡对票价进行打折%

这类卡目前已经涉及不少服务类
行业!甚至今年初的花炮市场也出现了
相同的消费卡%

与其他预付费充值卡不同的是!此

类卡一般都是一次性消费!不具备再充
值功能%而且购买此卡不需要消费者登
记任何信息%目前一些单位逢年过节给
职工发福利! 也会采取发放这种消费
卡%

不过! 无论消费卡以何种名目出
现!只要具备一个特点!即先付款后消
费!就可以称之为预付费消费%这种消
费同样让商家获得了不小的资金回笼!

从而维持企业正常运营%
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