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据悉 !
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作为欧洲
投影机品牌! 以严谨的态
度对待产品各项细节!不
论外观" 使用体验还是产
品质量都为其品牌积累了
良好的口碑# 虽然因为品
牌合并及经济危机等原因
近两年在国内市场暂时陷
入沉默期! 但
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优质的
产品价值已经为其积累了
众多忠实客户$

今年来 !

%"$

动作频

繁! 首先是全面积极布局
投影产品线! 推出四大系
列投影机产品线! 分别是
传统商教系列% 高亮工程
系列" 短焦投影机系列以
及

&'(

光源投影机系列
等$ 接着是不断加强与合
作伙伴的联系! 先是与中
国知名的

)*

分销商佳杰科
技联手! 共同耕耘国内市
场&随后是在

+

月与知名电
子白板厂商建立战略合作

伙伴关系! 双方就
%"$

短
焦投影机和天士博电子白
板进行捆绑销售! 意图在
短焦投影产品线上实行强
强结合$

此次
%"$

再次进驻中
国!并瞄准高端市场!选择
国内知名分销巨头佳杰科
技作为战略合作伙伴!就
是希望借助佳杰科技连续
九年国内第二的
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分销
商地位 ! 能够迅速帮助

%"$

投影机在中国投影市
场实现突破! 可以说佳杰
科技是

%"$

中国战略的强
大后盾$

有关专家表示 !
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此次布局中国市场! 为国
内用户带来了更多选择!

在中国市场原有的良好口
碑%完整的产品线和精工
制造的传统都将成为其
争夺高端投影机市场的
有力武器&有实力的投影
机代理商佳杰科技拥有
强大的渠道分销能力!成
为

%"$

在中国市场的独
家渠道商和分销商!二者
此次强强携手将有望给
中国投影机市场带来一场
业界革命$
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邰武淳日前对记者表
示!中复电讯连续五年荣
获'北京市十大商业品牌(

不是偶然!而是用服务赢
得了客户的心#面临建设
国际商贸中心城市的服务
升级需求!再用传统的服
务模式将很难应对#'我们
今年工作的重点就是要加
强团队建设!并改变传统
商业企业的销售与服务模
式!让服务质量与销售业
绩脱钩!商业服务不能唯
结果论#(

邰武淳表示! 服务其
实是一种过程管理! 不能
光卖商品! 而是要卖好商
品#以前的销售模式是强调
把商品卖出去!员工的销售
业绩也直接跟薪水挂钩!这
样就造成了销售人员的急
功近利! 服务水平不高!营
业员也缺乏学习新技术的
动力! 造成了企业服务质
量开始走下坡路#

他认为!商业的核心
就是服务!这既包括对下

游消费者与公众的服务!

也包括对上游生产厂商与
运营商的服务# 服务决定
了每个企业在社会中所扮
演的角色! 企业的真正价
值不在于它的规模和财
力! 也不在于它为多少人
做了多少事! 而在于许多
人共同做事让消费者满
意#因此!企业在市场中的
生存空间大小% 生活环境
的好坏% 存在的理由都是
由它所扮演的角色得到消
费者的认可作为标尺#'如
果公众认为有你没你都无
所谓! 那这个企业也就没
有存在价值! 消费者不会
找你! 运营商和厂家也不
会找你#(
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据悉! 从
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年第一
部移动电话落户中国!到
1232

年中国手机用户达
045

亿!手机正逐渐普及并
大众化# 权威调研机构的
数据预计!

627-

年!国内手
机市场零售总额预计增长
-28

以上#其中!智能手机
销量将达

5099

万部 !比
6979

年增长
098

# 未来
:

年! 中国手机市场零售总
额预计将增至

1:99

亿元以
上# 市场技术和需求的双
增! 对手机零售业的机遇

不言而喻#

但机遇出现的同时 !

也是更严峻的挑战# 有关
专家表示!尽管现在买手
机的地方有很多选择!可
以上连锁卖场!可以去专
卖店!还可以上网'淘宝(!

然而中国的手机消费者仅
享受到了科技带来的沟通
便利! 却没有享受更多人
性化的服务#因此!手机零
售企业的角色从卖产品
到卖服务的过渡已成为
必然#

邰武淳表示! 流通领
域是受限于生产领域的改
变而改变的! 手机零售商
发挥的功能绝不仅仅是将
产品传递到消费者手中!

尤其是智能机崛起%

+;

应
用扩张% 三网融合的背景
下!它应该担负其消费者
使用及信息顾问的角色!

这也正是传统手机零售商
的软肋之处#'以往的零售
商不论是营销理念还是专
业技巧几乎没有# 在这个
变革期! 谁能够及时地转
变角色! 调整思路谁就胜
出#优胜劣汰!这只是时间
问题#(
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中复电讯在
19

年的运
营中! 正在健康地进行扩

张! 如今其中更多的网点
正在向社区挺进# 同时各
种各样的特色店! 如外语
店%折扣店%真机体验店等
将给用户带来最人性化 %

最方便的服务#

邰武淳认为 !未来服
务业比拼的将是人才!手
机连锁行业的服务大战
已经打响 #因此 !如何稳
住现有的骨干员工!如何
吸引更优秀的人才也就
是中复未来几年发展的
重点#

他提出的商业服务不
能'唯结果论(!本身就代
表了中复电讯未来的思维
与运作模式! 如何提高员
工的保障性收入! 如何让
员工的收入与服务质量挂
钩正成为这个健康成长企
业的新课题#

邰武淳最后表示 !只
有积累大量的服务性人
才! 中复电讯才能继续提
高服务水准! 拓宽经营领
域!形成一个规模更大%覆
盖更广% 系统更完善的专
业化零售网络# 同时中复
电讯未来将进一步向社区
深入!向郊区辐射!以便更
多的消费者能就近购买所
需商品! 并享受到中复电
讯的高品质服务#

*$%& 'F))G

HIJKLM

NOKN

+,-

<=>?@ABCDEFGHI

)<=

公司董事长% 总裁及首席执行官彭明盛日前
做客清华大学! 发表了主题演讲#

1977

年是
)<=

诞生
799

周年!其将与世界各地著名的大学举办一系列讲座
和对话活动!共同探讨在过去的

799

年中世界发生了怎
样的变化!以及未来世界的发展趋势#清华大学是

)<=

在中国重要的一站#

回顾这家世界百年老店和中国百年名校的历程!

不难发现其中的相似之处! 特别是它们都专注于对核
心价值的秉承和坚持%对人才培养的重视和投入#
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华为近日宣布与英国最大移动运营商)))
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*以下简称'

HH

(+签署
"EFGJ@K!L
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全网网改合同$该解决方案将助力
>>

全面升级其
在英国的

;"=

网络$ 网络建成后将覆盖英国全境!为
>>

用户提供高质量的通信服务$

华为
"EFGJ@K%L ;"=

解决方案! 能够使
>>

的
;"=

网络在现有基础上实现包括容量和覆盖在内的整体网络
性能的大幅提升!网络运维效率"

*,M

*总体拥有成本+

也得以显著改善!升级后的
;"=

网络!不仅能带给
>>

用
户更好的业务体验!同时还具备面向

&*>

的演进能力$
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国内首家非公募基金会爱佑华夏慈善基金会日前
*以下简称'爱佑华夏基金(+联合百度公司举办了慈善
晚宴$较早前!爱佑华夏基金也加入了百度公益开放平
台!通过互联网的开放平台!为基金会及旗下爱佑童心
等公益项目在全国范围进行免费推广$

据悉! 百度公益开放平台旨在为全国公益组织提
供免费推广! 将公益组织的官方权威信息及资源与公
众直接对接!为公众了解公益信息提供便利&目前已有
包括中国扶贫基金会等首批公益机构加入$
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在用友旗下畅捷通软件有限公司*以下简称'畅捷
通(+第
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万家用户诞生之际的同时!畅捷通精英伙伴
俱乐部日前正式成立$ 畅捷通精英伙伴俱乐部的正式
成立!表明专注于中小企业信息化服务商的畅捷通!不
仅赢得了百万用户的认可! 也赢得了业内众多精英伙
伴的鼎力支持! 奠定了畅捷通在管理软件领域的领导
者地位$

据悉!畅捷通精英伙伴俱乐部!是以畅捷通为平台
精选全国优秀伙伴代表共同组建$

n4

opqrstquvwx

思科日前宣布推出全新解决方案! 继续增强分支
机构的移动性和安全性!同时无需分支机构增加硬件!

更不会增加支持负担$借助云部署模式!思科的全新解
决方案可带来卓越性能和出色运营效率! 能够全面满
足依靠现场

)*

支持的分支机构环境的需求$ 这些解决
方案消除了与分支机构硬件相关的部署" 管理和运营
负担!可帮助用户显著减少支出$

此次思科推出全新解决方案包括
,ENOP QJ@R 0:99

系列云控制器"

)"K

*集成业务路由器+云
S@T

安全解决
方案$
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原酷
U

网全国营销总经理陈军于近日正式加盟激
动网!全面主管激动网旗下广告业务$陈军于

6979

年出
任酷

U

网全国营销总经理! 负责酷
U

视频平台广告售卖
及新型广告产品开发和销售工作!在此之前!曾任优酷
网销售副总裁$

资料显示!陈军毕业于上海复旦大学!曾先后在中
央台国际电视总公司" 中视金桥国际广告公司等担任
要职! 在媒体广告发展与营销管理方面有着丰厚的经
验和独到的见解$陈军加盟激动网后!将发力新型广告
产品的开发与销售$
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