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上周五! 乐视网发布
云视频战略! 实现多屏联
动! 旨在让乐视网的版权
和收费价值在

!"

" 电视"

手记等多种终端上得以体
现#作为该战略的序曲!乐
视网与海信达成战略合
作!推出搭载乐视网

#$

版
的海信电视产品! 使得影
视剧网络付费点播模式走
进用户家庭$ 这也意味着
乐视网版权和付费价值已
经完成从

!"

到机顶盒!到
电视一体机再到移动客户
端的四路布局$ 而在之前
一天! 贾跃民在接受本报
独家专访时解读了乐视网
擅长的付费模式$

事实上 !业界普遍认
为!乐视网能够发起成立
%电影网络院线发行联
盟&!并成功拉拢优酷 "腾
讯等行业大佬结盟!在于
乐视网在版权资源上的
优势$按照乐视网公开的
和贾跃民本人的说法!今
年

%&'

的国内热门影视剧
独家版权已被拿下 ! %可
以说 ! 我们已经谈到了
(&)*

年的版权 &$ 贾跃民
介绍! 基于版权优势!乐
视网可以对多种经营模

式进行探索!除了广告和
版权分销!付费影视也是
其中重要一项$

就在大约三周前 !乐
视网今年

+

月发起成立的
%电影网络院线发行联盟&

又迎来优酷网" 凤凰视频
两家重量级成员! 使被俗
称为%付费联盟&的该组织
壮大至

,

家! 并涵盖了腾
讯"优酷这样的业界大佬$

贾跃民对联盟发展和
付费探索情况表示满意!

认为乐视网最早尝试的付
费影视得到行业认可!%优
酷"酷

-

最早都不做付费业
务! 但现在不管有没有加
入联盟! 主流视频网站都
开设和计划开设付费频
道&!他认为最大的意义在
于拓宽了视频网站的经营
渠道! 也能更好地保护版
权方的利益$

按照贾跃民的说法!版
权是目前视频网站的刚性
需求!%版权费在过去三年
涨了至少

*&

倍!而且就争夺
局面看!还会继续涨&$所以
无论如何视频网站都需要
花费巨额投入买版权!付费
项目不会产生额外的成本!

付费期过后仍会采用广告
等营收方式$

%今年我们的重点是
广告年"品牌年!将大力增
加广告方面的营收!&贾跃

民承认! 相比其他视频网
站! 乐视网在广告方面偏
弱! 今年会着重发展该业
务$另外!版权分销也是其
发力点之一$据悉!一季度
乐视网已经完成去年全年
的版权分销收入 ! 超过
*&&&

万元$
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DEFGHIJK

据悉!截至目前!收费
业务为主要营收的只有乐
视网一家$根据乐视网

(&)&

年财报数据!去年全年实现
营业收入

(.+/

亿元!来自付
费的收入占总收入的

*&'0

1&'

!影视版权分销和视频
广告收入则分别占

(&'2

+&'

!乐视网依靠此三种模
式在视频网站中第一个盈
利$而至今尚未盈利的优酷
网"土豆网等网站营收主要
来自于广告$

对此!贾跃民介绍!付
费模式获得整个行业主要
营收模式尚需时日$ 针对
付费模式涉及的价格定位
等敏感问题! 包括乐视网
站内试行付费项目的视频
网站都进行过相关调研$

%单片之间的价格差异
根据影片制作团队水平"版
权采购价格等因素决定!为
整个付费项目大的考虑参

照了
3#

行业其他付费经
验!&贾跃民表示!视频收费
没有先例!但可以参照网络
文学收费!特别是已经成熟
的
4!

'移动增值(业务!%这
些项目通常价格在

)2(

元&$

视频的表达效果要比图文
好!所以价格定在

(2)&

元是
个用户可以接受的范围$

据悉!目前乐视网上普
通付费单片可以达到日均
(&&&

次付费点播!在窗口期
'约

)&2)1

天(可以达到单片
(

万
2*

万元的收入!而)将爱
情进行到底*这类热门影片
收入可以突破

(&

万元$整个
付费收入增长

+&'2*&'

!付
费用户达到

*&

万!占据
)&'

的市场份额$
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值得一提是! 就在乐
视网+优酷网"搜狐高清等
视频网站趋向版权购买下
的广告和付费两大模式
时 !爆米花"六间房"

1-

网
等传统视频分享网站逐步
放弃影视剧长视频! 转向
视频社区! 试图寻找一类
低成本营收模式$

对此 ! 贾跃民认为 !

视频网站营收模式有多
种! 但从目前情况看!版
权仍然是网民的刚性需

求 $他认为 !以往谈用户
粘性多不现实!网民只会
趋向有热门影视剧版权
的网站!%一搜索!谁有用
户喜欢的影视剧!用户就
去哪儿看&$

为此! 乐视网除了继
续以购买方式拓展版权资
源! 其兄弟公司乐视影业
也已经积累了丰富的影视
制作和投资经验$ 贾跃民
透露! 仅今年乐视网和乐
视影业自己计划制作的影
视剧将达到

12)&

部!联合
投资数额也有

-&&&

万
2

%&&&

万元$

针对围绕版权和付费
业务的推进! 贾跃民认为!

#$

端的付费价值远远大于
!"

端!%坐在沙发上! 用户
更愿意付费收看独家节
目&$据悉!目前乐视网已经
推出了电视机顶盒类产品
乐视云视频超清机!并联合
海信推出了内置乐视网

#$

版的电视一体机$%盒子的

销售计划是
)&

万台!乐视网
#$

版依托海信电视
(&&&

万
台的年增量!希望达到

1&'

的市场份额$&

%互联网电视的牌照
我们自己也在申请!也可以
通过借牌进入!& 贾跃民认
为! 在线影视进入家庭

#$

端播放才能有更大的付费
价值!因为目前歌华提供的
观赏体验并不太好$

另有乐视网相关负责
人介绍!

#$

端的产品体验
画质等方面水平要高于
!"

端和手机端!因此各个
终端的价格会有区别 $

%

#$

版价格要高一点 !也
会根据用户不同配置制定
不同套餐!但在内容上!三
屏可以实现联动$& 据悉!

目前乐视网付费主要集中
在
!"

端!价格大致为单片
(21

元" 包月
+&

元等不同
档次$
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