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近日!首届全国棋牌网络争霸赛落幕 !比赛采取
电脑与手机互通的参赛模式!使玩家突破时间"地域
限制 !随时随地均可参与比赛 #本次大赛累计逾

!"#

万人次参赛!大赛官网访问量超千万次!创下同类赛
事之最$

据悉!紧接着!第二届全国棋牌网络争霸赛将于
$

月启动!新赛事将新增%三国杀&为比赛项目$除热身
赛"省级赛"全国赛等常规赛制!还将开展大篷车全国
巡演活动$

此外!比赛还设置了城市棋王赛"小时赛以及省冠
军争霸赛等趣味赛制! 以进一步提升大赛的竞技性和
互动性$
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近日! 经济学家刘姝威与网易微博联合发起针对
河北省邢台县南就水村的%买核桃!修山路&的公益活
动$ 希望借用微博的形式帮忙解决农村基本建设资金
的同时又能让大家吃到安全的食品!达到多赢的目的$

刘姝威表示!此次公益活动是%农民用预售农产品
的预付款!进行农业基本建设&的一次尝试!而且电子
商务

%!&

模式可以减少从农民到消费者之间的中间环
节$%随着三网融合的进展!

%!&

将迅速发展$超市可能
只销售新鲜蔬菜等$核桃储存期较长!适合

%!&

$&目前
关于此项提议的微博热议网友们正在热烈进行中$
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近日!乐酷天宣布!惠普'中国(官方旗舰店已正式
进驻乐酷天并开始运营

'

乐酷天适时推出数码家电产
品

(

折起卖活动$进入
)

月!大型
(&

厂商开始齐齐发力
网上促销$

业内人士分析!知名数码家电品牌齐聚乐酷天!充
分表明了线上渠道已经获得越来越多

(&

品牌的重视!

品牌间的竞争也已从线下蔓延到了线上$ 电子商务对
于传统销售渠道而言!不但具有互补作用!且其相对于
传统渠道的优势也在日益体现出来$

伴随着数码家电品牌的线上销售拓展! 各个电子
商务平台为了赢得消费者纷纷展开价格战$ 除当当网
和京东之外!苏宁"国美等传统连锁也发力网上商城!

乐酷天数码家电
(

折起卖活动更是吸引了全平台众多
(&

商家齐齐发力
)

月促销$
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近日!由百度百科"中国科学院国家科学图书馆
以及中国数字科技馆联合主办的 %知)改变***

!#**

知识影响力峰会 &召开 !会议围绕 %在当今知识社会
中 !如何加速知识的生产和传播 !让人们平等 +便捷
地获取知识!从而推动社会进步&的主题进行了深入
而广泛的讨论$

在本次峰会上! 百度百科宣布将与国家科学图书
馆" 中科院所有研究院以及相关院士和科学家等资源
合作$同时与中国数字科技馆进行深度合作!双方资源
共享!提供专业的知识分享!使广大用户能随时随地获
取最权威的知识信息! 真正享受方便" 快捷的知识获
取$分析人士认为!搜索引擎和互联网已经成为知识普
及的新兴舞台$
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近日!腾讯与
+%,

中国联合正式发布%

+%,

会员&

在线平台! 该在线平台是迄今中国球迷开通并成为
%

+%,

会员&的惟一入口$

据悉! 今年
*

月腾讯与
+%,

结成长期战略联盟!

双方围绕腾讯旗下的腾讯网 "

--

秀 "

--

空间 "

--./01

"腾讯微博 "拍拍六大核心产品 !已实现的产
品服务包括 ,

+%,

官方授权的
--

秀装扮 "

+%,

会员
标志以及会员专属视频$ 会员专属视频将为球迷提
供季后赛的幕后报道" 全方位的

+%,

主题节目以及
+%,

经典赛事$

腾讯公司总裁刘炽平表示,%作为
+%,

中国官方互
动社区合作伙伴!腾讯以-

+%,

会员.在线平台为基础!

将与
+%,

一同为中国球迷及网络用户! 营造更细致入
微的

+%,

在线互动生活体验$&
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随着中国共产党成立
2#

周年纪念+辛亥革命
*##

周年纪念等重要日期日益
临近!新浪+腾讯+搜狐等
网站纷纷推出 %党史上的
今天&!而酷讯旅游网则于
近日推出红色旅游专题!

以互联网渠道助推红色旅
游发展的形式向建党

2#

周
年献礼$而相较传统渠道!

互联网模式借助自身优
势! 将为红色旅游带来创
新化发展$

据悉! 酷讯旅游网所
推出的红色旅游专题!主
要以 /

!##"3!#*#

年全国
红色旅游发展规划纲要0

确立的
*##

余个红色旅游
经典景区为主! 介绍了众

多红色旅游景区的历史背
景+ 风景+ 线路等详细信
息! 为用户提供一站式的
出行参考! 方便旅游者的
同时! 也有效带动了红色
旅游景区的关注度$

目前! 着眼于
!#**4

!#*)

年的第二期全国红色
旅游发展规划纲要编制工
作的完成! 大力发展红色
旅游成为整体旅游业的重
要目标$相关数据显示!预
计到

!#*)

年! 全国红色旅
游年出行人数将突破

5

亿
人次!年均增长

*)6

1综合
收入有望突破

!###

亿元 !

年均增长
*#6

$

近日 !全国红色旅游
两期规划纲要专家组组

长+ 北京交通大学教授+

中国旅游研究院原副院
长石培华表示 ! %在加大
保护红色旅游力度的同
时也需创新展示的手段!

以更为先进的技术手段!

增强红色旅游的互动感+

参与性&$ 互联网模式正
是加速红色旅游发展态
势的创新渠道$

随着经济的发展 !交
通出行方式的多元化!信
息吸收方式的变革! 红色
旅游一直沿袭的与旅行社
合作! 接待团队游客的传
统模式正面临着瓶颈$而
互联网模式的高传播覆盖
率+强自主性+更多可参考
意见+ 相对透明的价格等

优势! 为红色旅游带来的
客流潜力不可估量$

据悉! 酷讯旅游网目
前正在打造 %首席旅游体
验师&这一全新职位!其工
作职责主要是将旅行中的
全部体验通过文字+ 图片
或视频实时与网友在线共
享! 并最终对该条旅行线
路给出综合评价! 以供网
友参考! 而其跟随旅行团
游山玩水的费用则由酷讯
旅游提供$ 酷讯旅游已计
划在红色旅游专题之后!

推出%红色旅游体验师&打
造计划! 进一步通过互联
网的优势有效带动红色旅
游发展$
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记者近日获悉! 淘宝
网去年推出的团购频道
%聚划算&本周将正式改名
%淘宝团购&! 此举被认为
是淘宝网对该项业务的愈
加重视$ 淘宝团购总监阎
利珉透露! 目前淘宝团购
已经是最大的团购网站!

日成交额就达到
!###

万
元! 每月成交额突破

$

亿
元$%今年的目标是要成为
团购行业的领袖$&

事实上! 淘宝团购项
目自创办以来被外界认为
是对行业的巨大冲击!但
多数分析机构未将淘宝团
购列进团购行业进行统
计$在一些数据统计中!拉
手网通常被认为是最大的
团购网站$ 淘宝显然不想
屈居其下$ 淘宝团购方面
数据显示!自去年

(

月
!*

日
独立于 %淘江湖& 正式上
线! 目前达到日

!###

多万
的成交额! 是中国所有团
购网成交额的两倍! 无论

从成交额+ 参团人数到订
单量已位居全国团购行业
第一$

正是为了继续拓展团
购业务和打响品牌! 淘宝
才决定把拗口的%聚划算&

改名为更为直接的 %淘宝
团购&$目前!包括腾讯+网
易+搜狐+新浪在内的巨头
也进入团购相关领域!但
这些巨头表现不佳$
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尽管数据方面惊人且
尚未被行业认可! 但淘宝
团购有自己的一番打算$

阎利珉强调! 淘宝团购不
是要做单一存在的团购网
站! 而要做整个行业的团
购平台$

值得一提的是! 目前
团购平台的概念多存在于
团购导航网站! 安全杀毒
巨头奇虎

($#

依托浏览器
和导航优势也推出了团购
开放平台! 接入了大量主
流团购网站$ 但业内人士
认为! 团购导航目前仍然

停留在信息汇总阶段!用
户购买产品或服务仍需要
进入团购网站各自的界面
进行!购买+支付与团购导
航无关$ 团购导航的商业
模式也停留在流量分成和
广告推介上$

但淘宝团购方面介
绍! 淘宝团购平台将与其
他团购网站进行更深层次
的合作! 即允许团购网站
以店家的身份入驻淘宝团
购!用户购买+支付都能通
过淘宝的途径完成! 而不
必要再进入团购网站各自
页面$

据悉!目前淘宝团购已
经与拉手网+

7

团+

)5

同城等
团购网站进行了接洽!入驻
后的团购网站将采用淘宝
支付宝的结算方式及淘宝
后台的评价体系$

有分析人士指出 !淘
宝此举无异于%收编&团购
网站! 如果有合理的分成
模式! 团购网站可以分享
到淘宝巨大的用户资源!

但同时做裁判员和运动员
的淘宝团购如何实现公平
至关重要$

但淘宝团购方面并未
透露具体的分成计划和实
施时间表$
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淘宝团购的上述举
措意味着!电子商务巨头
试图扮演更多的行业角
色!但在团购网站竞相烧
钱 ! 部分企业 出资金链
危机的团购乱象之中如
何获取合作伙伴和用户
信任尤为关键$

淘宝团购方面负责
人表示!希望做团购行业
的领袖 !%团购行业的规
则维护和制定是淘宝团
购责无旁贷的事情 &$此
外 !在优势方面 !淘宝团
购平台和导航网站仅在
功能性上有

(#6

的相似 !

淘宝自身的用户导入量
和交易处理能力是导航
网站无法逾越的鸿沟$

针对平台化后各家团
购具体团购项目的选择!

上述负责人介绍! 团购网
站的参团商品以淘宝宝贝
的形式经过选品+议价+排
期+ 上线的流程进入每天
*##

个团购名额中$为保证
团购质量和消费者的权
益! 淘宝团购将会向第三
方团购网站收取质保金$

针对扩编后的团购平
台!阎利珉表示!目前暂无
盈利计划! 但未来会考虑
收取佣金的形式$ 易观国
际分析师陈寿送称! 聚划
算的团购平台化从模式上
来讲是一个亮点! 重点是
其评价体系! 此硬性指标
对团购行业提出了更高的
要求! 但整体来说有利于
行业的长期发展! 对消费
者而言无疑也是件好事$
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