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从米兰展上中国设
计师被芬迪家具拒之门
外开始!业界关于中国设
计的讨论就甚嚣尘上!言
语中一方面力挺中国设
计正在崛起!另一方面也
在反思如何摆脱 "抄袭#

定式 $然而 !在这种紧张
氛围之下!有人却将关注
焦点投向如何将设计与
需求结合这一全新视角!

其中具有代表性的是中
国软体家具领军品牌爱
依瑞斯总经理范姗姗$

通过连续几年赴米兰
观展!范姗姗的总结是!最
初国外产品和设计确实有
很多亮点! 但这几年来亮
点越来越少! 而且有些设
计概念性太强! 与中国消
费者的审美口味不符$"这
类产品不仅我们觉得卖不
出去! 连设计师都不知道
如何向消费者推销! 觉得
不好卖$%

范姗姗在米兰遇过类
似的事情$ 有一个意大利
品牌! 特别想跟爱依瑞斯
合作!由他们提供设计!爱
依瑞斯负责生产以及中国
地区的销售&推广$然而!

当范姗姗看到他们设计的
产品后发现功能性很好!

就是有很多非常概念性的
东西! 比如有白麻布元素
的家具等! 认为这样的产
品肯定不好卖! 拒绝与之
合作$ 而该品牌的设计师
并没有不高兴! 因为他设
计的产品在当地市场卖得
并不好$

"从产品设计到规格
尺寸!都是一种需求$本土
消费特点结合国外先进设
计潮流!这种结合度还是要
有的$% 这是香港柏仕诚设
计顾问有限公司总经理钟
振英的看法$

HKJ

IJKLMNO

对于设计! 除了中国
家具企业自己走出去!到
国外观展体验! 展开跨国
交流和合作外! 将优秀的
国外设计师请进来! 让他
们主动将设计潮流和中国
国情结合! 也不失为推动
中国设计行业发展的方
法$ 最推崇原创设计的知
名家装品牌博洛尼就是一
个典型$

!

月
""

日!受博洛尼的
邀请! 由全球室内殿堂级
的意大利设计师
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全球家装标准化施工制定
者德国钛马赫中国首席工
程师

()*+$

&为皇室提供家
具定制服务的意大利顶级

制造师
#$,*-$ .'/*$

&欧洲
园林设计第一人
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组成的设计"梦
之队%将来到中国!齐聚博
洛尼上海家居体验馆!与
其客户进行对话! 为客户
讲解国际最新家居流行趋
势$

博洛尼上海家居体验
馆的规模可不小!总面积为
6777

平方米!馆内有近百间
不同风格的实景样板间!客
户在选择装修风格前可以
尽情体验$而此次为便于客
户与设计"梦之队%能展开
更专业的交流!博洛尼筹备
了多组内容丰富的国际家
居设计图片展$

事实上! 和范姗姗一
样! 博洛尼总裁蔡明每年
都会去米兰看展! 将得到
的灵感有的放矢地及时传
达给中国消费者$ 除此以
外! 博洛尼与意大利&德
国& 日本等多家国际设计
机构常年合作! 引进多名
优秀的国际级设计大师为
博洛尼提供设计思路$
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将国外设计与中国实
情结合也好! 借力国外设
计师的"外脑%也好!如果
中国设计不能从自身发
力! 就不能改变其在国际

上备受歧视的局面$所幸!

中国很多家居企业和设计
师已经认清这一点! 并付
出实际努力$

北京玛可木美家具
设计中心设计总监陈大
瑞就把自己的作品拿到
了米兰去参展!这被业界
视为"中国设计崛起的开
始 %$ 甚至有人评价称 !

"随着中国新锐设计师在
国际舞台上亮相次数的
增加!国外设计师应该有
危机感!担心设计地位被
取代%$对此!陈大瑞自己
的看法是不要小看中国
家具业的发展速度!和

"7

年前的市场需求相比!现
在的需求可是几千亿元$

"新中国成立才
87

多年 !

而国外仅米兰家具展就
有

!7

多年的历史了!中国
家具行业能有今天这种
规模!已经很不简单$%

提到米兰家具展 !朗
道文化总经理童岚指出!

中国也有颇具影响力的家
具展! 包括每年

9

月举行的
广州家具展$中国家居企业
从米兰看展回来后!如何打
造好自己的展会平台!在未
来几年很重要$毕竟展会和
设计都是在一个产业链
上!展会平台搭建好!设计
师的发展空间和成长土壤
会更好$
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"逆水行舟 ! 不进则
退 $%这是高力国际灯具
港总经理何汕经常向员
工 和 商 户 们 讲 的 一 句
话 ! 意思是残酷的市场
竞 争 就 如 逆 水 行 舟 一
般 ! 如果不拼命前进和
突破 ! 就只有倒退或被
淘汰的命运 $就在今年

!

月 !创立
8

年的高力国际
灯具港再次实现自我提
升!发动商户将 "品牌专
卖店 %升级变成 "厂家直
营店 %!打造一个灯具直
销平台$

所谓 "厂家直营店%!

顾名思义就是厂家的货不
经过中间销售商而直接卖
出$ 因为减少了中间的流
通和销售环节! 使得商品
的流通成本有所下降!从
"厂家直营店%出售的商品
其价格会相对便宜! 消费
者在购物时特别青睐这种
商店$

在地板&家具&橱柜等
领域! 货源甚至店面建设
均为厂家负责的 "厂家直
营店%为数不少!但在服务
意识薄弱& 市场秩序不太
规范的灯具领域! 类似这
种店面却十分少见$ 此次
高力国际灯具港发动入驻
商户将门店升级为 "厂家
直营店%!在京城灯具行业

尚属首例$ 对此! 何汕表
示!"希望商户将最大的利
润空间让利给消费者!而
高力也将最大限度地为厂
家提供展示平台! 扶持灯
具企业增强市场竞争力%$

据何汕介绍!门店升
级为"厂家直营店%是从去
年底开始操作! 经过近半
年的努力和沟通! 目前高
力国际灯具港有

:7;

的商
户成功转型为 "厂家直营
店%!比如澳丹路&琪琅&新
特丽&诺克帝沃丽等品牌!

它们一一在店门口挂上了
市场颁发的"厂家直营店%

的醒目招牌$

其实在升级为 "厂家
直营店%之前!高力国际灯
具港已经发动入驻商户完
成了"品牌专卖店%的升级
改造!借助"品牌专卖%保
证产品质量! 杜绝假冒伪
劣产品现身市场$当时!这
一重磅举措在灯具行业开
创了规范管理的先例 !引

得诸多同行争先效仿$这
一次高力在"品牌专卖%基
础上推出 "厂家直营%!无
疑又将在行业掀起一股新
热潮$

频频成为行业表率 !

对高力国际灯具港而言已
经屡见不鲜 $ 品牌创立

8

年来 !秉持打造 "京城灯
具第一港 %的目标 !高力
先后实行了一系列颇具
创新性的举措 $

"77!

年 !

率先实行 "先行赔付%和
"一个月无障碍退换货制
度%! 打破了灯具行业退
换货

9<=

天的期限!将"不
可能 %变为 "可能 %'

"776

年!率先推出"明码实价%

举措!彻底打破了灯具卖
场 "高标价多折扣 %的潜
规则 '

"77:

年
>

率先在卖
场推行无 "

7

% 类灯具销
售 !充分彰显企业的 "自
律%! 为十里河商街上的
家居企业树立了规范经
营的典范$
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