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线下广告!线下支付!

线 下 活 动 "" 满 座 网
!"#

冯晓海近期带火了
团购行业对 #

#$#

$模式
的关注% 在接受记者专访
时&冯晓海提到#很多东西
都是一个轮回$%乍听之下
似乎有些玄妙& 但其实并
不难理解%

#一个事物的价值一
旦下降& 人们就会回到原
来的地方%$冯晓海打了个
比方&#最开始的网购基本
都是货到付款& 但淘宝网
兴起了线上支付& 大家纷
纷买账% 但现在由于人们

更注重网购安全性& 因此
又开始青睐可以货到付款
的
%$!

商家$%

冯晓海透露& 满座网
正在探索团购的线下支付
模式%#团购很特殊& 它本
身就是 '

#$#

(的一种表
现& 即线上付款! 线下消
费% 我们正在探索线上购
买!线下支付的团购模式&

它不同于优惠券& 也与传
统团购有所差别%$

此外& 线下活动也是
冯 晓 海 非 常 推 崇 的
#

#$#

$ 模式之一%#比如
我们组织了卡丁车团购之
后& 会挑一个周末去商家
那里进行一次'满友(的卡

丁车比赛% 这就让在线上
'组团(的消费者在线下也
有所互动%$冯晓海说%
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线下广告! 线下活动
均已成为#完成时$&而#线
下支付$ 则依然鲜有人涉
足%当记者问到其会不会第
一个推出线下支付模式时&

冯晓海笑言&#最先尝螃蟹
的不一定能活到最后&我们
还是要看'节奏(感$%

冯晓海的节奏感一直
拿捏得很到位% 从

$&&$

年
创立#爱卡汽车网$到去年
创立#满座网$&冯晓海在
业界一直延续着 #稳扎稳

打$的风格%

从去年
'

月到现在&他
领军的满座网一直默默前
进% 虽然这是国内第一家
团购网站& 但似乎没有被
卷入任何一场#大战$中%

即使近期被曝出斥巨资签
下代言人 #哆啦

(

梦$&冯

晓海却在发布会后自信满
满地说 &#这个钱没有烧
掉&是可以赚回来的$%

在接受采访时冯晓海
透露&最快下周&满座网代
言人#哆啦

(

梦$的户外广
告就将上线了& 而当记者
问到广告的投放密度时&

冯晓海则带着招牌式的微
笑表情说)#适量投放%$
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冯晓海认为& 团购作
为一种营销活动& 最重要
的是达到一种平衡& 即商
家! 用户和团购网站三者
的平衡关系%

#现在有一些平台推
出的优惠券& 相当于是在
对商家'吸血(&这不符合
商业逻辑& 商家是不会愿
意合作的%$ 冯晓海认为&

团购并不是一种促销手
段&而是一种营销手段%

如今& 在团购行业竞

争如此激烈的环境下&商
家对团购网站有了更高的
要求%#原来可能是看能不
能招来客户& 现在很多商
家还要看客户的后续消费
能力%$冯晓海介绍&满座
网与#金百万$的几次合作
结束后&据统计&有

)&*

的
团购用户为新客户& 根据
会员卡的跟踪记录& 其中
的

+&*

成为了长期客户 %

而参加团购的三四月份&

金百万的毛利率甚至有了
明显提升%

#消费者需要折扣&商
家需要吸引新客户! 贡献
交易额% 团购网站除了起
到平台作用& 还会帮助商
家制定套餐!提供方案%我
们做的是商户中那

$&*

有
实力的! 可以不断壮大的
商家& 因此线下资源是团
购必争之地%$冯晓海说%
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按规范来说缴税是每
家企业应尽的义务& 同时
也是符合法律的% 如果我
国想鼓励新兴经济& 更应
该是以低税! 免税的政策
来鼓励企业发展%

税收负担加重后很可
能导致两个结果& 一个是
很多正规经营的企业经营
成本加剧* 第二是一些偷
税漏税的就更容易生存%

不仅是淘宝网店& 整个的

商业企业税负都很重%一
方面是产品本身税负重*

另一方面是本身经营上的
税负重%因而&不利于企业
健康发展%

在这件事情上& 我认
为完全是枪打出头鸟%很多
企业都是从小做起&国美是
从个体户!服装店!小电器
商店逐渐演变成了电器商
业巨头&一家企业的发展是
一个慢慢成长的过程%

而现在& 网商刚刚一
成长就受到了打击& 很多

想创业的人刚有梦想就被
扼杀在摇篮里& 许多企业
做到一定程度就不愿再继
续做下去了%

我觉得如果过早地强
调征税& 就变相地遏制了
大家创业的冲动和创造财
富的积极性% 淘宝是一个
虚拟版的实体市场& 应该
受到国家的保护% 等他们
逐渐壮大的时候& 势必会
变成专业的公司& 必然会
进行工商的注册& 走向合
法化!规范化和规模化%
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我认为对网商征税
有些操之过急% 这件事就
是一层薄薄的窗户纸&这
次武汉国税局的做法是把
这层窗户纸给捅破了%从

武汉政府层面来讲& 开始
征税可能只符合其自身的
产业政策%

就目前来说 &如果从
全国大范围地征税&并不

利于电子商务的发展%从
国家的层面来说应该合
理地设计一套电子商务
纳税准则&以进一步完善
和规范电子商务%不应该
从地方试行&率先来推动
税收&以主导网商税收的
趋势%

我觉得对电子商务
来说 & 产业环境的完善
会让它更健康地发展 %

国家对网商的税收政策
完善之后 & 会更有利于

其发展 %

更进一步讲&在初期&

税收对电子商务可能会有
#阵痛$& 但是从长远角度
看&对其发展还是有利的%

国家应该把对网商
的税收政策做得更具体
化 !更公平化 %如何去更
好地打造电子商务发展
环境&这才是国家鼓励电
子商务健康发展应做的
事情%

!: ¡;< ¢£¤

对网店征税&从宏观
角度来说起到的是积极的
作用% 依法纳税是我国每
位公民应尽的义务& 同时
也是每家成长起来的网店
应尽的义务% 网店做到一
定规模后势必要追求品牌
形象!承担社会责任&可以
让具有一定规模的个人网

店与
%$!

企业处在同样的
竞争环境下% 而网商更应
该积极做大& 履行对国家
的义务%

我建议政府部门应根
据网店的成交订单数!销售
额!利润等经营指标&实施
#差异化$税收政策&也可根
据不同细分行业进行征税%
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