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天虹百货自
!""#

年进入北京市场以来! 至今已在
西城广安门和朝阳国展开设了两家门店"

$

月
%&

日!北
京新奥天虹的顺利签约!意味着天虹在北京的拓展步
伐更加坚实有力"

北京新奥天虹位于朝阳亚奥商圈奥林匹克公园
的新奥购物中心内!共两层!总面积达

'

万平方米!预计
将于

!"%!

年初开门迎客"作为亚奥区域的旗舰商业!新
奥天虹将致力于配合新奥购物广场#打造新城市会客
厅$的目标定位!为目标顾客创造#亲情%愉悦%健康$

的特有价值!全面打造&时尚百货
(

精致超市
(

精品家
居$的业态组合!塑造北京天虹百货高端旗舰店形象!

引导商圈内中高端人群消费!领跑北京后奥运购物新
时代'
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以往只大面积出现在
商场鞋区的 &一口价$促
销! 开始在不少服装大品
牌店内出现"

由于香港等购物城市
纷纷进入了一年中最重要
的折扣季! 北京的不少商
场也进入了促销高峰期"

记者上周末走访京城多家
大型商场看到! 不少品牌
开始用货架上的&一口价$

标签揽客"

在西单大悦城的
)*+*

店内!由于进入了一年中折扣
力度最大的促销期!货架一
个紧挨着一个摆放在卖场
内"记者看到!不少货架上
都标有该货架商品的具体
价格" 由于采取价格分类
的方式进行摆放! 消费者
很容易找到符合自己心理
预期的商品"

不仅是
)*+*

! 在同
为 &快时尚 $品牌的

,-.

店内!&一口价$ 同样占据
了主流"

记者调查发现! 除了

这些国际大牌外! 不少品
牌都开始尝试用&一口价$

的方式揽客"

除 此 之 外 ! 包 括
/0102304

等不少品牌都
在用直接折扣促销! 以往
&满

%##

元减
##

元$ 等 &满
减$营销大幅减少"

/6789:;<

从最早被相关部门叫
停的&返券$!再到商场普
遍采用的&满减$促销!由

于难以享受最大限度的实
惠! 不少热衷于购物的消
费者已经厌倦了商场的这
些促销游戏"

以 &满减 $这种目前
主流的营销模式为例!比
如某商场的品牌打出满
&

%""

减
$"

元 $ 的促销 !尽
管看似促销力度达到了

$

折!但很多商品的价格都
是

%##

元或者是
!##

元 !实
际的折扣效果远不是半
价"不少消费者为了凑整

数 !还需要购买不少 &非
必需品$"

这种营销游戏被消费
者&看穿$后!很多品牌开始
以&

%##

元减
%""

$等为主打"

尽管这种营销的优惠幅度
与之前相比有所提高!但
依旧达不到

$

折的力度"

但即便是并未完全
让利给消费者!不少商家
仍不 &满足 $"不久前 !在
国家发改委对国内众多
知名商家的一次价签检

查中! 百盛购物中心%君
太百货两家知名商场因
为上演&打折促销前先提
价 $的花招 !被国家发改
委点名通报"

当时! 国家发改委方
面表示! 上述行为违反了
(价格法)第

%'

条&经营者
不得利用虚假的或者使人
误解的价格手段! 诱骗消
费者或者其他经营者与其
进行交易$!以及(禁止价
格欺诈行为的规定) 等有
关规定! 构成了价格欺诈
行为! 严重侵害了消费者
的合法权益*

一位知情人表示 !尽
管被国家发改委检查出问
题的大型商场在北京只有
两家! 但存在价签问题的
企业远不止这两家*不过!

国家发改委这次对价签的
检查!却对商场实施&明折
明扣$起到了助推作用*

有消息称! 为了推进
商场&明折明扣$的进展!

国家发改委还将在今年底
或明年初进行一次更大规
模的价签检查*
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事实证明! 消费者是
矛盾的*

尽管不少消费者都希
望在购物时实现 &明折明
扣$获得最大限度的优惠!

但当面对货架上&一口价$

时!不少顾客却并不买账*

有外埠媒体报道称 !

武汉一些商场的商品价格
都改为&一口价$后!不少
消费者认为没有原价作为
比较! 难以判断其是否真
的实惠!不敢贸然购买*

一位商业专家表示 !

由于不少商场都或多或少
存在虚构原价的问题!消
费者在目前的情况下对其
打出的&一口价$出现不信
任也不难理解* 但在国家
发改委等相关部门和全行
业的推动下!&明折明扣$

在未来一定将成为主流*

只是这需要建立在消
费者对商场充分信任的基
础上! 同时商家需要以身
作则*
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沃尔玛购物广场清河分店于近日开门纳客* 据了
解!这是沃尔玛在海淀区开设的第二家购物广场!也是
沃尔玛在北京开设的第八家购物广场*

沃尔玛北京清河分店位于海淀区硅谷城中心区五
彩城的一期规划项目中* 沃尔玛超市作为此项目中最
大的主力店!商场营业面积约为

%56

万平方米*卖场位
于地上二+三层!主营生鲜食品%服装%家电等!经营商
品品种数量近

!

万种"通过&天天平价$为顾客提供物美
价廉的商品,通过员工的服务!为顾客提供独特的&一
站式购物$体验*

据介绍!沃尔玛北京清河分店应用多项节电%节水
高效环保设施及技术! 如卖场照明设备均采用新型节
能
104

灯具!共使用
%6""

多套
104

灯,店内空调制冷及
供暖系统使用了变频控制, 运货电梯也使用了变频控
制, 办公区照明均采用红外线控制以达到节约电能的
目的*

此次沃尔玛所在的清河地区配套商业设施处于开
发初级阶段!目前其周围拥有&橡树湾$等高档社区!消
费水平处于&中上级别$*不过这片地区相应的配套商
业设施一直处于匮乏状态! 交通不便似乎是其重要因
素*据了解!此次沃尔玛进驻的五彩城!二期正在规划
之中!有可能会建设大型交通枢纽!这样一来也会带动
清河一带商圈的升级*
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本周! 北京苏宁电器
集结十大旗舰店! 筹集千
万红利!高调打响&红动北
京$回馈之战*据悉!苏宁
电器在本次回馈盛典中联
合了包括夏普%博世%西门
子 %海尔 %联想 %惠普 %佳
能%尼康%诺基亚等全球百
大一线品牌! 以超低价的
折扣% 空前的优惠力度回
馈全城消费者*

记者从苏宁了解到 !

此次红动北京全品让利大
分红中苏宁电器充分发挥
了连锁布局的优势! 整合
了刘家窑桥东店% 刘家窑
店%联想桥店%四季青店%

朝阳店%安贞店%广外大街
店% 紫竹桥店% 北太平庄
店%西大望店

!"

大旗舰店!

从东%西%南%北%中五大方

位同时发力!以跌破
7

折的
优惠力度! 掀起新一轮促
销攻势*

据悉! 在本周末活动
正式开始之前! 回馈盛典
预定活动已先行启动*

7

月
%$

日前! 在苏宁各店预交
%"

元订金即可享价值
6""

元的优惠力度*同时!苏宁
电器还联合了各个品类主
要品牌推出了共计

#"""

台
超低特价机!在全城主要小
区接受顾客预定!消费者登
记身份信息即可购买到超
低价的电器*同时苏宁还准
备了

$%

英寸液晶电视%笔记
本电脑%电磁炉%电水壶等
海量超级礼品赠送*

&如此大力度的活动
在非黄金周的历史投入上
实属罕见*$ 负责人直言*

&同时苏宁在确保价格优
势的基初上! 考虑到消费
者购买的多元化需求!还
推出多档买赠让消费者有
更多的选择余地! 真正实
现-按需选购.$ *

以特价机为例! 苏宁
此次回馈特价产品涵盖了
所有品类!如/蓝牙耳机仅
售

#

元!三星手机
89$!"

仅
以

9

折 价 售 卖 !

:;<=*

099

跌破
%"""

元 ,

%7"

升双
门冰箱

7

折销售!合资
6!

英
寸液晶一款跌破

!"""

元 !

名牌易清洁油烟机仅售
6#&

元00作为防暑降温
的主力军! 空调毫无悬念
成了本季最为关注的对
象*其中

%>

冷暖健康挂机
%7#&

元放量售卖 !

%5$>

冷
暖健康挂机不限量

%#&"

元!同时!苏宁还将在门店
黄金地段辟出 &地盘$!推
出系列具有过滤细菌+加
湿空气等多功能的空调扇
及各式型号的落地式电风
扇! 以百元的实惠价格引
领夏日攻势*

为了满足消费者 &十
一$前选购电器的需求!苏
宁刘家窑桥东店+ 刘家窑
店+联想桥店+朝阳店+安
贞店+广外大街店+紫竹桥
店+北太平庄店+西大望店
九大旗舰店开启

7!

小时购
物狂欢* 随着门店营业时
间的延长! 顾客可获得更
宽裕的购物时间! 打破了
时间的限制! 在假期消费
者任何时间到苏宁购物都
不再为何时闭店而烦恼*
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已连续两年在王府井北京
?@A

举办的&香港购物游$活动!每届都成
为北京夏季商业界的&重头戏$*即日
起至

#

月
!#

日!一系列购物+抽奖活动
将呈现在北京

?@A

顾客的面前*

近日! 在公证处工作人员的监
督下!北京

?@A

进行了第三届&香港
购物游$的第一轮抽奖工作!分别是
奢华奖/北京至香港双人往返机票+

帝苑酒店四天三夜住宿+ 新鸿基地
产旗下商场购物券+香港

=22

观光门
票,心动奖/北京至香港双人往返机

票+帝京酒店四天三夜住宿+新鸿基
地产旗下商场购物券+香港

=22

观光
门票,梦幻奖/北京至香港双人往返

机票+帝都酒店四天三夜住宿+新鸿
基地产旗下商场购物券+香港

=22

观
光门票*

活动期间所有顾客在北京
?@A

任何品牌消费!持两张购物小票1其
中一张须为餐饮消费小票2 两张累
积
!""

元!即可在服务台登记填写表
格!获得一次抽奖机会,商场会员消
费满

%""

元就可参加抽奖'第一阶段
未中奖者自动进入下一阶段! 以此
类推!商场将会每两周抽奖一次'
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