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近日! 泰康人寿与北京大学中国保险与社会保障研
究中心联合发布了中国首个家庭寿险需求调查报告"报
告显示!中国家庭抵御风险的意识和能力均较低"

泰康人寿相关人士介绍! 假设家庭有
!"

万元风险
支出的情况下! 马上可以凑齐

!"

万元的城市家庭占总
样本的

!#$%&

!县域家庭占
'"$(&

"筹集渠道主要集中于
存款和向亲友借款"难以筹集到

!)

万元的家庭中!城市和
县域家庭的平均资金缺口分别为

*)$+

万元和
*,$*

万元"

报告指出! 目前中国家庭抵御风险的资金主要来
源于存款和亲友借款!社会保险高覆盖#低保障!商业
寿险还没有成为中国家庭抵御风险的主要手段" 数据
显示!城市和县域的社会保险普及率为

--$(&

和
-%$!&

"

商业人身保险的覆盖率为
'%$!&

和
./$(&

"

调查结果显示!现有寿险消费群体的特征为$家庭
学历较高# 一般担任企事业单位的管理者或者从事普
通白领工作#家庭月收入水平

!)))

元以上#家庭资产在
0))

万元以上#消费能力稳定的两口之家!有子女家庭
是寿险的主要潜在消费者"据了解!中国家庭寿险需求
调查历时近一年

1

调查有效样本量达
,.)+

户家庭!覆盖
我国内地

.*

个省市区"
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日前!第一创业证券宣布成立%小股票服务中心&"

该中心旨在发挥第一创业证券在投资银行#策略研究
等方面的优势!以总市值

!)

亿元或净利润
!)))

万元以
上的小股票为研究重点!从中选出核心股票池!为客
户提供有针对性的实用资讯和专业化的理财顾问服
务"第一创业证券投资顾问部负责人于海涛表示!该
小股票服务中心将推出一系列的产品和服务"%在很
多人对小股票! 乃至整个证券市场失去信心的时候!

更要坚定高举小股票投资的大旗"其实!随着下半年
资本市场的逐步回升! 小股票结构性机会已经向我们
走来"&
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泰康人寿率先将万能
险嫁接于分红险! 在全国
推出 %财富赢家保险计
划&!拥有分红#万能双账
户!由主险%泰康财富人生
2

款终身年金保险 '分红
型(&和附加险%泰康附加
财富赢家定期寿险 '万能
型(&构成"

%财富赢家 & 从主合
同生效第二年就开始按
保险金额的

0)&

每年发放
生存保险金 ) 在缴费期
内 !从第二年开始 !每年
按当期保险费

+&

的比例
支付持续保险金!以鼓励
客户持续缴费 ) 缴费期
内! 每满

!

年按当期保险

费
!)&

的比例支付特别保
险金"这三类保险金统称
为生存金"

如果生存金不领取 !

将直接进入万能账户进
行再次投资增值!进入万
能账户后!也可有限额地
%部分领取&"如果三类生
存金的领取方式为现金
领取!在领取日没有领取
并不产生利息"而主合同
的保单红利可以现金领
取或累积生息!也可以取
出投入万能账户"

%财富赢家&还提供多
种选择权$ 客户在

,)

周岁
以后! 可以申请以年金方
式领取生存金! 每年领取
保险金额的

+)&

直至终
身! 也可以选择在

,)

周岁
时一次性领取"

%财富赢家&具有高残
豁免保费功能! 还可附加
提前给付的重疾险"
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阳光人寿推出 %富贵
满堂财富增值计划 &!由
%富贵满堂两全保险'分红
型(&#%附加富贵权益两全
保险 '分红型(&#%附加财
富账户年金保险 '万能
型(&构成"

%财富增值计划&面向
出生满

.)

天
3!!

周岁的人
群! 为客户提供生存#满

期# 身故等保险金以及万
能结算利率等收益! 缴费
期间有

.

年#

!

年或
*)

年"

自投保开始 !

,)

周岁
前被保险人每个保单年度
都可以获得基本保险金额
+)&

的生存金)

,)

周岁至
-)

周岁生存金翻倍) 满期或
身故均返还累计所缴保
费"该计划在客户

-)

周岁满
期时可以自动续保至

*))

周
岁!续保期并没有生存保险
金!而身故保险金和满期保
险金均增加

+)&

!即返还累
计所缴保费的

*+)&

"

客户可以将红利和生
存金转入万能账户复利生

息!可以随时领取!每一年
保单年度的前

'

次领取均
不缴纳手续费)超过

'

次的
每次需缴纳

+)

元" 合同期
满!可以进行年金转换"红
利可累积生息或购买缴清
增额保险! 提高基本保险
金额"此外!客户还可通过
保单贷款功能! 获得流动
资金! 也可以通过选择附
加一年期短期险! 增加保
障功能"
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华泰人寿推出的%吉富
((

&两全保险'分红型(!客户
可享有 %满期保险金选择
权&" 与上述两款产品相比!

%吉富
((

&在满期时才可以选
择进入另一款万能险账户"

%吉富
((

&面向出生满
.)

天
!,)

周岁的投保人投
保! 提供了

!

年#

*)

年两种
缴费方式和

*)

年 #

+)

年的
保险期限供投保人选择"

该产品在客户投保一年内
身故时按

*))&

保费给付
身故保险金! 在客户投保
一年后且

*-

周岁后的首个
个保单周年日前身故的!

按
**)&

保费给付身故保
险金!

*-

周岁后身故按基
本保险金额给付身故保险
金!保额相对较高"

客户在享受高额保障
的同时!亦可选择%现金领
取#累积生息#抵缴保费&

中的任意一项获取红利"

客户在%吉富
((

&满期时 !

可选择一款期限灵活#无
初始费用的万能产品!继
续享受保障和投资收益"
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%收费项目是
.)))

项
还是

+)))

项 &! 对于商业
银行具体收费项目究竟
有多少的探讨一直存在"

近日!中国银行业协会专
职副会长杨再平介绍!经
过近一年的考核调研!对
各家银行称谓不同而内
容实质一样的项目进行
合并同类项后银行服务
项目总计

*)%,

项 ! 其中
++,

项免费! 占比
+*&

"这

意味着现有收费项目为
-!)

项! 其中个人业务中
收费项目分为人民币结
算业务 #代理业务 #银行
卡业务#电子银行业务等
七大类共

*(,

项 ) 对公业
务服务收费项目分为人
民币结算类 # 代理类#投
资银行类等十二大类共
,!'

项"

截至
+)*)

年末! 大型
商业银行收费产品和项
目

,,+

项 ! 较
+)).

年增加
..-

项 !

%

年增长了
*)'&

)

股份制商业银行收费产

品和项目
.!'

项! 增长了
!!&

"

众所周知! 上述很多
收费项目的出现并非 %无
中生有&" 在过去近

*)

年
里!我国银行业快速发展!

新增业务 %遍地开花&!如
个人业务中的股票#期货#

基金# 保险和贵金属等代
理类业务! 多种多样的银
行卡业务!个人网上银行#

电话银行#手机银行#电子
商务等) 对公业务中的企
业常年财务#并购重组#上
市发债# 资产证券化等多

种投资银行顾问业务!又
或者是担保# 承诺及保理
业务#银团贷款#第三方存
管#资金监管#账户监管#

法人理财# 电子银行及企
业年金等公司业务"

一系列业务的推进都
需要前期的开发准备#初
期宣传#中期维护!所消耗
的人力#物力#财力都需要
在运作后通过收取一定费
用来填补" 但对于客户而
言! 由于没有得到应有的
知情权#选择权等!银行诸
多收费服务遭质疑"


