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据统计 !目前北京市
场共有

!"#

余家
$%

店 !其
中几乎一半已被汽车集
团和实力经销商所掌握 "

业内人士预测!实力的大
集团并购弱势经销商是
行业发展的趋势!可能只
需一两年!北京市场的经
销商就会缩减到

!&&

家以
内!向集中度更高的方向
发展"

按照中国汽车流通
协会副秘书长罗磊的说
法 ! 经销商集团由于多
品牌 #多店经营 !在区域
营销上可以形成互补 !

资金流动上也更加充裕!

缺乏资金实力的经销商
很难与之抗衡"

北京祥龙博瑞汽车集
团相关负责人告诉记者!

目前该公司在北京有
'(

家
)%

店!根据品牌不同!投资
少则上千万元! 多则过亿
元! 这其中还不包括流动
资金" 其雄厚的经济实力
由此可见一斑"

而再看当前京城弱势
品牌经销商!一无资金#二
无销量# 三无售后的现象
普遍存在"$如果现在出手
转让或关店还能回笼点资
金! 到年底前等资金链断
裂! 就只剩下被人宰割收
购的份了"%一家自主品牌
)%

店的老总坦言! 面对今
年的市场状况! 眼下有此
想法的经销商已不在少
数! 或许不久后提前为

)%

店经营寻求后路的经销商
就会集体涌现"

罗磊认为! 经销商的
发展离不开流动资金!一
旦出现资金链断裂! 将面
临倒闭的风险! 而这也是
单一品牌

)%

店最大的弱势
所在"而且!不只按照必然
规律发展的市场在挤压单
品牌弱势经销商! 各大汽
车厂商也在主动进行销售
渠道的调整"

种种迹象表明! 在北
京市场的

)%

店中! 自主品
牌经销商很可能成为第一
批被压缩的主角" 记者了
解到! 目前各自主品牌厂
商纷纷开始压缩北京市场
的经销商数量! 调整北京

市场的网络布局"像长城#

海马#奇瑞#吉利等品牌!

已经陆续开始做出调整"

有消息称! 多数自主
品牌车企都有意将北京的
经销商数量压缩至个位
数! 重点保障实力经销商
的经营正常运转"$在目前
的调整中! 除了减少

)%

店
的数量外! 更重要的是进
行渠道整合! 将弱小的

)%

店并入实力经销商范围
内! 提升实力经销商的市
场份额! 增强竞争力"%罗
磊表示!在厂家的干预下!

一部分弱势经销商将在洗
牌中被淘汰或重组"

不过!罗磊也指出!这
些弱势经销店易主后!对
京城车市将起到一定的规
范作用! 让市场变得更加
有序"
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其实在京城车市的经
销商中! 很多家日子一直
不太好过! 再遇到今年车
市的爆冷! 窘态自然就表
现得更明显"$今年上半年
有

(&*

的经销商亏损 !有
!&*

的经销商经营处于维
持状态 "%亚
运村汽车交
易市场&以下
简称$亚市%'

副总经理颜
景辉告诉记
者!车市持续
冷清!这批靠
维持度日的
经销商中必
然会有一部
分最后不得
不退出"

中 国 汽
车流通协会
有形汽车市
场分会会长
苏晖早在年
初就已预见今年京城车市
的发展态势!$

+#,,

年或成
汽车经销商洗牌年 %"苏
晖认为!由于北京限购政
策的影响!势必将有一部
分经销商退出市场!而今
年上半年众多

)%

店进行
的人员裁减#换血!就是整
个经销商行业大洗牌前的
征兆"

苏晖的判断并非危言

耸听"他认为!在经历了上
半年的适应期和调整之
后!北京经销商中的强弱
之分将会逐渐显现出来!

一些单品牌#单店经销商
很难继续生存 !北京市场
的

)%

店很快会出现
,-(

赢
利 #

,-(

维持 #

,-(

亏损的
局面"

事实也果真如此 !亚
市统计数据显示! 今年上
半年北京市场累计交易新
车

,!.)/

万辆!比去年同期
的

(".0)

万辆减少了
//.)/

万辆!同比下降了
!1./*

"

$从目前的形势上判断 !

今年北京车市将很难实
现年初预测的

)2

万辆的
销售目标!这种新车增量
资源萎缩及竞争形势的
恶劣!将让北京的经销商
面临更严峻的生存局面"%

颜景辉说"

$今年一季度主流品
牌厂家大多
没有对经销
商下达指令
性任务指标!

但在二季度
也开始陆续
量化销售任
务!这使得经
销商的库存
有所增加"不
过总的来看!

今年上半年
京城经销商
总体库存压
力不大!库存
正常率达到
32*

"但销售
不畅!却使得

经销商的运营及资金压
力加剧 "% 颜景辉分析 !

从去年盈利到今年亏损!

对资金有巨大需求的汽
车经销商而言!如果下半
年依然没有改观!退网或
者找新的投资人重组!则
是生存下去的惟一途径"

@A234BCDE

弱势经销商生存难

以为继! 对那些有实力的
经销商! 特别是经销商集
团来说! 却是收购的好机
会"上个月底!北京诚信达
销售公司率先宣布! 收购
奇瑞瑞麒经销商国兴盛合
汽车公司"据悉!诚信达已
通过新建# 重组在北京拥
有了

"

家
)%

店!成为北京惟
一一家奇瑞全品牌系列经
销商"

诚信达董事长王长谦
告诉记者! 通过收购国兴
盛合! 诚信达不仅实现了
奇瑞的全品牌经营! 同时
也完成了北京市场的布
局! 弥补了北京东部地区
服务和销售的空白"

罗磊认为! 随着资金
实力悬殊加大! 京城经销
商已经出现了重新整合的
趋势! 优势经销商将会慢
慢兼并实力不足的弱势经
销商"

虽然从目前来看 !京
城经销商退网# 兼并重组
的案例仍是少数! 但记者
采访多位经销商集团老总
后发现! 各大经销商集团
均已做好了在年底时抄底
的准备"

此前!有消息称!各大
汽车集团以及实力经销商
纷纷谋划在京城的渠道整
合! 以扩大自己的势力范
围" 大连中升控股已经宣
布扩张规模调高

"*

!有意
将
)%

店扩张四成!增至
,)2

家! 其中多数将集中在华
北#东北地区"而国内最大
的经销商庞大汽贸! 也有
意在北京收购多家

)%

店!

以实现扩网计划"

新华信副总经理郎
学红告诉记者!其实从去
年年底开始!汽车销售渠
道领域的整合迹象已经
表现得很明显!部分经销
商集团已经提前开始布
局" 记者采访中也发现!

目前在京城实力经销商
中!像祥龙博瑞集团就已
经开始计划在北京

)

个方
位布局!建立自己的汽车
园区!并考虑收购园区周
边的

)%

店!补充自己的品
牌实力"

一家合资品牌经销
商负责人向记者透露!部

分经销商在维持经营的
背后!同时也在观察车市
走向 ! $形势一旦不好 !

很可能提前进行转让或
重 组 ! 以 缓 解 资 金 压
力 %"该负责人说 !这部
分急于转让出手的

)%

店
恰恰是实力经销商集团
收购的目标"
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