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日前!重庆公共租赁住房项目信托贷款签约仪式
在渝举行"根据协议!交银国际信托受托全国社保基
金!为重庆提供

!"

亿元信托贷款!专项用于公租房建
设"据悉!该信托资金由交银国信接受全国社保委托!

贷款给重庆城投公共租赁住房建设有限公司!将全部
用于重庆市茶园新区公租房及配套廉租房建设民生
工程项目"
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近年来!很多消费者
在有了社保的基础上不
断寻找新的养老产品!符
合家庭长期理财需求的
分红险!成为很多家庭的
首选"

阳光人寿近日就凸显
产品优势!将分红险和万
能险进行了重新整合!推
出了保险市场上首款既能
实现资金流动同时在安全
性的基础上不断增值的
#双账户$产品%通过长时
间的利滚利!积累了相当
一笔资金可用于人生不

同阶段的生活目标"

据悉!该产品名为&富
贵满堂$!具有&三返还'三
权益$的特色"

&三返还$包括 &年年
返还' 倍增返还' 保费返
还$"&年年返还$( 自投保
开始!

#$

周岁前被保险人
每满一个保单年度都可以
获得基本保险金额

%$&

的
生存金)&倍增返还$(

#$

岁
至

'$

岁期间生存金翻倍!

每满一个保单年度可以获
得基本保险金额

!$&

的生
存金)&保费返还$(满期或

身故均返还累计所缴保
费%

&三权益$包括 &延期
权益' 万能权益' 富贵权
益$%&延期权益$( 该产品
在客户

'$

周岁满期时可以
自动续保至

($$

周岁!续保
期的身故保险金和满期保
险金均增加

%$&

! 即返还
累计所缴保费的

(%$&

!加
固晚年保障! 体现人性关
怀)&万能权益$(其专属附
加财富账户年金保险 *万
能型+!可以将红利和生存
金进入万能账户复利生

息!可以随时领取!并且不
收取初始费用' 保障成本
和保单管理费! 最大程度
让利客户)#富贵权益$(可
附加富贵权益两全保险
*分红型+! 一年缴费即享
有主险同等权益! 缴期更
短!闲钱创富%

此外! 客户还可通过
保单贷款功能获得流动资
金!缓解燃眉之急)也可以
通过选择附加一年期短期
险增加保障功能! 全方位
防范风险%
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没水,没油, 半路突发
事件' 非意外事件层出不
穷% 只要出险车主一个电
话!#平安哥$ 立马出现!为
车主排忧解难% 哪怕夜半
时分!也会有贴心#绅士$效
劳!提供免费紧急送水'接
电'紧急送油等服务%

4@67

ABCDEFGH

偶尔出差!外出旅游!

更是容易因为对路况不熟
悉而发生事故%#平安哥$同
样能够为女性车主省去异
地发生事故的烦恼!提供当
地赔付一条龙服务!免费紧

急救援'更换轮胎'免费紧
急医疗救援等服务%
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或许会遇到比刮蹭更
为复杂的意外事故! 从而
牵涉住院治疗及较繁琐的
理赔项目! #平安哥$会提
供门诊挂号预约' 人伤医
疗费用垫付等服务! 在办
理理赔手续时有#平安哥$

告诉女性车主关于事故所
涉及的详细的理赔项目!

减少专业术语! 通俗简易
的内容便于了解详情%

此外!#康乃馨套餐 $

还提供免费送单' 上门代
收理赔材料' 女性关爱手
册等%
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周杰是一位非常温柔
的人!性格害羞而又敏感!

从加入保险行业的那一刻
起! 她就认识到自身性格
与所从事的销售工作格格
不入% 入行之初! 举步维
艰!但她没有抱怨!而是坚
信(要想成功!首先就是一
定要认清自己!扬长避短!

只要在正确的观念和思路
引导下!不断努力!成功就
指日可待%

周杰努力适应着新的
挑战! 她尽量让自己变得
开朗' 热情! 变得斗志昂
扬% 她连续

($

年入围太平
洋寿险优秀业务人员最高
荣誉组织蓝鲸协会) 还是
世界华人保险业最高荣誉
国际龙奖金龙奖得主 )

%$$'

'

%$$)

年!她更是以傲
人成绩入围了

*+,-

的顶

尖会员'内阁会员%

($

年历
练! 让周杰从一个默默无
闻的寿险营销员成长为了
如今的分部经理% 她所带
领的保险服务团队近百
人!这支年轻'专业的团队
在今年上半年已实现保费
.$$

余万元!月均保费超过
百万元%

人们都好奇! 周杰是
如何实现这样跨越式成长
的%周杰说(#其实!我只用
了三个方法%$

第一!充分认识自己%

刚来北京的时候! 周杰一
度陷入迷茫! 不知道做什
么好% 她把自己的性格特
点'自己能做到的事情'自
己的优势等与发展事业有
关的问题通通写在纸板
上! 花了一周的时间去思
考% 当她逐一把这些问题

分析清楚后!目标清晰了!

使命感油然而生! 并且充
满了动力%

第二!自信但不自负%

哪怕是起步时困难重重!

周杰也从来没有质疑过自
己的能力% 但她也清醒地
认识到! 在这个知识高速
更新的时代! 要从家庭财
务规划的整体角度为客户
定制最合适的保险保障计
划!必须不停地学习!掌握
市场中最新的信息! 才可
以领先于人! 才可以为客
户提供更全面'更专业'更
高品质的保险服务%

第三!向成功者学习%

周杰平时很爱读书! 许多
成功人士的奋斗经历她都
如数家珍% 遇到困难的时
候! 周杰会让自己跳出惯
性思维!换个角度看问题%

比如把自己想象成保险营
销#大腕$!如我国台湾的
陈玉婷' 马来西亚的吴学
军'美国的梅地!站在他们
的角度上来分析问题!然
后结合自己的实际情况 !

做出正确的判断% 她说 !

#我总是尽己所能从别人
身上吸取优点完善自己%

当我不断攀登! 眼界和胸
怀在不断开阔! 陪伴我登
顶的人也越来越优秀!我
能从他们身上学到的也更
精深$%

周杰经常说! 成功也
许真的只是一种坚持!当
成功与失败的比例是三七
开时!坚持的时间越长!成
功的机会就越大! 凡是坚
持!不屈不挠!就有了赢的
姿态%
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近日!快钱公司与人保财险达成合作!人保财险借
助快钱综合电子支付解决方案打造多元化的新营销平
台%快钱作为独立第三方企业专注于支付!涉足保险行
业已有

/

年!在产品创新'解决方案成熟度'客户需求的
把握与挖掘等方面均属行业领先! 快钱期待与人保在
保险新渠道营销方面的合作能有更大突破% 据了解!是
否获得央行#支付业务许可证$已经成为险企选择合作
伙伴的重要指标%本次快钱获得

#

项业务许可!涵盖互联
网支付'移动电话支付'固定电话支付'银行卡收单等!

顺应人保财险多渠道复合营销战略发展方向! 双方在
未来将有更广阔的合作空间%
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